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搜城·校园

学习成绩不见得多突出，但创业锻炼了综合能力

大学生“老板”，找工作棱顺
本报记者 董钊 实习生 徐新 刘建滨

李野，今年从山东大学经济学院毕业
后，选择了济南作为他的就业城市。对李

野来说，他现在的这份工作充满挑
战，而他获得挑战的机会就是
来自于大学在读期间的创
业经验。

当不少毕业生还
在为前途迷茫的时
候，他在今年年
初就已经找好
了工作：今年1
月，李野被山
大经济学院的
孙曰瑶教授看
中，成为孙教
授品牌信用评
级项目“彼岸阳
光”的负责人。谈到

自己顺利就业的经
历，李野坦言这与自己

大学 期间

的创业密切相关。
2009年5月20日，李野创办的个人网站

“My opinion”正式开始运行。截至今年7月，
网站已经拥有注册用户500余个，月点击
量可达2万余次。在办网站的过程中，他的
各方面才能都得到了提高，为就业打下了
基础。“办网站可以说是建立了一个平台，
整理自己的思路，也加深了对品牌经济学
理论的理解。网络技术方面，也有不小的提
高。”
就在这时，李野的才华和勤奋得到了孙

曰瑶教授的赏识。2009年12月，孙教授邀请
李野加入自己的“彼岸阳光”品牌信用评级
项目。孙教授看重的正是李野创办经济营销
类网站的实践经验和在这过程中积累的品
牌经济学知识。
“未来必将是网络的时代，越是年轻

的人，越需要直接上网收集信息。创办网
站就像成立公司一样，有这个意识，即使
失败了，总结经验，总会成功的。在吸收他
加入我的项目前，我已经观察他很久了，

发现他确实一直在积累品牌方面的知识。
他一直在不断地努力，他的执著最终感动
了我。”孙教授如此评价。

而在李野看来，自己当初的创业对如
今的就业有直接的促进作用，这种作用一
是体现在知识层面，一是体现在实践经验
方面。“创办网站本身就是为了梳理自己
关于品牌经济学的一些想法。作为版主，
我又必须看更多的书，涉猎更多的知识，
提高自己的理论水平，才能使网站有吸引
力。而和网友的交流、讨论也使得我的思
想不断升华。”

通过创业在网站技术层面的提高，对
李野现在的工作更有直接帮助。“当时网
站完全是一个人办的，也是摸着石头过
河。现在负责彼岸阳光也是一样，困难一
个接着一个。不过也都习惯了，解决问题
的方法总是伴随着问题一起产生的。我们
现在的网站是找专门的网络公司创办和
管理的，有了自己办网站的经历，在和网
络公司的交涉中，便觉得得心应手了。”

他们刚刚走出大学校门，他们在大学时都有着不同凡响的创业经历。如
今走向职场，曾经的创业经历成为他们共同的求职资本。虽然他们的学习成
绩不见得有多突出，但凭着创业积累的社交能力、组织协调能力等，就业显得
容易得多。

说起钟鸣，现在
山东大学的一些老师和学生依然还

有较为深刻的印象。他是山东大学管理学
院2009年的毕业生。在山大，钟鸣可以说
是一个不大不小的风云人物。山东大学职
业发展协会的主要创始人、第一任会长，
山东高校职业发展社团联盟的创始人、秘
书长，山东大爱心社团第二届十佳优秀会
长……钟鸣身上有着太多的光环，而最为
师弟师妹们津津乐道的，是他大学期间连
办数家公司的创业经历。

2006年，当时已是山大职业发展协会
会长的钟鸣，看到了职业培训和就业指导
方面的巨大市场，他同合伙人先后成立了
两家就业培训和指导公司——— 玉汇就业
创业导航和中青双泽。2009年，钟鸣又受
邀参与成立了一家商贸公司。除了三家
公司，钟鸣还曾与智联招聘、中智留学、
济南故事广播联合办过一些创业项目。

有了这么多的创业经历，钟鸣在大四
找工作时可谓顺风顺水。当时他手里一连
拿到了好几个offer，其中就包括中信建
投、锦州银行、一汽集团、中铁十二局等多
家知名企业。“因为我的公司是进行就业
指导的，所以相比其他同学，我对就业信
息了解得更多，也更早。也因为创业的缘
故，我对填写简历、笔试、面试等方面的技
巧也比较熟悉，这就使我找工作时更加得
心应手了。”
“而创业对我个人最大的提高，还是

在综合能力方面。创业是一个复杂的事

情，我既是老板又是
员工，什么事情都
是自己跑。这使
我的管理协调
能力、沟通交
际能力以及
言谈举止等
各方面都有
不小的提高。
而用人单位录
用员工时看重
的恰恰就是综合
能力。”钟鸣还表
示，创办公司的经历也
会吸引一些
销售类的
公司和岗
位。“销售岗位可能会比较喜欢有创业经
历的人，因为毕竟都是市场类的工作，都
需要为公司营利。”

最终，钟鸣选择了太原的中铁十二
局，现在他基本上奔波在全国各地，这种
有挑战性的生活正是他想要的生活。

孟祥玉，2010年
毕业于山东经济学院
城市管理专业。孟同学
从2008年开始创业，历
时一年半，其间做过辅导
班、大学生励志培训。现在在

济南某投资公司工作。孟祥玉
和他的团队当时创
起来的培训机构现

在月盈利至少一万，公司也已经步
入了正轨。

他们当时从无到有，艰难起
步。一开始招聘了些讲师，后来又
延伸到拓展训练。面对消费者的
质疑，他们一对一营销，最终有了

自己的固定顾客体。“我在创业的过程中，
学到了很多。很早接触社会，认识了很多
好朋友，自身能力也得到很大提升。”孟同
学说，“比如交际能力，我可以很快就让别
人了解认识我，与别人进行很好地沟通，
就是在那时打下的基础。”孟祥玉的团队
在学校里也是小有名气，他们的活动也受
到了校团委老师的大力支持。

毕业前夕，孟祥玉觉得自己的能力
需要提升，而且当时盈利也不尽如人

意，于是毅然选择就业。在就业过程中，
孟祥玉坦言自己很幸运，并没有遇上多
大困难。孟祥玉告诉记者：“我并没有在
面试中过多强调自己的创业经历，但是
我觉得我的一言一行都足以说明，我比
那些没有这方面经历的人更强一些。创
业大部分是站在主人翁的角度考虑问
题，而给人打工更多是站在员工的角
度，所以我更能理解老板的意思。还有
我以前经常会和一些陌生人打交道或
者合作，积累和掌握了一些待人接物的
礼节，对于我的面试和工作都有很大帮
助。”孟祥玉的业务现在已经做得很不
错了，他说自己有这方面的经验，做起
来驾轻就熟，这对于自己的人生也是一
笔宝贵的财富。

和一些重点高校的
毕业生相比，殷景坤似乎没有多少可

以炫耀的资本，但是在同龄人高喊“就业
难”的时候，毕业于济南某三本院校会计
专业的他已经很从容地找到了工作。

说起来，殷景坤的创业之路算是比
较平坦。他从大二开始做图书销售，一

直到毕业。殷景坤在学校超市租了一块
地，一个月三百块钱。当时图书市场竞
争很激烈，他就开创了新的营销模式：
让同学先拿书，觉得好再付钱，这样就
有很多顾客了。

而且他还在学校里招聘了许多营销
人员，自己当起了老板。“那时候赚钱容易
些，我一个月至少可以赚一千，最多的时
候一天赚了两千。”殷景坤十分自豪地告
诉记者，“其实创业收获最大的还是自身
能力的提高，表达能力、待人接物、处理问
题的方式和角度都不一样。”

2009年，找工作特别难。殷景坤的成
绩在班里连中游也排不到，学校也没啥名

气。可是殷景坤凭借自己积累的经验，
面试时从未卡过，跳槽三次。在省城
某著名教育集团以及学校，都有
过职业经历。

最后，殷景坤选择了中国
考研名牌海文考研。他说：
“我在自己创业时就培养起
了良好的执行力和责任心，而
一般人在这方面都比较差，只
要有这两点就会成为公司很优
秀的人。创业中吃了不少苦，可是
收获更多。其实，人力资源
部经理在面试时，看一眼就
知道你是不是干过事的人。”
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