
公交车路线：如果您是济南市区的朋友，您可以乘坐
44、48、64、66、85、110、K50、K100 路公交车到“会展中
心”；如果是外地的朋友，您可以从济南火车站搭乘 34 路
公交车到“泉城公园”站下车，然后转乘 44、48、66、85、
K54、K100 路公交车到“会展中心”下。从济南长途汽车站
可以乘 5 路公交车到泉城广场，然后换乘 44、66 路公交
车至“会展中心”“。

自驾车路线：外地朋友自己驾车来济南，从东部进城，
建议沿着北绕城高速、顺河高架路、马鞍山路、舜耕路到会
展中心；或由二环东路高架至旅游路，西行至舜耕会展中
心。从火车站经大纬二路到经十路，然后至舜耕路右转前
行至会展中心；如果您从西部进入济南，建议由经十路至
舜耕路右转至会展中心；如果从南部进城，建议沿舜耕路
到会展中心。

□爱家记者 朱俊义

第六届齐鲁家博会经过紧张的
筹备将于明天开幕，本届家博会汇
集了家居建材行业和家电行业的高
端品牌，将会为消费者在两节之前
奉献一场知名品牌的低价盛宴，消
费者不虚此行自不必说，想必很多
消费者一定会满载而归。

两节前的黄金周末

今年中秋和十一的假期和往年
相比有点乱，在许多家居建材厂商
和家电厂商还在被动等待着两节到
来之时，业内著名的厂商则抓住家
博会这个两节之前的黄金周末，已
经充分做好了准备，抢占两节促销
战的制高点。他们普遍认为与其被
动的等待不如主动出击，家博会又
恰巧在两节之前的周末开幕，也是
主动出击最有利的时机。今年上半
年举办的第五届家博会的订单情况

足以证明，参展商们的判断是非常
正确的。大自然地板的冯经理说：
“今年上半年第五届家博会上，前来
参观选购地板的消费者特别多，订
单自然也超出了预期，当然了我们
还会在展会后抓住将要到来的两节
继续打好旺季的促销战，来个两手
抓争取超额完成任务”。

一条龙的省钱模式

本次家博会的参展厂商涵盖了
家居卖场、家装公司和建材厂商及家
电厂商等，这样消费者就能在展会现
场可以享受到一条龙式的全套服务：
家庭装修、主材选购和家电订货。

在济南已经开业的卖场中，无
论是家居卖场还是家电卖场，没有
一家完全可以提供从家庭装修到主
材选购，再到家庭中全套电器选购
的全方位服务，家博会的这次尝试
将会为济南的卖场提供一种全新营
销模式的范本，只有实现全产业链

的贯通才能真正将成本节省到最
低，从而让利于消费者，让消费者享
受到省钱省力省事的高品质服务。

品质下的价格比拼

相同品质比价格，相同价格比
品质。这是很多消费者都认的“死
理”，也是消费者衡量品牌产品性价
比的标准。这次家博会组委会严格
把握准入关，将许多品牌挡在了展
会之外。东易日盛在中国家装业内
以最高设计水准著称，许多在全国
有影响力的房产公司的样板间都出
自东易日盛之手，东易日盛和其他
装饰公司相比还有一个最大特点是
装修价格不打折。济南东易日盛的
李总认为：我们不但装修价格不打
折，装修设计水平更不打折，装修品
质绝对不打折;这样消费者不但很
认可我们还很尊重我们，为这次家
博会我们推出了抽奖活动，但装修
价格还是不打折。

为吸引消费者，许多著名品牌
都推出了仅限于家博会三天的优惠
活动。圣象地板推出了 96 元每平米
的强化地板，这样的超低价格全年
几乎看不到。格林德斯地板作为全
国 2 . 4 米大地板的领先者，为了这
次家博会推出了 49 元每平米的超
值体验价。

不能错过的盛会

自从家博会在济南举办以来，
已经在业内和消费者中有着广泛的
影响力，家博会组委会始终将参与
家博会品牌的知名度视为展会发展
的原动力，组委会认为知名品牌是
产品品质和价格的双重保障。在今
年上半年举办的第五届家博会上预
定了好太太晾衣架的陈女士说：“由
于上半年房产公司推迟交房，好太
太晾衣架成本涨了两次，但 8 月份
安装时还是按照上半年展会的价格
给我的，真的让我很感动”。

第六届家博会明天开幕
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