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今日青岛·调查

床位出租带火“职业”二房东
一个二房东最多有30套房源
文/片 本报记者 张杰

房产中介生意锐减

应对淡季搞起副业
本报记者 陈海芹 李珍梅 姜萌

房产中介“过冬”

28日，记者走访市内30家
私人房产中介发现，虽然距离
冬天还有一段时间，但房产中
介已经呈现出一副“过冬”的态
势。受访的30家房产中介里，能
盈利的只占两三成，均分布在
高校和商贸繁华地带。

位于麦岛路的东海瑞房产
信息中心的负责人董海宁告诉
记者，房子的租赁和买卖开始
进入淡季。“我们从9月开始就
没再接到生意。就这个地段来
讲，淡季一个月能租出三四套
房子就很不错了。”她介绍说，门
头房每月的房租、网络、水电、广
告等成本大约为1500元，要想赢
利，一个月至少要出租3套1000
元左右的房子。台东一家雷青房
产李经理告诉记者，最近这几个
月基本就是干等着。“一方面是
因为现在本身就是淡季，另外一
方面受宏观政策的影响，今年
的房屋租赁比以往都不好干。”
采访中，记者发现，除了一些大
型的房产中介，小的中介大多
业务员都在嗑瓜子、聊天。

记者采访了解到，虽然房
屋租赁处于淡季，但二手房价
格却没有因此而走低。“房子价
格都是房东定的，你别看现在
生意不好，但有的房东宁愿房
子放着，也不愿降价。”台东一
家名为锦丛源房产的负责人李
女士说道。

中介生意五花八门

面对二手房交易的冷市，

不少小型房产中介通过经营其
他业务“赚外快”，婚姻介绍、小
商品零售、家政服务等五花八
门的副业登上了房介公司的服
务范围榜单。

记者在逍遥三路的宏大房
产看到，除了房屋买卖、租赁的
广告外，还打起了婚姻介绍的
牌子。负责人朱女士告诉记者，
这个婚姻介绍的业务也是刚开
始做，“还是以房产为主，婚姻
介绍就是副业，主要是给周围
小区的朋友牵线搭桥。”据了
解，这样的婚介规模并不大，经
营范围也很小，主要给周围几
个小区的居民牵线，每次收费
一两百元不等。据朱女士介绍，
婚姻介绍的单子并不是很多，两
三个月也成不了几对。

海口路青岛爱青房产信息
有限公司的张红梅主管，从8月
底开始做起了家政生意。据张主
管介绍，自从8月底开始从事家
政生意，不少小区内的阿姨和保
姆都来咨询。“一天能有两三个
报名的。一般就是把应征者的信
息挂到网上。”由于是个体经营，
中介费不会超过100元钱。“这样
赚钱有些稀松，但也算是个经营
的手段。”

据记者调查，代卖十字绣、
减肥药以及专门负责清理油烟
机等业务都纷纷登上了各个小
型房产中介的“大堂”。

对此，业内人士称，在二手
房产交易冷市的情况下，中小
房介能够灵活经营也未尝不
可，只要在经营的各项业务中
没有欺诈行为，以副业谋利开
源节流，也是在房产冷市下的
一条出路。

□记者快评

生意缘何“两重天”
租床位的二房东手里最多

的时候有30多套房源往外租，
而且供不应求，可正规的中介公
司握着房源租不出去，还得靠副
业“谋生”。记者采访发现，随着楼
市的调控，手里有多套房源的投
机客，只好靠租房“以房养贷”，高

昂的投资成本，让其放不下“身
价”，租金不愿意降低。可是租房
者多数收入水平稍低，租金高的
房子租不起，宁愿选择租床位，
这就导致“床位中介”生意火爆；
而正规中介不得不搞起副业，
做起婚姻介绍、家政服务等。

随着研究生考试临近和年前大型招聘会的增多，许多求职者开始涌入岛城，岛
城又开始出现了一支租房大军。一些市民和高校学生开始做起二房东，然后再以床
位的形式租给“青漂族”。

床位出租火爆

大学生做二房东

在青大一路附近，租房小广告
比比皆是，“出租女生床位”，“有一
床位出租，环境良好，中介勿扰”，
“床位出租，在纺院对面，新装修，
干净卫生，带空调，可洗澡”……记
者照着广告上的联系电话打过去，
六人中有四人全都是“二房东”，并
且都明确表示自己是附近高校的
学生，都称房子是自己转租的。

万锦涛是海洋大学大四的学
生，当二房东已经三年了，最多的
时候手里有4套房子，都在青大一
路一大院里面。“大二的时候自己
出来住，一开始也是租床位，后来
觉得这样太不方便了，就自己租下
来一个套二的房子，自己住一间，
在另外一间设了4个床位，以床位
的形式租出去。”谈到最初为什么
做二房东，万锦涛这样告诉记者。
“最多的时候我手里面有4套

房子，住着近30个人，自己除了免
费住，每月可以赚 2 0 0 0多块钱
吧。”万锦涛说。

记者了解到，学生兼职二房东
的不在少数。海洋大学旅游管理专
业的吕娜也是一个二房东，今年她
和男朋友刚刚以3万块钱的价格在
青大附近一大院租了一套套三的房
子。“我们两个人住实在太贵了，就
把其中另外两间分别安了3张床，共
六个床位，按床位出租出去，每个
床位每月240块钱。”吕娜告诉记者，

记者随后了解到，床位在岛城出租
一直很火爆。“我这里一共有12个
人，最多也就是空2个床位。”

做二房东8年

手里有30套房
二房东对学生来说只是小打

小闹，有市民把它当做一种职业，
手里握有几十套房源，成了名副其
实的二房东。

28日上午，在山东路人才市
场附近，记者以租房为名联系上了
市民栾女士。“现在四人间的还有
一个月220元的和240元的，只有
两个床位了，你看你要哪一种？”当
记者表示想看看240元一个月的
床位，栾女士把记者带到人才市场
附近的一个居民楼里面。记者看到
这是一个套三的房子，一个房间里
面放着2个上下两层的架子床，上
面铺满了被褥，而另外的2间则放
着3个架子床，显得很拥挤。

记者表示有点贵，看到记者有
点犹豫，栾女士说道：“我手里面还
有一个床位，160块钱一个月，就
在一间大客厅里面，没有分间，并
排着7个架子床，一共住14个人，
要不你去看看？”

记者随后了解到，栾女士现在
手里有30套房子。现在都以床位的
形式租给准备考研的学生和来青找
工作的求职者。“八年前我就开始做
这个了，现在我手里有30套房子，还
有好几个人和我一起做，我们是连
锁形式的。”栾女士告诉记者。

“不知道最终会去哪里工作，
现在房子不好租，床位很便宜，还
是先租床位算了。”理工大学的王
倩表示。记者了解到，租床位的大
多是刚毕业的学生，他们的流动性
也比较大。

床位出租火

隐患也很多

床位出租火爆的原因与很多
房东有关。“我没有时间接待零零
散散来看房的学生，把房子租给二
房东不用惦记房子会空置，而且一
次收款省时又省力。而且二房东大
多也是学生，比较安全。”想要出租
房子的市民陈琳表示。

床位出租由于价格低廉，入住
率高，也很受“青漂族”欢迎。但是
记者了解到，存在的隐患也不少。
“我们的房子是男女混住，我们住
其中一间，另外一间住的是男生，
客厅、卫生间是共用的，感觉很不
方便也不安全。”在青大一路租房
考研的大四学生纪德梅告诉记者。

也有一些上班族对安全表示
担忧，“一开始住进来的时候，电脑
都没地方放，很害怕丢了。只能每
天带在身上。”在中国平安工作的
葛秀红对记者说道。

记者了解到大多数的床位出
租都处于地下状态。采访中，一房
东称，现在只能在网络发广告或者
熟客介绍生意，生意很难展开，更
难以规模化经营，一出现问题二房
东往往就溜之大吉。

8月27日下午5时许，文登路小学姜雨均、李艳两位老师下班路过汇园宾馆门前时，捡到
一个钱包，内有山东荣成武先生的身份证、银行卡及人民币1965 . 20元等。28日中午12时，失
主武先生来到八大关派出所将丢失的钱包领回，并对捡到钱包的姜老师及联系到自己的八
大关派出所民警表示感谢。 记者 张潇元 通讯员 仪铭 王迅 摄

捡钱包还失主

租床位是很多刚毕业大学生的无奈选择。

对楼市的调控政策一波紧过一波，岛城买房卖房者纷
纷观望，二手房交易市场也显得冷清，成交量下降，房屋租
赁进入淡季，不少房产中介开始经营起多项副业。


