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民间验房师

他，所从事的工作是丈量房子，敲打墙面。如同江湖游侠，受雇于
业主，穿梭于高楼广厦间，专门帮助买房者在办理新居入住手续前查看
房屋质量，为业主提供房屋的质量检测报告。

他，拥有一身验房的本事，却一直没有国家认可的“名分”。一边
是良心，一边是诱惑，道德的天平只能依靠自我来平衡。民间验房师，

在“灰色”地带中为弱势购房群提供支持的保卫者。
33 岁的昌乐人王清华成

为民间验房师之前，是济南

建设监理有限公司的监理工

程师。工作体面、稳定，一个

月收入五六千元，是个不折

不扣的金领。

2008 年起，济南的朋友

买房子都叫着他验房，干过

土木、装饰、水电监理工程师

的王清华总能用他的“毒眼”

发现房子的软肋。后来朋友

的朋友也来找他。验房的过

程中，他发现每套房子都存

有大大小小的问题，年轻气

盛、不甘于为别人打一辈子

工的王清华嗅到了商机，他

动了干民间验房师的心思。

2010 年 3 月，他毅然停

掉原来的工作，回到家乡，注

册成立潍坊首家验房公司。

看似潜力巨大的验房市

场，一开始，就结结实实地应

验了朋友的话。套用一句流

行的话，“理想很丰满，现实

很骨感”，差距太大。 3 月

到 9 月，王清华一共接到了
7 单生意，收入 2000 元。这

与他“两个月就开拓出市

场”的目标天差地别。让王

清华更加感到挫败的是，这

期间，他公司的 14 名员工走

掉了 11 名，除了他，仅剩下
2 名“兼职”员工。

9 月的一天，王清华突

然发现，开公司半年多，自

己的头发少了一半，头顶几

乎都秃了，不禁悲从中来。

业务没业务，员工没员工，

还算是个公司吗？一分钱没

赚到，却老从家中拿钱，妻

小也要照顾，这个梦还要坚

持吗？

开创篇

没有“名分”的开始

金领变为啃老，这个梦还要坚持吗？

纠缠篇

避重就轻就能进账四五万

最终没做，为的是良心

事业刚刚起步，业务不
多，麻烦却不少。一次，王清

华开着贴有验房广告的车进

小区验房，出来一看，车竟然

被砸了，“凶手”竟是小区建

设单位的人，他们认为王清

华是“找茬”。现在，为了避免

正面冲突，他将车上的广告

全部撤下，扮作路人进小区。

验完房，王清华喜欢“多

管闲事”地陪业主找楼房建

设单位理论，敦促他们及时

维修。他懂的专业知识更多，

开发单位糊弄不了他。他还

开展免费维权的业务。“半辈

子的积蓄买套房子，不容易。

可偏偏一些开发商还偷工减

料。”陪业主去找的次数多

了，他便会接到“善意”的提

醒：别胡乱验房，小心得罪了

人，打得你趴下。

“善意”的提醒有之，利

诱也有。有个楼盘让王清华

为每个房子出具验房报告，

唯一的要求就是发现问题时

要“避重就轻”。楼盘要请媒

体跟踪报道，做宣传。“答应

的话，能进账四五万。最终没

做，为的是良心。”为了“清者

自清”，王清华开设的验房网

拒绝任何房产广告挂靠。

9 月，王清华租的门头房
被收回，距离租期还差半年。

物业称门头房不租了，有他

用，按合同付了违约金了事。

王清华搞不明白了：该楼盘

门头房一半在闲置，怎么唯
独收回这套房子？看来，不想
让他在这里做买卖才是真。

进入 10 月，王清华突然

变得很忙。他马不停蹄，跑了

青青家园跑金丰名苑银丰家

园，还到青岛、聊城和东营给

业主验房。“突然之间市场似

乎打开了。”整个 10 月，仅潍
坊市区他接了 15 个单子，业
务好到他“有些懵了”，“可能

是前期宣传见效了”。

“人们的维权意识在苏

醒”。王清华在潍坊验的 20

多套房子，每套房子问题都

不下 20 处，最多达上百处。

“虽然结构类的问题几

乎碰不到，但是裂纹、墙面空

鼓、漏水等问题也很关键。”

“尽管验房师前期介入

会为业主省下不少心，但是

出具的验房报告，在业主维
权时，却派不上用场。业主还

得请权威部门前来检验。”对

于这种只能“灰色维权”的现
状，王清华很清醒，验房师最

终需要政府牵头培育，并正

规起来，这是个缓慢的过程。

“不在乎名分是假的。现在干

的活有点像证人，有人做坏

事了，我抓住了，可以出庭作

证。但是拘留还是罚款，我说

的不算。”

10 月份骤增的买卖，让

王清华雄心再次蠢蠢欲动，

现在他又招兵买马了。对民

间验房师的明天，他看到了

一丝光明，这丝光明来自业
主的需求和肯定。

希望篇

我是“污点”证人

盼一天证词能真正有用

““污污点点””证证人人
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