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短短几年,杨增强抢占泰安教育信息行业 80%的份额

卖饲料的农民当起 IT老板
文/片 本报记者 李芳芳

18 岁时，辍学做起饲料销售，表
现出超强的销售才能；20 岁，不靠学
历闯进计算机公司。两年时间，从业
务员做成副总；22 岁，成立自己的公
司；7 年后，把公司经营成教育信息
领域龙头企业…… 1981 年出生的杨
增强，年纪轻轻便有了诸多让人艳羡
的成绩。

18 岁开始推销饲料
年销售额近百万元

3 月 9 日上午 10 点 30 分，在东岳大街
泰山汽车东站四楼永昌志合科技发展有限
公 司，记者 见 到了 这 位“ 8 0 后”创 富 英
雄——— 杨增强。他比记者想象中要更加年轻
一些，清爽、利落的发型让他看起来更加干
练。

“我的经历其实挺简单，一个曾经卖饲
料的农民，最近开了家跟计算机有关的科技
公司，仅此而已。”杨增强谦虚地说。

高三那年，辍学在家的杨增强和哥哥从
事起了饲料销售，因为他发现虽然村子里有
很多养殖户，但为他们提供饲料配送服务的
却很少，看到市场空白的哥俩决定放手大干
一场。

刚刚 18 岁的杨增强在销售方面表现出
了非比寻常的才能，每天乐此不疲地与农
民、养殖户打交道，每天十里八乡地来回奔
波。终于，经过大约一年半的努力，哥俩把市
场从自己的村子扩大到周边几个乡镇，年销

售额近百万元。
“总觉得卖饲料并不是个长久之路，应

该找一个能够真正体现自己价值的工作来
做。”不甘于现状的杨增强开始动起了心思，
经常与做计算机网络工作的表哥接触，他对
计算机表现出了强烈的兴趣。

高中学历业务员
两年升公司副总

“在表哥那里，我稍微了解了一点儿关
于计算机的知识，可总觉得不够用，那时候
天天想如果有机会能去大学校园系统学习
就好了。”2000 年的一次机会，杨增强走进
了泰山学院的大门，自知机会来之不易的他
拼命学习了一周多的时间，把计算机的基础
知识掌握了大半。

一心想要展示价值的杨增强，从泰山学
院出来后又抓住了几乎可以改变他命运的
一次机会。“当时有一家计算机公司招聘业
务员，我觉得自己具备一些销售潜能，就整
理了一下简历去应聘了。”杨增强回忆当时
的情形说，没有学历和专业知识的他，一度
让负责招聘的公司领导怀疑其能力。

经过两个小时的长谈后，杨增强凭借超
凡的沟通能力和执着踏实的态度，扭转了对
方的看法。就这样，只有高中学历的他取得
了一份大学生们都很期待的工作。

“公司主要做政府和学校的网络建设工
作，我的任务就是促成之间的合作。第一个
单子，是靠我对细节的把握和执着的劲头来
完成的。”杨增强说，当时两个老师去他们公
司考察设备，却闭口不提来自哪所学校。杨
增强悄悄地跟着两个老师到了学校，知道对
方来路之后，杨增强回公司整理了材料，再
次出发，直接找到学校领导谈起业务来，执
着让他拿下了第一笔业务。

靠着一天天的积累，杨增强为公司带来
了极大利润，客户也越来越多。两年后，曾经
的业务员升至公司副总。

靠两万元起家创业
打造电子商务超市

2002 年，杨增强所在的计算机公司打算
转型，但他似乎在这个领域还没有完全尽兴，
思来想去后，杨增强拍板决定自己创业。

“工作两年的时间，我挣了大约 10 万多
块钱，但绝大部分都用在了维护客户和朋友
聚餐上面，最后能用的只有 2 万多块。”追
求完美的杨增强并没有勉强去办一
家简易公司，而是在创业服务中心
租了几间像样的办公室。2003 年，杨
增强的公司终于“隆重”地开业了。

公司刚成立时没有资金支持，
亲戚朋友认为一个二十出头的毛
头小伙开公司不太靠谱，公司也没
条件去银行申请贷款，急坏了和杨
增强合伙的两个朋友。但这在杨
增强看来并不是不可解决的问
题，没有资金扩大公司规模，那就
从开拓市场、服务客户开始。“我
相信只要有了固定的客户，并且
保证让他们满意，还愁公司的
运转吗？”杨增强自信地说。

靠着信念、机遇，杨增强带
领公司一天天步入正轨。如
今，公司业务在泰安市教育信
息行业中占到了 80% 的份
额，已经是该领域行业龙头。
2009 年底，与泰山区民政局
共同打造了泰安市泰山区
电子服务超市惠民工程，并
且在泰城的迎暄社区、利民小
区、大桥社区和广生泉等社区
内实施了电子商务超市一站式
缴费便民服务，与通讯、供电、有
线电视等单位合作，让市民足不出
户就可以缴纳通讯费、电费、水费
等费用。 杨增强


