
第二批艺术品“股票”全线涨停
临沂一投资者一天狂赚 11600 元

3 月 11 日，天津文化艺

术品交易所将第二批“份额

化”艺术品上市交易。新上市

的 8 只艺术品份额首日全线
涨停。上市首日，8 件份额艺

术品均以 1 . 2 元开盘，收盘

价为 2 . 16 元，牢牢封在涨停

板，涨幅均为 116%，打破了

《黄河咆哮》首日交易时 2 . 03

元的收盘价。而在短短 2 个
月内，先前上市的《黄河咆

哮》、《燕塞秋》已经较上市初

期的一元钱翻了十余倍。

一时间，“用金融的手把

玩艺术品，像股票一样投资艺

术品”的“艺术品份额交易”甚

嚣尘上，让投资者体味到“艺

术市场”也疯狂。而临沂投资

者也非常买账，据临沂独家推

出文化艺术品投资支付中介

业务的招商银行统计数据显
示，自 3 月 1 日— 3 月 9 日，

短短几天内，开户数迅速突破
400 户，加上先前的开户数，

目前，临沂已有 600 余投资者
完成开户。而先前中签 10000

份的刘先生，短短一天，即狂

赚了 11600 元。

幸运中签 10000 份

一天狂赚 11600 元

得知首批两只艺术品“股

票”疯狂行情后，临沂市兰山

区的刘先生于 2 月中旬在招
商银行临沂分行开户，一次投

入 26500 元申购第二批艺术
品“股票”，结果打中第二批 8

只“股票”中的 6 只，幸运中签
10000 份。

“现在投资渠道太匮乏

了，股市、楼市行情不稳，不敢
投资，其他理财产品收益太

低，得知艺术品‘股票’这种新

兴投资方式后，尤其得知第一

批上市两只‘股票’红火行情

后，我毫不犹豫地投入 20 多

万。”刘先生说，他虽然对艺术
品投资不大了解，但是，他相
信新兴的投资方式值得尝试，

而且凭借他多年的炒股经验，

他只参加新发行份额申购，不
参与二级市场。

对于上市首日即赚万余

元，刘先生非常高兴：“估计

我这六只中签的‘股票’还会

有很大上涨空间，涨到 8 块

以后，我再考虑卖掉。”

20 多亿资金参与申购

文交所提高开户门槛

与第一次超过 40% 的高
中签率相比，第二批发行的艺

术品平均中签率为 2 . 45%。

中签率的大幅下降，显示出参
与“打新股”的资金骤然增多。

第二批 8 只艺术品“股票”共

计发行 5300 万份，每份 1 元，

如果按照平均中签率计算，大

约有 20 多亿元资金涌入参与

这次申购。

据悉，针对近期市场过热

和投机行为，天津文交所从 10

日起暂时调整开户条件，将原

开户所需的招商银行门槛 5 万

元人民币的金卡，暂时调整为
金葵花卡或以上级别银行卡，

新的投资人必须拥有 50 万以
上的金融资产，才能在文交所

注册份额账户、入市交易。

业内人士认为，由于《黄

河咆哮》、《燕塞秋》上市后出

现巨大涨幅，刺激了投资人的

申购热情，因此出现了第二批

艺术品份额疯狂追涨，但是其

背后也潜藏着很大的风险。对

此，业内人士建议，投资者应

注意控制风险，最好参与新发
行份额申购，有足够风险承受

能力的投资者，可适当参与二

级市场交易。

(财经记者 魏玉娜)
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建行最新“利得盈”理财产品即将上市
1 年期限，预期年化收益率最高 4 . 5%

本报讯 2011 年 3 月
14 日-3 月 21 日，建行将推

出“利得盈 14 期”等系列信

托贷款型 2011 年人民币理

财产品。该系列理财产品的

推出，在丰富投资理财市场

产品种类的同时，将满足投

资者日渐多样化理财需求。

“利得盈 14 期”信托贷

款型理财产品为非保本浮

动收益型，发售规模为 3 . 8

亿元，投资期为 1 年。产品

销售时间为募集期首日 9：

00 至募集结束日 17：30，投

资起始金额为 10 万元，投

资金额可以 1 千元递增。在

募集期内按照活期存款利

息计息，同时募集期内的利

息不计入认购本金份额。

“在信托项下信托贷款

本息完全如期回收的情况

下，本理财产品持有到期的

预期最高年化收益率为
4 . 5%”。建行理财师说,该产
品预期最高收益率的测算

依据是，在信托贷款借款人

全额归还信托贷款本金并
支付利息的情况下，信托公

司向信托贷款借款人发放

信托贷款的贷款利率扣除

该产品的相关税率、信托管

理费率、理财产品托管费

率、产品销售费率、产品管

理费率等所得。

建

行 同 期

还 推 出

了“利得

盈”理财
产品 1 0

期、11 期、12 期、13 期以及
15 期，满足不同客户的理财
要求。 (财经记者 魏玉娜

化强 通讯员 曹发祥)

农行代销“汇添富”社会责任基金
投资重责任的企业 稳定收益更有保障

本报讯 2011 年 2 月
28 日至 3 月 18 日，由农行

主托管发行的汇添富社会

责任基金，因其引入海外颇

为成功的“社会责任投资”

概念，同时又紧密结合国内

经济转型和结构调整的经

济发展导向，一经推出，即

刻成为新主题投资基金关

注的热点。

据了解，汇添富社会责

任基金选股标准是基于净

资产收益率、员工获益率、

单位净利润的废物排放量，

资产纳税率和资产负债率，

这五大指标的筛选及定期

动态调整，建立起基础股票

池。然后精选积极履行社会

责任的优质上市公司，对股

票池中的股票做初选。然后
后派研究员去相应的上市
公司做详实的实地调研，挑

选良好的公司备选，再根据

企业持续竞争优势、估值等

动态精选出优质股票。

“社会责任基金与一般

基金投资的不同点是强调

企业在赚取利润的同时，还

应承担利益相关者的责任

以及对资源、对环境的责

任。”农行理财师向记者介

绍，据银河证券基金研究中

心数据显示，汇添富价值精

选基金 2010 年净值增长率
10 . 29%,成立以来的年化收
益率达到 35 . 54%。海通证

券数据显示，汇添富策略回

报基金去年也以 21 . 60% 的

净值增长率排在股票型基

金中排名第 10，同时，该基

金更是以 38 . 82% 的风险调

整后收益成为 2010 年股票

型基金的亚军。

汇添富基金始终坚持

热心公益回馈社会，主张对

社会责任的长期践行和对

社会责任理念的深刻理解，

是做好业绩

的最好保障。

目前以优异
的业绩火热

发 售 中 ，目

前，日常受理认购业务时间

为周一至周五的 9 ：30 ～

15：00。上述时间之外，还可

通过预约交易办理。详情请
咨询农行临沂分行各营业
网点。 (财经记者 魏玉娜

化强 通讯员 王松根
狄伟平)

本报讯 近日，中国银
行全新推出了一款全功能

的信用卡产品--长城环球
通信用卡，该卡集合了目前
中行发行的借记卡、信用

卡、国际卡的特色功能，实
现了一卡全能。

据了解，“长城环球通

信用卡”是集原有业务功能

整合、客户选择、积分消费、

全球服务的四大功能于一

身，实现了一卡全能，借贷

合一。在使用功能上，除具

备一般信用卡功能以外，全

球支付还可单一人民币结

算，并且无需购汇还款。也
就是说，使用中国银行长城

环球通信用卡，每笔全球交

易都将自动转换成人民币

入账，客户只需归还人民币

欠款即可，无需购汇还款，

真正实现一卡全球畅行。

使用过程中，客户还可

随意进行个性化选择人民

币自动购汇、里程自动兑换
(国航/南航/深航)、账单多

样式选择透支额度开通、主

用卡地等多种金融服务。

同时，首笔消费或取现
成功后，即可享受中国银行

赠送的环球出行保险服务，

包括公共交通意外伤害保

险、航班延误保险、行李损

失保险、72 小时银行卡盗

用保险等，全面保障了“长
城环球通讯信用卡”客户的

旅行安全。并可享受中国银
行境外柜台紧急查询、挂

失、补现等服务。

长城环球
通信用卡还提

供积分消费换

大 奖 活 动 ：

365 回馈计划

持卡每消费 1 元，均可累计
1 点积分，免费兑换 10 大

类、近百种精彩礼品。

(财经记者魏玉娜 化
强 通讯员 孙启华 张

惠庆)

8055127

中行推出长城环球通信用卡
三卡合一 全球畅行

8052256

本报讯 在济南火爆首发

的 287 枚“全套中国名画珍邮”

即将登陆临沂，临沂市藏友可

前往市体育馆的发行中心进行

预定。据悉现在“全套中国名画

珍邮”售价仅四千多元。

本套珍邮收录了 1952 年

以来发行的所有名画邮票，票

面涵盖中华 5000 年名画精华，

所含名画的价值至少数百亿

元。包括《步辇图》、《富春山居

图》等十大传世名画，还有郑板

桥、齐白石等几十位大师呕心

沥血的杰作。

作为“花小钱换大钱”的极

佳投资增值途径，近年来邮票

接连拍出天价。“80 猴票”一版

126 . 5 万元，“从小爱科学”连号

小型张 63 . 84 万元一枚，“全国

山河一片红”更是以 368 万元

的高价拍出。沉寂十年的邮市

全面复苏，行情持续火爆。

(剑飞)
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电话车险直销模式以
“价格优惠，购买方便”俘
获了广大车主的心，车主只

要拨打平安热线 4008-000-

000 ，电销人员就会为您全

程服务。然而，据记者了

解，很多车主在享受电销低

价优惠的同时，却放弃了电

销的另一便捷服务：送单上

门，反而纷纷登门拜访电销
门店，领取保单。

电销客户上门取单
门店人数居高不下

今年以来，一路“高
涨”的电话车险直销模式让

广 大 车 主 出 手 格 外“ 爽

快”，电销公司受理上门取

单的业务量也持续居高不
下。平安电话车险临沂分公

司的一位门店负责人告诉记

者，春节之后，很多车主往

往不愿意出门，因此在公司

电销业务一个月受理的客户

中，上门取单的客户高达
70% ，超过 1500 人次。尤

其在月底客户集中续保期，

每天上门取单的客户比平时

还要多上几倍。

“电销门店接待的多数

客户，往往是在续保期仅余

一两天时，集中办理、领取

保单。这种‘不到期、不续

保’的上门客户，有时会带

给门店工作人员很大的压

力。”这位门店负责人接着

表示，十一前后，平安电话

车险为此不得不增加了人

力，专门接待大量的上门取

单客户。

客户的密集拜访，给门

店工作人员带来了不少压

力，为何出现此种现象呢？

记者为此走访了多位登门取

单的车主，原来，作为一种

远程交易，电话车险虽然提

供了送单上门，移动 POS

机刷卡缴费等服务，但是车
主早已经习惯了见到人才放

心这种形式，总觉得到门店

办理心里踏实。因此很多人

宁可专门跑一趟门店，也不
敢吃螃蟹。

客户无需上门取单
电销配服务可保安全

“电话车险直销模式的

便捷性，还体现在电销公司

会有专门的配递人员为客户

免费配送保单，为了解除客

户担心的配送安全问题，规

范的保险公司，都有完善的

配送管理机制和监督手段，

客户完全没有必要亲自上门

领取。”一位电销门店的负
责人向记者反映。

据悉，平安电销委派的

配送队伍，均受平安当地公

司的严格监督管理。为了更
方便客户识别电销公司的配

送人员，平安电销已经在着

手统一全国的快递人员服装

及标识。客户若是对配送人

员有怀疑，均可致电平安客

服专线 95512 ，通过保单上

的投保帐号，联络到当初受
理业务的平安电销坐席人

员，进一步查询投保险等保

单中的详细信息。这样，客

户就可安心在家坐等配送人

员上门送单，享受到电销直

销模式带来的方便快捷。

相关链接>>

2010 年 2 月 2 日，平安

产险推出“平安车险 万元

以下 资料齐全 一天赔

付”服务承诺，即对赔款金

额在 1 万元以内(包含 1 万

元)的车险保险责任事故案

件，在客户提交索赔资料齐

全有效的情况下，平安承诺

1 个工作日内完成案件审批

并通知付款。统计显示，

97% 的车险理赔案件金额在

万元以下，因此该承诺基本

满足平安车险绝大部分客户

的理赔时效需求。

保险公司提示车主：电话车险送单上门 相当保险


