
C06
2011年 4月 1日 星期四 编辑：张召旭 组版：边珂

今日聊城

综合

电话套近乎“套”走36瓶五粮液
阳谷一酒水专卖店被骗走3 万元白酒

本报聊城 3 月 31 日讯(记
者 李璇) 31 日，阳谷历女
士反映，30 日中午，一名男子
在阳谷县博济桥路一家五粮
液酒水专卖店，利用给不在店
里的店主打电话套近乎，以先
打欠条后付款的方式，骗走
36 瓶价值3 万多元的白酒。

31 日，历女士调出 30 日
中午时段的监控录像给记者
观看。她说，30 日中午 12 点
左右，一名看起来有点面熟的
30 岁左右男子来到店里，一
进门就拿起门口玻璃柜台里
单瓶售价 939 元的 52°五粮
液白酒仔细观看。男子说他是
“阳谷县民政局”工作人员，负
责采购酒水，该款酒要 6 箱，
说着就让我去仓库里搬酒。”

历女士喊来另一位店员
看店，自己准备去搬酒。该男
子见有其他店员出现，就没再
提搬酒的事，而是开始询问是
否可以打折。历女士给店主打
电话询问折扣问题，店主表示
可以打九五折。历女士说了还
没两句男子就把电话要了过
去，他上来就问店主原来的手
机号怎么打不通，还提到晚上
一起吃饭。男子还说买酒按九
五折，单据按原价开。

店员提酒时发现该款酒
库存不足，多次给店主打电话
沟通。每次男子都想办法要走
电话，但跟店主的谈话内容，
一直都在套近乎和谈论差价
问题。由于单瓶售价 939 元的
白酒只有三箱，男子又选了其
它型号、单瓶售价分别为
859、889、809 的三箱白酒，总
价值 32244 元。历女士从仓库

里把酒搬出来，还是按男子要
求的每瓶 939 元计算，36 瓶
酒一共 33804 元。此时男子掏
出手机，说是给店主打电话，
他在电话里说要先打欠条，下
午来付款，还让历女士接电
话。结果她还没接，男子就说
电话那边挂了。凑巧的是，男
子电话刚挂断，店主就打了店
里的座机，历女士刚接起来，
男子就抢走接听了，一边说着
一边示意店员拿纸笔写了一
张欠条。由于第一张欠条写在
一张不正规的纸上，店员又拿

了一张白纸让他写了一遍，欠
条上写明了欠款金额，姓名

“刘峰”，还有当天日期。男子
在店员的要求下，留下一个手
机号码。历女士说：“当时以为
他和店长谈好了，也大意了，
没向店主确认一下。

男子走后约 5 分钟，店主
联系了历女士，双方沟通后发
现都不认识该男子。店主给民
政局上班的朋友郭先生打了
电话，让他来店里看看监控，
结果朋友看后表示，没见过该
男子。历女士按照男子留下的

手机号打过去发现，对方不是
刘峰，而是景阳冈酒驻聊城办
事处，店主随后报了警。

店主付先生说，当时接到
男子电话，并没想起是谁，但
听对方说他是民政局采购，还
一起吃过饭之类，似乎跟他很
熟，他也没好意思拒绝对方先
打欠条后付款的要求。尤其对
方一直在套近乎，把他都说晕
了。等到反应过来，才发现事
情不对。

目前，阳谷县公安局刑警
一中队已经立案侦查。

涉农场所火灾超七成

社区都设义务消防队

本报聊城 3 月 31
日讯(记者 刘铭) 3
月 31 日，记者从全市
消防工作会上获悉，去
年全市消防部门接警
出动 3987 起，抢救保
护财产价值 4 . 1 9 亿
元，超过七成火灾发
生在农村、集镇、社
区的涉农场所，年内
城区所有社区要设至
少一支义务(志愿)消
防队伍。

市公安局党委副
书记李勇介绍，去年
对全市 3000 余家重点
单位和一般单位、 1 . 5
万余家“九小场所”
进行了检查治理，发
现 和 消 除 火 灾 隐 患
23000 余处，拘留 31
人次，临时查封场所
65 家，对 78 家隐患单
位责令停产停业。

一年内，全市消防
部队共接警出动 3987
起，出动车辆 7401 辆
(次)，抢救遇险人员
468 人，抢救保护财产
价值 4 . 19 亿元，其中
农村、集镇、社区的涉
农场所发生火灾比例到
总量的 77 . 87% ，成功
处置了冠县犀牛重工有

限公司火灾、山东龙大
植物油有限公司火灾、
阳谷中石药业火灾、高
唐泉林料场火灾和柳园
路天然气管道泄漏事故
等急、难、险、重灾害
事故。

目前，全市城区市
政消火栓仅有 420 具，
按照现有市政管网布设
情 况 ， 城 区 应 安 装
1474 具，大部分中心
镇消防站车辆、人员、
装备不到位，不能真正
发挥作用。

对此，副市长蔡同
民表示，年内城区所有
社区要设至少一支义务
(志愿)消防队伍、一名
专兼职消防安全员、一
套灭火设备器材、一处
消防宣传阵地、制定一
份《居民防火公约》；
90% 以上村庄要设义务
消防队伍、专兼职消防
安全员、消防水源、灭
火设备器材等。

会上，对 2010 年
在消防安全工作方面
做出突出成绩的单位
和个人进行了表彰，
并与各县市区政府签
订了《消防工作目标
责任书》。

金羊两天订出 30 多辆车

车展引爆茌平市民购车热潮
本报聊城 3 月 31 日

讯(记者 张召旭) 春
天、阳光、假日……等关键
因素凑在一起，就构成了
金羊公司春节巡展茌平站
的盛大开幕。车展首日吸
引了上千人次纷至沓来。
据车展主办方统计，车展
2 天时间里共订出 30 多
辆车。

26 日上午，茌平近千
名市民齐聚人民广场赏
车、咨询、试驾，在春面不
寒杨柳风的融融春意中，
尽享着金羊公司巡展活动
带来的惬意和浪漫。开阔
平坦的展位上，别克、奇
瑞、马自达、北京现代等多
个品牌近百辆汽车同场竞
技，竟展丰姿。从国外进口
到国内原产，从 60 万元高
价位到几万元左右的普通
价格，令参观的茌平市民
眼花缭乱，目不暇接。

在茌平人民广场外的
人行道上，前来参展的车
辆排起了百米长龙。“早知
道就早来一会了，现在都
没地方停车了。”58 岁的
王先生和儿子、儿媳一块
儿来到了车展现场。王先
生说，儿子打算买车，但在
买什么样式的车上拿不定
主意。趁着有车展，儿子让
他给来给参谋参谋。虽然
年纪大了，但是他来到车
展现场兴致却很高，陪同
儿子、儿媳逛了一个多小
时，依然不感觉累。“车子

首先安全性要好，其次要
美观大方，能买个好点的
就尽量买好的。”谈到给儿
子买车的建议，王先生笑
着说，他相中了新凯越。

11 点左右，越来越多
的市民来到车展现场，不
时出现十几个人围着一名
售车人员询问的场面。忙
碌一天下来，几乎所有的
售车人员都讲话讲到口干
舌燥，尽管累得够呛，但他
们自始至终透露着幸福的
微笑。逛车展，看靓车，
购爱车，享优惠。”这是
看车者的普遍心态。而作
为车商，更渴望在车展上
斩获不菲的销售业绩。记
者从车展主办方了解到，
几乎所有车型都推出了大
幅度的优惠措施，为购车
者带来了丰厚的节日大
礼，降价幅度都是空前
的。

27 日，按照以往车
展的经验，车展第二天无
论从观展人数还是最终成
交量，都将达到高峰。各
大参展商一大早便将参展
车辆布置到位，做好必胜
的准备。果然，第二天参
加车展的人群远远多于前
一天，从上午8 点一直到
下午6 点，整个车展现场
人流不断，咨询、试驾、
订车、购车者络绎不绝。
据初步统计，两天车展下
来，共订出 30 多辆车，达
成订购意向的有百余人。

本报聊城 3 月 31 日讯
(记者 张召旭) 26 日，记者
在金羊公司巡展茌平站发
现，有市民认为车商给的优
惠不够，砍了半天价也没砍
下来，现场拉人组织团购，最
终以优惠的价格购得爱车。

茌平市民张先生说，他
早就想买辆旗云，但由于在

4S 店买车车商优惠幅度太
少，迟迟没买。听说当日广
场有车展，便过来看看，能
否以优惠价购得爱车。26 日
上午，张先生来到奇瑞汽车
的展台，经过仔细挑选，相中
了一辆旗云 2，经过一番激
烈砍价后，他对车商给出的
价格不是很满意。

当天上午 10 点左右，张
先生又来到展台旁，每有消
费者前来看车，便上前打听，
是不是要买这款车，在得到
肯定答复后，他就劝说消费
者，不要着急下手，他们可以
组织更多的消费者一起，进
行团购，让车商加大优惠力
度。

经过两个小时的等待，
张先生终于找到了 4 名要买
旗云 2 的消费者。面对 4 个
消费者的“威逼利诱”，销售
人员不得不妥协，在和销售
经理沟通后，拿出了最优惠
的价格。“呵呵，买车的人多，
经销商肯定得优惠，看来我
是等对了。”

为优惠出奇招 现场拉人团购

旗云 1 成
了 车 展 上 的
“明星”。

本 报 记
者 张 召 旭

摄

监控拍摄到的男子相貌。


