
轩逸——— 为家人开启

舒适旅程

新轩逸配备的是与雷诺
共同合作开发的四缸发动
机，搭载Xtronic CVT变速
器，起步顺滑如丝，实现动力
与节能上的黄金组合。轩逸
配备独特的扇贝形座椅，大
大提升了乘坐舒适性;两组座
椅记忆模式对出行成员较多
的家庭来说更为方便;全自动
正负离子清新空调，营造绿
色舒爽的车内环境;配备标准
的ABS+EBD以及电控辅助
制动系统BA以及倒车影像、
ASCD定速巡航系统，这些配
置对于一款家庭用车来说相

当实用。

骊威——— 空间更大

油耗更低

作为经济型车市场领
军者，骊威在市场上拥有
良好的市场口碑和高品质

的品牌形象， 8 . 5 8万 -

11 . 18万元的售价深受大众
追捧。新骊威采用1 . 6升
HR16DE全铝合金发动机，
激情之心，动力更强劲。
2600mm超长轴距，合理的
设计让骊威拥有了傲视竞争

对手的车内空间。杰出的节
油品质更是享誉车坛，东风
日产节油试驾赛中，车主亲
身体验，更是创下了百公里
2 . 28升的好成绩，在当今
油价疯涨的时代更是老百
姓购车的首选。

轩逸、骊威 给力优

惠 现车充沛

东风日产1 .6L车系的节
油品质一直享誉车坛，在如
今高油价的时代更是显得尤
为出众。东风日产轩逸、骊威
携玛驰、阳光再掀金色五月
购车狂潮。现订购新轩逸享
受4000元现金优惠，现车充
沛，骊威全系现金优惠，还可
得装具礼包，都市经典小车
玛驰享受2000-4000元现金
优惠。早提车，早享受，详情
咨询东风日产各专营店。
详情致电：
东风日产龙腾专营店：
0531-88882222

经十东路奥体中心东3公里路北
东风日产工业南路店：
0531-69927777

工业南路83-2号(省监狱往
东200米路北)

东风日产金大友专营店：
0531-82798888

工业北路100号(黄台电厂东
1 .8公里)

东风日产北园店：
0531-68656888

北园大街366号(明湖中学东邻)

东风日产大友专营店：
0531-88880000

经十西路318号
东风日产省体专营店：
0531-82039888

省体育中心东北处

自去年7月份以来，乘着
“节能惠民”政策的东风，国内
车市1 . 6L及以下乘用车的表
现可圈可点。在进入国家“节能
惠民”推广目录的车型中，有没
有消费者心目中操控自如、人
车合一的理想运动家轿呢？结
合各车型市场表现及车主口
碑，小编在此特推荐长安马自
达旗下的Mazda2系列“炫动

款”、Mazda3“经典
款”车型。

称其为“节
能惠民”先锋中
的 操 控 之 王 ，
Mazda2、Mazda3

系列车型可谓名
至实归。首先，在
去年完成升级改
款的Mazda2和

Mazda2劲翔“炫动款”，全系
10款车型悉数进入国家“节能
惠民”推广车型目录，Mazda3

“经典款”1 . 6L的三款车型也
同样享受3000元节能补贴。9
成以上车型入围节能榜单，真
可谓车界中的“节能先锋”。其
次，Mazda2、Mazda3系列是
“货真价实”的运动家轿，其独
有的MZR全铝合金反置式发

动机，配备领先的S-VT可变
气门正时控制系统提高了发
动机的吸气效率以及低转速
的扭矩输出，让加速更迅猛；
TSCV可变涡流控制系统则
改善了低速状态时发动机的
进气效率，更适合都市驾驶；
VIS可变进气歧管系统和电
子控制节气阀让进气更合理、
燃油更经济，动力输出随心掌
控。此外，Mazda3“经典款”配
备的多连杆式独立后悬挂，让
操控性能大幅提升，令很多
“直道王、弯道王”车型汗颜。

据长安马自达经销商介
绍，日前到店购车，最高优惠
2万元！现车充足在售，欢迎
加入长安马自达旗下的“驭
马族”大家庭，享受人车合一
的极致驾驶乐趣！（惠文）

近日，从一汽吉林处获悉，
其在2011年第一季度国内微车
销量整体下滑4.43%的大市场
环境下，依旧取得同比增长
17%的佳绩。第二季度，一汽吉
林经销商在厂家“赢客之道”策
略的指导下，以内容详实的全
方位销售形式诠释赢客有方的
含义，这令一汽佳宝逐渐成为
当地微车市场上的紧俏车型。

据悉，一汽吉林经销商在
销售终端将“赢客之道”全面细
化，二手车置换、贷款购车以及
原厂精品附件等业务已经在各
个经销店全面启动。在一汽吉
林的经销店内，用户可实现更
加方便的二手车置换新车流
程，全部业务都由店内专职人
员办理，免去了用户先卖车再
购车的复杂流程。贷款购车也
使先买车后消费变成现实，多
元化的信贷服务及灵活多变的

信贷方式，为更多用户提供了
全新的购车方式。对车辆有更
高要求的用户，可以寻找到高
品质、针对性强的一汽吉林原
厂附件，更加匹配一汽佳宝，全
面超越通用配件。经销商从用
户角度出发，全方位打造赢客
之势，受到更多消费者青睐。
“我的老佳宝开了7年了，皮实
耐用没得说。现在2011款佳宝
只卖25900元，而且配置和实
用性更高，我要再买辆佳宝。”
用户张先生出于对老佳宝的
信赖，再次购买了新佳宝。

随着赢客之道策略越来越
获得消费者的认可，一汽吉林经
销店的负责人信心满满，“在一
汽吉林给出了佳宝最高补贴车
价10%、佳宝V70全系享受3000元
节能补贴的政策后，我们将赢客
策略具体实施，一汽佳宝在微客
市场上逐渐走俏。“(张晋芳)

两厢？三厢？“油”你掌控
——— 东风日产轩逸、骊威火爆热销引领五月购车季

“节能惠民”先锋中的操控之王
——— Mazda2、Mazda3带你享受极致驾驶乐趣

一汽佳宝品牌升级走俏 东风本田销售精英大赛

山东区域赛成功举办

4 月 2 8 日 ， 东 风
HONDA“第二届销售精
英大赛山东区域赛”在大
友集团东风本田店成功举
办，经过层层选拔，来自
山东区域的多位销售精英
上演了一场销售精英之间
的巅峰对决。本次竞赛的
主要内容是：东风HONDA

的理念、方针及品牌知识，
销售流程、销售技能、三款
车型的产品知识以及主要
竞品知识，保险、金融等，整
个比赛主要分为两个部分：
笔试和情景模拟。通过比
赛，精英们同台竞技，不
仅仅是销售的一个切磋，
更多的是收获一份友情，
一份难能可贵的相聚与相
识。 (庆义)
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