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今日泰山

“长虹 3D中国行”到达泰安
42寸智能变频 LED电视内部惠补价 2999元

本报泰安讯 6 月 14 日，历经
全国几十个城市并火爆进行的“长
虹 3D 中国行”巡展活动将抵达泰
安，在三源家电广场进行。长虹电
器本次活动以“倡导低碳环保生
活、畅想3D 视听盛宴”为主题，打
造了一个以全景式记录描绘中国
电视工业发展的历史、现在和未来
的移动“视像博览馆”。此举意味着

“3D 影像专家——— 长虹”将延续
2010 年 3D 领军企业的身份，再度
掀起 2011 年度 3D 电视全民普及
风暴。

记者了解到，本次“长虹3D 中
国行”活动中，长虹集团推出最新
的 3D 智能电视全部具备“多屏互
动”功能，彻底对市场上出现的“伪

智能”电视说“不”。著名家电专家、
中国电子商会副秘书长陆刃波表
示：长虹多屏互动智能电视的推
出，诠释了真正智能电视的定义，
智能与全高清 3D 电视的融合使
彩电产品达到新高度。

消费者怎样选购称心如意的
3D 电视呢?专家给您支招：经过对
目前市场上 3D 电视产品的检测
认证和对 3D 行业发展前景的把
握以及对消费者核心需求的调查
等方面的综合研究，3D 电视推广
联盟与中国电子商会等行业专家，
总结出了向消费市场推荐全高清
智能 3D 电视选购八大“标准”建
议，主要从3D 电视性能和功能两
个方面做出通俗的解释说明，将对

消费者选择 3D 电视起到一定指
导作用。据陆刃波介绍，该标准包
含八个方面内容：主动快门式 3D
体现高画质；3D 电视首选全高清，
丰富逼真的色彩还原能力；多屏互
动，智能；高刷新频率，保持较好的
视觉舒适度；具备广视角；能同时
兼顾高清晰 3D 和 2D 画面播放；
护眼，健康；动态节能(以最新标准
调整)。建议消费者在选购3D 电视
时，参照此“标准”理性消费。了解
到此广大消费者尽可在本次盛惠
活动中放心选购。

本次长虹集团倾力回报消费
者，几个主要尺寸段均打破了行业
的底线，14 日——— 15 日巡展期间，
长虹电视还专门准备了力度空前

的厂价直销的促销活动，长虹 42
寸智能变频LED 电视内部惠补价
2999 元。活动负责人表示活动的目
的就是回报消费者，让消费者不但
体验到智能电视的好玩，而且还能
带着实惠回家。这次除了惊爆机
外，公司特推出“买智能 3D 送
PAD 平板电脑”活动，消费者只要
购买42 寸以上长虹多屏互动智能

860 系LED 电视，可在最低价的基
础上均加赠PAD 平板电脑。长虹
55 寸多屏互动 3D 电视为将实行
全国统一直销，售价为9999 元；50
寸智能3D 电视仅售6999 元，不虚
高、不限量，誓让消费者花2D 的钱
买长虹3D 电视。

(杨春)

百度营销中国行到身边
助力中小企业升级转型

本报泰安 6月 12日讯(记
者 路冉冉) 11 日，由全球
最大的中文搜索引擎百度发
起的“搜赢天下·智引未
来——— 2011年百度营销中国
行”抵达泰安。本次活动将横
跨全国 150 个城市，向约 10
万家不同行业、不同地区的企
业传授搜索营销等新兴营销
方式，进而帮助这些企业提升
竞争力，促进地区经济繁荣和
经济发展方式转型。

活动现场，百度鲁西南地
区营销服务中心副总经理盛永
辉先生就搜索营销的价值和潜
力进行了深入解读，介绍了企
业营销创新的新趋势，并针对
泰安市中小企业发展需求介绍
了百度创新营销的整体解决方
案和百度最新推出的人群定向
等新产品。盛永辉先生认为，营
销中国行这种面对面的交流是
最有效的知识普及手段，能够

让更多的企业有机会接触到搜
索营销，并且真正了解到搜索
营销的新知识、新动向。

业内专家表示，通过搜索
营销开展市场推广，具有投入
低、投放精准、效果突出等独特
优势，在解决企业目前所存在
的市场开发难度大、营销费用
有限、传统营销方式效果不理
想等方面具有明显作用，因此
迅速被广大中小企业认可，成
为帮助企业提升信息化水平和
网络营销能力的重要手段。在
泰安，百度与其合作伙伴已经
成功为 600家企业提供了搜索
营销等网络服务，覆盖水利机
械，化工材料，建筑材料，塑料
机械等行业，为企业的品牌、产
品推广创造了不同凡响的收
益，受到了客户的一致认可。
作为中国搜索引擎产业的

领导者，百度在 2010年服务的
中小企业数量就超过 40万家。

一位曾任岱西村村长，一位带孩子走过枪林弹雨

他和她同住一座楼
文/片 本报记者 李芳芳

在泰城升平社区 13号楼上，住着两位与中国共产党同龄的老人。抗日战争和国共内战期间，与
党密切联系的男主角成了新中国后泰安某村的第一任村长；朴实的女主角，虽然没有多少惊心动魄
的故事，但却有着中国传统女性特有的坚强。

王宝琪老人闲来无事喜欢和街坊下盘象棋。 提起如今的好生活，吴富蓝总是笑得合不拢嘴。

新中国岱西村第一任村长

12 日上午，在升平社区 13 号楼西侧的阴凉地
里，记者见到了胡子已经花白的王宝琪。要不是他执
意拿出户口本来证明，记者怎么也不会想到眼前的他
已经是 90 岁高龄的老人。

王宝琪老人精神矍铄、身体健壮，握过记者手的
那双已经很粗糙的手依然十分苍劲有力，尤其是他轻
盈的脚步，更让人疑惑这个老人的年龄应该是 70 多
岁才对。

“多亏有党和政府，才有今天的好日子，要不哪来
这么好的身体。”王宝琪老人首先夸起了新时代的美
好生活。1921 年 6 月 4 日出生的王宝琪，在那个年代
里应该算是个知名度相当高的人。据邻居介绍，国共
内战时期，他曾担任过地下党的角色，给共产党员送
信这样高风险的事情他从来没有退缩过。

“1948 年阴历八月十五前后，济南战役打响，我
负责往济南运送粮食。本来打算两个月结束战争，没
想到共产党只用了三天时间便把敌人打了个落花流
水。”王宝琪老人兴奋地回想说。也许是因为自己一直
和共产党有密切的联系，新中国即将诞生之际，政府
直接委任王宝琪担任了岱西村村长。于是，王宝琪成
了新中国岱西村的第一任村长。

王宝琪老人介绍，那时的泰安还很小，总共分为
岱西村、岱东村、和平村和兴盛村四个村
庄，而且当时岱庙的归属权在岱西村。

“岱庙里唐槐中间那棵树还是他老人家
种的呢，现在已经成了一个景观——— 唐
槐抱子，当时他当村长的时候好事大事
没少做过。”居住在同一个楼上的一位姓
马的邻居说道。

裹了一辈子小脚

生于 1921 年 11 月 21 日的吴富蓝
老人，是 13 号楼上另外一个与党同龄
的老人。从她裹了一辈子的小脚上，记

者看到了她身上中国传统女性的气质。
“年纪大了，很多事情都记不太清楚了，俺就是

个平凡的妇女，没有类似英雄的事迹。”吴富蓝微笑
着告诉记者。16 岁便结婚生子的她，属于当时和平
村农民，是最普通不过的家庭妇女了。在那荒乱的
年代里，吴富蓝最艰巨的任务就是照顾好年幼的孩
子们。

吴富蓝老人回忆说，抗日战争时期，日本人的
飞机经常盘旋在泰安的上空，每当警报拉响的时
候，背着老大、抱着老二飞奔到安全的地方成了她
的首要工作。

“记得有次日本人的袭击很突然，刚刚 20 岁的
我正带着两个孩子走在街上，眼看敌人的飞机一直
在头顶转悠却找不到可以藏身的地方。近乎绝望的
我，最后把孩子往怀里一藏，直接坐在了路边，真是
一点办法也没有了。”吴富蓝老人回想当时的情景
依然很紧张，幸亏敌人的飞机并没有扫射到她们，
看到孩子安然无恙，作为年轻母亲的吴富蓝眼泪止
不住地流着。

吴富蓝的三儿子张树森看着年迈的母亲说，
“我们就是普通的老百姓，母亲的一辈子也很平凡，
但是如果没有她的坚强，还真不一定能有我们现在
的生活。”如今，吴富蓝成了家里的老宝贝，三个儿
子轮流照顾着，而且三个女儿也经常不定期地过来
看望母亲。在他们眼里，传统的老母亲是家里最大
的财富。

她

他

杏上市，不少商贩都说自己卖的是“巴旦杏”

名气大的不一定好吃
本报泰安 6 月 1 2 日讯

(见习记者 邢志彬 ) 最
近，泰安的鲜杏市场正是最
火爆的时候。有市民反映，不
少商贩都声称自己卖的是巴
旦杏，但是买回家却觉得味
道有点不一样。6 月 12 日，
记者对泰安市场常见杏的品
种做了调查。

12 日上午，记者来到泰
安几座超市和上河桥附近菜
市场，挑选了六份看起来品
种各不相同的杏。一种颜色
发青的，商贩称为“水杏”；一
种在超市里买的，打出的品
名是“太阳杏”。其它的四种
杏，商贩都声称自己卖的是
“巴旦杏”，但记者从外表判
断，这四种杏的颜色、大小等
特点并不完全相同。

记者带着从市场买来的
六种杏，来到山东农业大学
园艺学院，园艺学院的研究
生徐玉亭帮助记者做了品种
的分辨。徐玉亭告诉记者，在
记者买到的四种所谓的“巴
旦杏”中，只有一种是真正的
巴旦杏。而其他三种分别是

“麦黄杏”，“红荷包”和“金太
阳”。随后徐玉亭告诉了记者
区分巴旦杏的诀窍：果肉纤
维最粗，在杏的尖处有小的
凹陷的就是巴旦杏。

对于常见的这几个品种
杏品质上特点，记者采访了
有多年种植杏经验的赵育
红。赵育红告诉记者，在这个
时段，记者买到的几个品种
的杏，都是比较好吃的品种。
其中金太阳的甜度和口感是
最理想的，建议市民选择购
买。而巴旦杏的特点是果肉
含水量较高，甜度小，这个时
段的口感还是偏酸。

赵老师猜测，虽然巴旦
杏的果肉不并是最好吃的，
但因为巴旦杏的果仁品质优
秀，所以巴旦杏的名气比其
他品种要大。因此商贩经常
将其他品种的杏充当巴旦杏
叫卖。“不管什么品种的杏，
每斤的市场价格都在 1 块 5
到 2 块钱之间。并不是巴旦
杏就可以卖出高价，商贩只
是在利用巴旦杏的名气打开
销路。”赵老师说。


