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都市车界·车市

帝豪EC7-RV惠民车型到店
——— 6月25日，“夏日冰爽 激情怡夏”活动精彩呈现

对于买车，很多人都喜
欢看车的外观、安全或者空
间，但真正的内行买家会花
更多心思去了解一部车的制
造工艺及设备，因为这样，
才可以看出一辆车的制造用
不用心，用心就是好车———
品质永远在制造过程和细节
中体现。

帝豪EC7是笔者用心了
解之后，比较赞赏的一辆
车。下面分享一下笔者所了
解到的一些幕后信息。

先进的设计理念

全新GBC平台，符合欧
洲ECE标准开发设计。在安
全、环保、排放、质量控制
等方面均达到国际先进水

平，符合整车出口的标准。
车型设计上采用了国际先进
的空腔注腊技术，可实现12
年车身主要部件不生锈，大
大延长了整车使用寿命。

国际领先的冲压技术

先进的四大工艺，包括
国内领先的冲压线，中间传
递过程由机械手完成，严格
保证冲压进度，配以日本富
士机电生产的模具，打造高
质量的车身冲压件。

领先的制造工艺及设备

在制造过程中，帝豪
EC7采用世界最先进的瑞典
ABB玻璃涂胶机器人，用以
确保涂胶的均匀一致，并运

用具备全球顶尖专利技术的
四轮定位检测仪，彻底解决

了因设备震动造成的结果变

化，保证了整车四轮定位数

据的高度准确性。另外，用于

对车身268个点检测的意大

利进口高精度三坐标测量

仪，也大大提高了整车的精

度及产品的质量。

从这些过程中的细节可

以看出，帝豪EC7确实是一辆
很用心的车。

更值得一提的是，全新帝
豪EC7-RV 1 . 5L采用双
CVVT发动机，动力方面比以
前更胜一筹，且油耗上也大大
减少，购车可享受国家节能惠
民工程3000元补贴。目前新车
现已到店，火爆销售进行中。

“夏日冰爽·激情怡
夏”活动火爆进行，购车即
享六重大礼：

1、活动期间购车赠送
双人浪漫海滨游或者帝豪无
忧畅行装备。2、购帝豪
EC7导航影院版、精英导航
版，送6000元大礼包；3、
帝豪EC8精英导航版心动上
市，购车送8000元大礼包！

4、老客户二手车置换成功
即享千元大礼包；5、帝豪
1 . 5LEC7-RV惠民车型，
72800元起，享3000元国家
惠民补贴，数量有限，先到
先得！6、即日起定购车客
户都可参加6月25日抽奖乐
翻天活动，100%中奖：活动
当天更有足球九宫格挑战
赛，更多礼品等你来拿！
山东帝豪汽车有限公司
88986666 88980666

二手车置换服务15820000168
公司地址：济南市工业南路
32号
山东吉利超市
69928000 69927000

公司地址：济南经十路31210
号(京福高速两桥中间路南)

近两个月来，国内车市
产销首现27个月以来的环
比、同比“双降”，这让自年初
以来就不被业界看好的车市
形势更显阴霾。然而在这不
安的氛围中，市场份额最大
的中级车阵营仍以自身的实
力及区隔优势维持了稳健的
发展态势，发挥了其作为市
场“中流砥柱”的支撑作用，
使车市格局朝着更加健康、
可持续的“纺锤型”结构稳步
前行。

车市调整加剧

谁会是“主心骨”？

根据中汽协4月份的产
销数据显示，4月份国内汽车
产销分别完成153 . 53万台和
155 . 20万台，环比降15 . 98%
和15 . 12%，同比降1 . 85%和
0 . 25%。这是自2009年2月以
来，中国汽车产销首现负增
长；而5月份，汽车产销分别
完成134 . 89万辆和138 . 28万
辆，与上月相比，下降12 . 14%
和10 .90%，与上年同期相比，
下降4 . 89%和3 . 98%，车市开
始承受调整加剧的“阵痛”，
结构性变化的“拐点”或许真
的来临。

调查显示，4月1 . 6L及以
下排量车型销量环比下降
16 . 69%，同比仅增5 . 3%，市
场份额也环比下降了1 . 2%。
中高级车市同样不甚乐观。
从市场表现来看，自2010年
开始中高级车市逐月增速均
低于整体市场增速，2011年
前4个月更出现了2 . 5%的同
比下滑。

令人欣喜的是，在这种
不稳定的市场环境下，中级
车市的表现依然稳健。据了
解，2011年前4个月中级车市
场保持了平稳的发展势头，
市占率稳定在50%以上，在
二、三级城市集中的中部地
区，中级车的市占率甚至实
现了约32%的同比增长。值
得关注的是，在高端中级车
阵营，以轩逸、卡罗拉等主
流家轿为代表的车型表现尤
为稳健，其中，轩逸在4月
更以11，024台的成绩成为日
系中级家轿销量头牌。

以需求为导向

主流家轿气势长虹

中级车主流消费人群作
为车市最庞大的消费力量，
也是处于稳步成长中的社会

中坚阶层，他们大多处于事
业发展期，拥有一定积蓄，
但并不十分富有，这让他们
非常看重车型性价比；另
外，由于大多已成家，他们
的汽车消费需求也主要以家
庭共性需求为主。总的来
说，外观大气、空间宽敞、
动力与节能兼优、性价比高
的家用轿车更能迎合他们的
口味。

顺应这种消费需求，在
中级车市中酝酿出了一批明
星车型。以东风日产轩逸为
例，它的推出是以消费者全
方位用车需求为导向并进行
了精准定位，在外观、空间、
驾乘舒适度及燃油经济性等
方面做到全面均衡，全面满
足了多重用车需求，为人们
带来更宽适怡人的汽车生
活。轩逸、卡罗拉等车型正是
以“拥有中级车价格、中高级
车品质”而日益受到热捧，并
长期稳居“万辆俱乐部”阵营
的领军位置。

据东风日产某专营店工
作人员透露：“现在不少首次
购车的消费者都放弃了购买
入门级小车，转而倾向体面、
实用、舒适的明星家轿，这种
‘一步到位’的想法，让轩逸
这类高端中级车赢得了更多
关注。”

业内分析人士认为：中
级车市场作为国内车市销量
最大、车型种类和品牌最多
的细分市场，其稳健的表现
对车市整体发展尤为重要，
而正是得益于一批表现坚挺
的主流车型的引领，中级车
市场才能实现良性发展，从
而推动了中国车市的良性调
整。 (岳玲)

夏天已经到来，天气一
天比一天炎热，挤公交、挤地
铁、在烈日下焦急地等待出
租车让人苦不堪言，买一辆
实用又省油的汽车是脱离这

“苦海”的最佳解决方法。
瑞麒X1的动力、节油、安

全、操控表现都很不错，最近
在大街上经常能看到它的身
影，SUV的酷尚外型看着就

吸引人，整车配置也很齐全，
四轮盘式刹车、ABS+EBD系
统更让人倍感安全。

瑞麒X1售价在5万元-7
万元之间，在同级别车中具有
较强的竞争力，现在又推出购
车送4999元油卡活动，良好的
产品性能、实惠的价格再加上
油卡大礼，让瑞麒X1更具出手
理由。车子本身的节油技术固
然重要，但良好的维修保养同样
是体现车型技术的关键，瑞麒
X1提供长达四年或12万公里的
整车质保，遥遥领先同级别车
三年或6万公里质保期限。
经销商：济南东岳汽车集团
奇瑞瑞麒4S店
销售热线：0531-82765228
地址：济南市市中区二环南
路7308号(济南大学西校区东
南门对面)

车市“拐点论”风起
谁能闲庭信步风雨中

买瑞麒X1 这个夏季任你“油”


