
2011 年 7 月 11 日 星期一 编辑：蔚晓贤 组版：王慧英

今日潍坊

C05

用用 1166 天天时时间间改改变变自自己己
齐鲁晚报暑期营销秀昨火爆开赛

又是一年营销秀。10 日，

暑期营销秀的选手们满怀信
心，开始了他们第一天的卖报
生活。

在新华路佳乐家门前，第
一次参加暑期营销秀的王斌正
在努力地推销报纸，这位身高
将近一米八的小伙子显得有些
腼腆，推销报纸更是谦虚有礼。

“我的性格比较内向，跟不熟的
人讲话会有些紧张。”王斌很坦
诚地说，参加营销秀就是为了
改变自己，先从敢说话开始。

王斌告诉记者，他是潍城
区实验中学的一名初二学生，

因为平时的性格偏内向，在学
校，他很少主动跟同学交谈，渐
渐地身边的朋友也变得疏远。

“我很愿意参加，更想通过
努力突破自己。”王斌说，短短
一个小时的卖报让他有了许多
感触，“卖第一份报纸是最难
的，被人拒绝了无数次，我差点
失去了信心。很感谢那位阿姨，

买走了我的第一份报纸，还给
了我很大的鼓励。真的是万事
开头难，迈出了第一步，感觉后
面的路走得轻松很多。”

本报记者 吴凡

大个子男孩王斌

先从敢说话改起

两届营销秀金奖得主谭新敏：

想改变，就得敢挑战自己
本报 7 月 10 日讯(见习记者

丛书莹)10 日，齐鲁晚报潍坊学
大教育杯暑期营销秀拉开帷幕，

本次主题是改变自己，作为前年

和去年的金奖得主，谭新敏告诉

大家，是营销秀活动改变了她。

谭新敏从 2008 年开始参加

暑期营销秀，迄今已有四个年头，

和她交流，记者能感觉到，她不怯
生，放得开，讲话很从容，很有冠

军风范。

谭新敏说，“以前的我特别浮

躁，脾气大，做事很容易带着情绪，

稍微一急就容易放弃，没有耐心，

通过参加营销秀，我开始挑战自
己，逐渐长大，逐渐改变，我现在变

得有耐心了，做事不带情绪了，爸

爸妈妈说我长大了懂事了。”

谭新敏在叙述她成长的同

时，还传授了她卖报的一些技巧，

她说，“最重要的是敢于挑战自
己，敢于尝试，我举个例子，去年

卖报的最后一天，我卖到晚上九

点钟超市都关门了，但是手上还

剩下十几份报纸，我看到附近有

些烧烤摊还坐了好多人，就想过

去卖，但是他们都在喝酒，我有些

犹豫，犹豫了好长时间，就想挑战
一把，尝试一下，没想到，他们很

支持我的工作，一会就卖完了。”

另外，得用心去做，带着真诚，

真诚地与人交流，用真诚换真诚，

踏踏实实地卖

报，不要带着情
绪上阵。还有就是，微笑是卖

报的一大法宝，卖报时面带

微笑，会拉近与买报人的

距离，越是哭丧着脸越是
没人买你的报纸，你走上

前去，面带微笑的向其他人

销售报纸，他们看着高兴，心理

舒坦，自然会买你的报纸。

谭新敏也是这样去做的，她

平均每天会卖到四百到五百份，

最高的时候，一天能卖到 600 份，

她说希望这些技巧会让更多的人

收益，同时也告诉其他营销秀的

伙伴敢于挑战自己才能成功。

在潍州路小学上五年级的
彭云霜，已是第二年参加营销秀
活动，通过这个活动，她学会了
用自己赚的钱去生活。

去年的彭云霜在营销秀的
活动中，锻炼了自己，赚了不少
的生活费，从中体验到自己赚钱
的乐趣。彭云霜说，每年暑假妈
妈会让她学古筝，但今年，学古
筝的学费由原先的 50 元/时涨
价到 70 元/时。彭云霜的妈妈有
点不想让她学了，结果，彭云霜
提出来，多出来的费用可以用她
自己卖报纸的钱来承担。

就这样，每天卖出 30 份，她
每天就可以赚 7 . 2 元钱，但是这
个价格还是不够她多付一个星
期 40 块钱的古筝学习费用，所
以她的妈妈就想出来让她做家
务赚钱，这样，她就可以自己的
劳动贴补学习费用了。知道赚钱
的辛苦，彭云霜的学琴的劲头更
高了。据彭云霜的妈妈介绍说，

彭云霜靠卖报纸存的钱大概有
一百八十多块了。

头一天，彭云霜卖出了 30

份报，她打算第二天预定 100

份，给自己一个新突破。

本报见习记者 秦昕

懂事女孩彭云霜

学琴的钱自己赚

本报 7 月 10 日讯(记者 于

潇潇) 10 日，在认真聆听专家和

前辈们传授的营销经验后，400

名学子带着本报免费赠送的 30

份《齐鲁晚报》，踏上了为期 16 天

的“暑期营销秀”征程。在这 16 天

中，他们将用汗水、智慧和耐力，

塑造一个全新的自己。

10 日上午，由本报与“潍坊

学大教育”联合推出的“暑期营销

秀”活动在新华中学开幕，本期营
销秀的主题是“改变自己”。早上
6 点钟，新华中学校门外就开始
有学生等待，不到 7 点半，校门外

已经挤满了学生和家长。家长韩

素珍告诉记者，孩子参加去年的

营销秀变得更加自立，今年一听

说营销秀又要启动，就马上报了

名。

8 点钟，营销秀开幕式开始。

潍坊学大教育副校长杜领域、渠
道拓展部总监郭维真给小选手们

上了一堂生动的营销课，结合卖

报过程中选手们可能遇到的种种

问题，给孩子们一一解答，赢得了

选手和家长们的欢迎。而随后，

“元老”级选手，去年营销秀金奖

获得者谭新敏的营销经验更是获

得了选手和家长们的阵阵掌声。

谭新敏已经是第三次报名参

加营销秀了，她在开幕式上告诉

选手和家长们，通过暑期营销秀

活动，她提高了耐心和信心，锻炼

了理财能力，学会了宽容和理解，

知道了辛苦，也提高了抗挫折能

力。并告诉小选手们，要正视挫

折，正确地认识这些挫折，也会成

为前进的动力。

培训课程结束后，参加活动

的选手每人免费领取了 30 份报

纸，作为自己活动的启动资金。同

时，小选手们每人领到一件印制

精美的文化衫，上面印有“改变自
己”字样。

潍坊学大教育副校长杜领域
告诉记者，今年暑期营销秀活动

的主题就是“改变自己”，可以让

孩子们锻炼锻炼，亲身感受卖报

的乐趣，赚钱的艰辛，体味一下父

母养家的不容易，让他们体验社

会，在实践中受教育、实践中长才

干，培养他们“团结友爱、互助进

步”的精神，对孩子们的成长非常

有益。

从 2008 年暑期开始，这已是
本报组织的第四次暑期售报学营

销活动，受到学生和家长们的好

评。今年的小选手里有许多是第二

次、甚至第三次参加营销秀。家长

们纷纷告诉记者，通过营销秀，他

们真切地看到了孩子的改变，变得

更加自信、自立、自强。

上届营

销秀金牌得

主谭新敏。

本报记者

吴凡 摄

10 日，营销秀选手带着报纸轻松上阵。 本报记者 吴凡 摄

王斌和妹妹击掌相互鼓

励。本报记者 吴凡 摄


