
民营企业作为社会
扶贫的重要方面，是脱贫
攻坚的生力军。多年来，
山东川鹰食品有限责任
公司认真贯彻落实中央、
省、市脱贫攻坚的一系列
决策部署和各项重大举
措，致力解决贫困户的实
际困难，努力为脱贫攻坚
贡献力量。

齐鲁晚报·齐鲁壹点
见习记者 刘悦 通讯员 程健

“造血”式扶贫 为农户增

收注入再生活力

如何发挥企业自身优势和作
用，助推当地扶贫攻坚工作，也成
为了川鹰公司董事长徐磊念兹在
兹的心头事。“发展经济，产业是主
心骨；脱贫攻坚，还是要依托发展
产业来为群众‘造血’！”很快，徐磊
找到了答案。

为更好地推动全区脱贫攻坚
工作，川鹰公司积极探索实施精准
扶贫的途经和方法，大力推进“企
业+农户”的运营模式，在全区范围
内大力收购贫困户种植的小麦等
农产品，以解决东部山区农副产品

长期存在的加工难、销售难、增值
难的问题。通过定点收购，让企业
与贫困户之间建立了有效的利益
联结机制，变救助式扶贫为产业化
扶贫，变输血式扶贫为造血式扶
贫，有力助推了全区脱贫攻坚工作
向纵深开展。

同时，川鹰还开设超市销售网
络，每日顾客都是熙熙攘攘。而川
鹰通过农副产品销售加工，再通过
礼盒产品和销售网络，把淄川当地
花椒、小米推向外地庞大市场，有
效带动了贫困人口脱贫。

项目全覆盖

企业义举获社会点赞

作为省级农业产业化重点龙
头企业，川鹰公司一直坚持“企
业不仅要创造经济效益，也要承

担社会责任”这一理念。“企业的
发展中，不仅要潜心于自身的发
展和提高，还要积极将社会责任
融入到企业的愿景和使命中。”
徐磊告诉记者。

2019年3月，川鹰公司与岭子
镇合作产业扶贫资金扶贫项目，
覆盖岭子镇岭子、郝家、小口、北
石、林峪5个村，惠及贫困人口337
户522人，使岭子镇所有贫困户实
现了产业扶贫项目全覆盖。

2019年12月，川鹰公司与淄
博市农业银行合作开展贷款扶
贫项目，对西河镇东峪村、张庄
村40户省级贫困户进行扶贫，收
购生产所需的小麦，帮助其走上
自力脱贫的康庄大道，使每户每
年人均增收1500元。一组组数据，
都是川鹰勇于担当的使命与责
任。

救援物资送上一线

危急时刻尽显战“疫”担当

新冠肺炎疫情发生后，一场举
世瞩目的疫情防控保卫战拉开序
幕。川鹰公司心系疫情防控一线的
工作人员和困难群众，为他们送去
了温暖。

2月3日，川鹰公司董事长徐磊
带着员工，把温暖送到防控一线的
工作人员和困难群众心坎上，给北
苏社区劝返点的一线工作人员和
志愿者送去30份生活物资，为淄川
经济开发区27个村469户贫困户送
去调味品，保障他们疫情期间的正
常生活。

作为般阳热土上生长起来的
企业，川鹰公司时刻关心家乡的发
展，参与扶贫，并做到扶贫与扶志、

“输血”与“造血”相结合方式进行。
据了解，自2020年起，川鹰公司将把
淄川区贫困户作为重点收复对象，
设置专车挨家挨户高价收购小麦
以及提前预订陈粮。截至目前，川
鹰公司先后投入资金60万元，帮扶
贫困家庭946户2800人，既为全区脱
贫攻坚工作增添了源源不断的助
力，更坚实履行了自己的社会责任
和义务，受到各级政府的充分肯定
和社会各界的高度评价，

2020年，川鹰公司将继续坚守
着不变的信念，积极融入脱贫攻坚
主战场，走好自己独具特色的扶贫
路子。“下一步，公司将继续加大生
产设施建设力度，加快产品研发速
度，有效提升生产带动能力，吸纳
更多群众特别是贫困劳动力，通过
就业、让川鹰为淄川经济社会发展
作出更大贡献！”徐磊说。

山东川鹰食品有限责任公司：

战疫、扶贫两手抓 诠释大企担当
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每天上线20多种新鲜
蔬菜，3个套餐，另有30余种
农产品供市民朋友们选择，
同时根据市民需求，推出个
性化订购。”九紫翔生活馆
负责人高党生告诉记者，疫
情期间直播推出的平价蔬
菜套餐，一上线就受到了市
民的极大欢迎。

齐鲁晚报·齐鲁壹点
见习记者 刘悦

近日，本报记者来到九紫
翔生活馆外发现，购买者络绎
不绝，一边是连续几关的体温
检测和消毒，一边是工作人员
井然有序而又繁忙的配菜场
景。一个多月前，九紫翔生活馆还
在为房租、为员工开工资而忧心忡
忡，如今已重焕生机。

战胜危机才有生机

高党生告诉记者，当自己发现
许多人的生产生活不经意间从线
下转到了线上网上，下单成为“宅”
在家中的唯一购物途径，作为淄川
电商协会会长的他受到启发，开始
尝试开直播卖菜，令高党生意想不

到的是，直播第一天，就买掉600多
斤菜和2000多斤鸡蛋。

据悉，直播现场非常火爆，直
播间日进出量达14万多人次。直播
刚刚有点起色，但因种种原因被迫
关停。但生鲜的刚需客观存在，线
上道路阻断了，他立即改变思路，
将销售渠道从直播间转到微信下
单订购或线下购买。目前已建立了
3个500人的微信群，形成以社区为
圈的一条蔬菜、水果销售产业链。

非常时期必用非常之举

2月初以来，九紫翔生活馆进
入“战时”状态。全面启用线上订
单、净菜打包、配送户下等新模式，
从配菜到领菜30秒内全部完成，全
力保证蔬菜新鲜安全，避免交叉感
染风险。

“到超市购买怕人员聚集造成
感染，自从加入这个微信群，想要
什么蔬菜在群中说一下，马上就能
配送到家门口，另外微信下单也很
方便。”顾客王女士说，从事蔬菜配
送的不少，但价格便宜、蔬菜新鲜、
服务品质好的不多。

“疫情期间防护很重要，但是
吃到百姓口中的菜更重要。”高党
生说。为保证非常时期人力跟得
上、运输跟得上，高党生在每个社
区都设置代理点，从采购、净菜、包
装再到配送，完全可以让居民足不
出户就可以吃到新鲜蔬菜，目前已
发展300多个代理。

52天危中寻机开辟新天地

疫情期间，多数市民逐渐习惯
了线上购买生鲜食材，多年沉淀的

生鲜电商或将迎来新风口，谁能在
配送速度、新鲜程度和价格优惠度
三方面提供更好的用户体验，谁就
能抓住这个新的发展机遇。

“目前我们已经和滨州京博集
团旗下的山东博华高效生态农业
科技有限公司建立战略合作伙伴，
购进博华农业种植的有机蔬菜，在
淄川建立有机蔬菜网点。”据悉，下
一步高党生计划把配置完善的社
区通过社群开展“到家业务”，线上
下单，送货到家模式，让居民利用
上下班之余将菜顺便捎带回家。

越是艰险越向前，九紫翔生活
馆转危为安。疫情过后，九紫翔“鲜
生活”电商平台将迎来更大地发展
空间。高党生创新开启九紫翔“鲜
生活”云模式，也催生了淄川中小
企业经济发展的新动能，真正赋予
新兴经济形式更多的活力与动力。

“云卖菜”带来新商机
九紫翔“鲜生活”解决居家买菜难题，拓宽农产品销路
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