
老城区居民温暖过冬
青岛新增供热面积900万平方米，七成居民享集中供热
本报记者 蓝娜娜

记者获悉，市区今年新增供
热面积900万平方米的目标已提
前完成，预计至今年年底，市区
集中供热普及率达到70%，市内
四区供热普及率达到77%。

在新增的900万平方米供热
区域中，热电集团新增供热面积
298万平方米，涉及3万余户居民，

其中有80余万平方米是在老城
区；开源集团新增供热面积110万
平方米；华电青岛热力公司新增
195万平方米，主要集中在沿海一
线等老城区；泰能热电新增约4万
平方米，涉及居民600余户；高科
热力公司新增100万平方米，涉及
约9000户居民；岳海热力公司新

建一座换热站，提升50万平方米
的供热能力；亨通达热力公司新
增约16万平方米；鲁青热力公司
新增37万平方米。

为使新增供热区域和既有
供热区域居民今冬平稳用热，目
前青岛供热系统已到位储备48万
吨煤，可以满足50天的供热用煤

需求。同时，市供热办目前已制
定了各种预案，确保各供热单位
用煤无忧。

11月16日零时，全市供暖正
式启动，从煤炭储备到烧煤送
热，再到入户服务，岛城14家热力
公司已全部准备就绪，保证市民
温暖过冬。

随着岛城气温降低，供暖季正式到来。为使更多市民享受到冬日暖
流，青岛市今年在市区新增供热面积900万平方米，其中，老城区新增210

万平方米，3万户老城区居民盼望已久的“供热梦”终于实现。

“我是1988年搬进来的，到现
在23年了，一直盼着供热，今年终
于实现了。”家住内蒙古路34号4

单元202户的70岁老人曾仪说。对
于供热企业而言，老城区供热一
直是个难题，因为老城区建设年
代久，楼房建筑密度大，道路狭
窄，因此在供热站、换热站选址、
管网建设等方面面临诸多问题。

热电集团施工科管理员杨

济华告诉记者，为了解决老城区
往往楼间距小、没有多余的地方
在地下建换热站的难题，他们从
去年起开始建设地上箱式换热
站，覆盖区域面积能达到2万平方
米到4万平方米不等。针对老城区
地下管线错综复杂，无处可铺供
热管道这一问题，热电集团采用
插空的方式铺设管道，或绕道铺
设、架空铺设。

为解决岛城热源不足问题，
市政公用局组织实施“北热南
供”工程，并投入10 . 5亿元，新建5

处热源，80座换热站。其中，6月份
开建的金港临时供热站，年底建
成后可满足约230万平方米老城
区供热需求，解决台东商业圈区
域、顺兴路周边区域、利津路周
边区域、长山路以西区域、内蒙
古路社区、阳信路周边区域、镇

江路3号、汉口路170号等区域的
供热问题。

“老城区现在还是有一些区
域无法实现供热，明年我们还会
再想办法，继续加大建设力度。”
青岛市市政公用局局长单强炜
说，今年老城区新增供热面积210

万平方米，新增用户3万余户，再
用1至2年时间，基本实现老城区
供热全覆盖的目标。

1 1月 5日，单强炜点燃了
岛城“第一把火”，热水锅炉正
式烘炉。两天预热结束后，即
具备向外提供热水的条件。

11月7日，在青岛热电集团
第一热力有限公司的锅炉房，3

台20吨的热水锅炉正在有序运
转，工作人员在监控室对水温、
压力等相关数值进行监测，偶

尔打开锅炉底部的煤渣炉膛，
检查内部煤渣是否有堆积堵塞
等问题。“现在操控全智能化，
只要看各项数值符不符合标准
就行，不用像过去一样时刻盯
着锅炉了。”工作人员说。

目前，青岛热电集团、华
电青岛热力、高科热力等供热
企业，都有一个智能化数字监

控室，工作人员“足不出户”即
可对所属的各个换热站及热
网运行等方面进行监控和调
节。“过去人工调节具有滞后
性，现在全自动化运行，市民
家中就能保持恒温了。”青岛
热电集团科研信息中心工程
师王翔说。

据统计，使用智能化数字

监控系统后，热电集团一个供
热季能节约标煤7000吨，节水
1 0 . 8 5万吨，节约电能 5 5万千
瓦每小时。此外，智能监控也
促进了人力的节省，华电青岛
热力在智能监控系统帮助下，
3 2个换热站全部实现无人力
操作，只需巡检人员每三四小
时检查一次即可。

两年内老城区供热全覆盖

智能监控保障供热温度

市区新增供热900万平方米
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用建设银行龙卡，
让您美食、香车、豪宅样样精彩！

2011年11月20日—12月31日期间，使用龙卡信用
卡消费满足下列A条件或B条件，即有机会获赠迎龙
年年夜饭一桌，全国共1万桌，先到先得。

A条件：刷卡满12笔且每笔满999元(含)的有效消
费

B条件：在龙卡商城网上购物，完成订单满6笔且
总金额满8888元(含)

注：龙卡商城网址为http://shop.ccb.com

全家购物喜迎新年，阖家欢宴尽情乐享。还不快
快行动！

建设银行信用卡购车分期付款业务，具有免担
保、免抵押，最长36个月，最高100万的业务特点，涵盖
高、中、低档30多个品牌，百余种私家车。新婚小夫妻，
可以选择一汽马自达、北京现代、比亚迪、雪佛兰、一
汽大众、上海大众等中低档的车，净车价约10万元左
右。首付3万元，分36个月分期付款，月均还款约1945

元。有一些积蓄的夫妻，可以选购沃尔沃、宝马、一汽
奥迪等高端品牌的汽车，最高贷款100万。还有进口大

众、进口雪铁龙、进口起亚等进口系列车型，供您选
择，让您驾驭梦想，提前实现。

对于没有建设银行信用卡的客户，建设银行设
立了办卡绿色通道，信用卡与购车分期同步申请，既
方便又快捷。此外，为了方便客户享受建行的分期服
务，建设银行特别开通了网上申请绿色通道，只要登
录建行网站www.ccb.com-龙卡信用卡频道在线申请
信用卡，按照要求打印，递交至建行附近网点即可。

您还在为购买新房没钱装修烦恼吗？还是老房子
破烂不堪头疼呢？“龙卡安居分期付”助您轻松实现完
美家装。“龙卡信用卡安居分期付款产品”以其专业化
的产品、人性化的服务。一经推出即受到了不同年龄、
不同需求客户的青睐。

“龙卡信用卡安居分期付款产品”是建设银行去
年推出的新的金融服务方式，与传统的贷款不同，龙
卡安居分期付是免抵押、免担保，最低免手续费，免利
息的“四免”超值金融服务。与其它类型的分期付款服
务相比，具有一次申请，可在旅游、培训、家电等九大
行业刷卡消费的特色。与他行的分期付款业务相比，
建行提供最高20万，最长3年的分期服务。优势多多，
特色多多，让老百姓得到真正的实惠！

晓辉和白云是一对年初刚结婚的新婚夫妇，和大
多年轻人一样，虽然每月收入不错，但也没什么积蓄。
婚房也是父母补贴了首付之后贷款买下的。本想尽快
就把新家装饰得温馨浪漫有格调，但要在短期内筹集
支付高昂的装修费用，让他们实在感到力不从心。偶
尔机会，看到了龙卡安居分期付的宣传广告，相较于
传统的装修贷款，它的超低额费率相当诱人，不仅半
年内还款0利息，0手续费，而且最高可贷款20万。假使
申请5万元，分6期每月仅需还款约8334元，不需另外
多付1分钱。于是二人当即决定办理。有了这笔装修资
金，他们可以轻而易举地按照自己的设想和憧憬去布
置新房，原有的那些储蓄也可作些更有意的规划和投
资，真是一举两得！

为更好地服务有车一族，真正
做好龙卡信用卡持卡人的贴心“车
管家”，建设银行继推出“龙卡汽车
卡”、“龙卡信用卡购车分期付款”
业务后，又联合平安保险推出了

“龙卡信用卡车险分期”业务。
龙卡信用卡车险分期融合了

信用卡分期付款和电销车险的各
项功能，具有办理便捷、轻松分
期、价格优惠等特点。日前，更推
出了以下多重优惠回馈客户：

1 .轻松分期。办理车险可享
受6期分期付款服务，更可享受0

利息、0手续费特别优惠。
2 .价格优惠。私家车可享受

车险电销购买优惠，商业险多省

15%。
3、2011年12月31日前，成功

办理6期电销车险分期，可额外获
赠1万信用卡积分。所赠积分可参
加我行信用卡积分换礼活动。汽
车卡客户可根据“积分加倍换油
权益”兑换油卡。

手续便捷，一个电话轻松搞
定，节省时间和精力。张先生是个
时尚达人，此项业务一经推出就
尝到了新业务的便利，张先生说，
一个电话就轻松搞定，不用跑门
店，没有烦琐的流程，还上门送保
单服务，即节省精力和时间又省
钱。真是太方便了！具体流程见下
图：

致电投保：持卡人拨打4008-000-000转5(平安电销车险投保热
线)，并说明投保建行电销车险分期业务，坐席人员提供车险投保方
案，确认投保。

核保承保及刷卡付款：电话成功投保后3天内保险公司送单上门
并收款，持卡人选择分期期数，确认交易金额无误后，签购单上签
字确认。

龙卡信用卡迎龙年 全家欢享年夜饭

信用卡购车分期付款，提前享受驾驭梦想！

信用卡安居分期付款，打造温馨家园！

“龙卡信用卡电话车险分期”

省钱有道！

保单送上门：付款成功后3天内保险公司打印保单，送至持卡人。
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