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车车商商最最后后一一搏搏 市市民民购购车车良良机机

本本本报报报岁岁岁末末末汽汽汽车车车巡巡巡展展展进进进入入入倒倒倒计计计时时时
本本报报记记者者 王王鹏鹏

2011 年，受国家汽车政策调控以及油价
不断上涨的影响，今年国内车市跌宕起伏，
泰城车市相比往年呈现低迷状态已经迅速
入冬，并未出现“金九银十”销售黄金季，“蛰
伏”多日的经销商期盼车市春天的再度来
临。在这一背景下，由本报主办的 2011 年泰
安岁末精品汽车巡展将于 11 月 26 日在东平
拉开帷幕，巡展设在东平、新泰、泰城、肥城等
地区。岁末汽车巡展举办之际恰逢岁末车市
传统销售旺季，泰城汽车经
销商纷纷期盼借
力车展，希望实
现最后的冲量目
标，在岁末年终
交上一份满意
的答卷。

车商准备抄底冲量

年内车市的不景气，让
众多厂商“很受伤”。泰城众
多汽车经销商尽管有秋季车
展的拉动，但大多距离最终
的任务目标还有一定的差
距。再加上传统意义上的“金
九银十”在今年并未释放出
强劲的购买信号。因此，作为
汽车消费旺期的岁末年终便
成为经销商本年度的“最后
一根稻草”。记者采访中发
现，尽管目前泰城车市各种
噱头的优惠政策层出不穷，
但无论人气还是销量想恢复

到去年同期水平，已是
不可企及的事情。

“马马虎虎，一
天几台车

的

销量，尽管价
格降了不少”。说

到眼下的销量，一些
销售顾问的脸上写满
了无奈。

在年前冲量的最后
时刻，各家汽车经销商
都寄希望在即将到来的
岁末车展上交上一份满意

的答卷，不少自主品牌商家
更是表现出跃跃欲试的姿
态。而就消费者最为关心的
车型优惠问题，目前各品牌
都处于制定或保密状态。业
内人士分析认为，依照往常
惯例，参展商为了年终完成
任务拿到厂家返利，不少车
型降幅将会濒临年内冰点，
因此岁末车展可视为年前购
车最佳时机。

岁末车展规模庞大

与春秋两季大型车展不
同，本报岁末精品汽车巡展
以打造“精品车展”为目标，
在岁末年终销售旺季，为车
商与消费者搭建一座良好的
购销平台。据悉，本届岁末车
展将分别在东平、新泰、泰
城、肥城等地区举行，在前期
的招商工作中，由于报名参
展的经销商数目远超往届，
短短几天时间内展位就几乎
被圈占一空，目前仍有不少
品牌经销商在紧锣密鼓地联
系参展事宜。

本次巡展将集合 30 多家

车商、60 多个汽车品牌参展，
从奔驰、宝马、奥迪、沃尔沃等
高端进口车，到广汽本田、东
风悦达起亚、上海大众、东风
日产等国内著名合资品牌，再
到比亚迪、帝豪、奇瑞、吉利等
国内自主品牌，本次巡展基本
囊括了车市的各主流汽车品
牌，既有中高档车，也有众多
经济型家轿，还有实用商务
车，300 多辆风格迥异、外形
俊朗、满足不同人群需求的汽
车同时亮相车展，消费者可以
根据实际情况尽情挑选适合
自己的车型。

购车钜惠力度空前

尽管只是年终的一次
“车市大集”，但新车、优惠等
吸引车迷和购车者的诸多元
素在岁末精品车展上都无一
缺席。不仅有新车的不断加
入，不少经销商还向厂家申
请了展具支持，，岁末精品车
展的华美程度已向春秋两季
秋季车展看齐。

据车展组委会介绍，展
会主办方将以参展品牌需
求 为 根 本 ，力 求 为 汽 车 厂
商、汽车经销商、观展市民
搭建一个高标准的展示、发
布、贸易平台，实现泰城车
展在规模、档次、影响力上
的跨越式发展。此次车展，
汇聚了多种品牌的车型，不
仅方便了广大消费者赏车、
购车，同时也促使参展商拿

出最大幅度优惠。
据了解，本次巡展汽车

经销商为了充分调动起消费
者的购买热情，几乎所有车
型都推出了大幅度的优惠措
施。全系车型优惠千元到万
元，购车赠送车装大礼包，购
车享受零利率零月供等。尤
其是国产自主品牌，促销力
度尤其大，为购车者带来了
丰厚的大礼。各个汽车品牌
均推出数款促销车型，降价
幅度都将是空前的，各种优
惠措施令将让市民迫不及待
地出手购车。

活动时间及地点安排
东平巡展
地点：东平县御泉龙庭

精品城(县政府东 600 米)
时间：11 月 26 日、11 月

27 日
新泰巡展
地点：新泰市新汽车站

站前广场 (开发区内国贸路
北首)

时间：12 月 3 日、4 日
泰安巡展
地点：泰安市中兴时代

广场(望岳东路，易初莲花南
300 米)

时间：12 月 10 日、11 日
肥城巡展
地点：肥城市湿地公园

广场(康王河公园广场)
时间：12 月 17 日、18 日
咨 询 电 话 ：0 5 3 8 -

6982116，6982117。
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