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今日潍坊

BB1111

泰康人寿潍坊中心支公司

开始保单年检
很多投保人在投保后，

将保单束之高阁，没有及时
对保单的有效性等权益进行
审视，致使保单权益受到损
失。临近年末，泰康人寿提
醒，莫忘为家庭保单做一次
仔细全面的“年检”。

自 2010 年起，泰康人寿
潍坊中支保费部对全市近
300 名续期专员进行了严格
挑选和服务水平的培训，强
势启动了“保单年检服务客
户大回访”活动，分批次邀约
老客户到公司参加一系列的
知识讲座等活动，通过专业、
科学的工具，系统性的对客
户保单进行年检。2011 年，泰
康人寿潍坊中支保费部在去
年保单年检会的基础上，借
助“客户服务节”和“泰康人
寿成立 15 周年”等活动再次
对所有老客户进行了保单年
检升级服务，协助客户开通
电子化服务平台，使做到不
出家门，即可享受泰康人寿

高效便捷的客户服务。
据了解，保单年检主要

针对联系方式、缴费和保单
效力、服务人员是否更换、生
存金是否已领取、保障是否
全面等项目进行年检。通过
保单年检，让客户更加清楚
自己的保险权益，更加体会
到了泰康人寿专业规范、亲
和诚信的服务理念，真正认
识到“买保险就是对生命的
尊重”。另外，建议家中购买
了不止一张保单的市民制作
一张“保险一览表”，列明每
张保单的缴费时间、投保人、
受益人、保障利益、保险收益
领取时间、缴费帐户、相关保
险公司的全国客服电话、营
销员电话等等重要信息，这
样下一年再为保单做“年检”
的时候就可以一目了然。

刷金穗信用卡

消费分期乐分享

华夏银行潍坊分行成立两周年

召开银企座谈会商讨未来发展

金穗贷记卡消费分期付
款业务是指中国农业银行根
据持卡人的申请，向商户一
次性支付持卡人所购商品
(或服务)的消费资金，并根据
持卡人要求将消费资金分期
通过持卡人贷记卡账户扣
收，收取一定的分期手续费，
持卡人按照每月入账金额进
行偿还的业务。

特点：
1 . 申请该业务的消费可

不受消费地点和商品服务的
限制，只需交易符合我行条
件，每月支付一定手续费，即
可申请办理。

2 . 分期付款按期偿还不
收取任何利息。

3 . 分期付款手续费按期
收取，持卡人若提前还款更
省钱。

适用人群：
分期付款业务只向贷记

卡个人卡主卡持卡人提供。
适用条件：
人民币单笔消费交易金

额最低为 500 元，最高为持

卡人信用额度 (不包含临时
额度调整和超额还款的部
分)。

可选期数：
提供 3 期、6 期、9 期、12

期和 24 期自由选择(每月为
一期)。

申请方法：
1 . 从刷卡消费次日至到

期还款日前三天，可向我行
申请分期付款。将本人姓名、
卡号、交易金额、交易时间、
联系电话发送邮件至 abc@
abchina.com ，或致电客服电
话 800-819-5599 按 7 号键进
行申请。

2 . 提出办理分期付款业
务申请。

3 . 我行受理申请后将尽
快处理，处理结果将以短信
方式告知，持卡人若有疑问
可致电 800-819-5599 或 021-
61195599 查询。

11 月 18 日，华夏银行潍坊支行
迎来两周年行庆日。11 月 17 日上午，
华夏银行潍坊支行在丽景大酒店举
办“合作共赢、共同发展”——— 华夏银
行潍坊支行开业两周年行庆暨银企
座谈会。

经过短短两年的发展历程，华夏
银行潍坊支行正逐步蜕变成潍坊地
区最具活力、最有魅力的商业银行之
一。华夏银行拥有“融资共赢链”、“现
金新干线”、“出口票证通”、“华夏钛
金信用卡”和获得“第二届中国中小
企业最佳融资方案”的私营企业主贷
款等一批品牌产品，在市场上享有盛
誉，市场份额在业内名列前茅。

17 日，福田雷沃、滨海投资、恒联
铜板纸等 20 多家企业出席座谈会。
座谈会主要围绕在当前宏观经济形
势下，企业的发展存在哪些困难和问
题；企业对银行在创新产品和服务
上，有哪些建议和策略；在以往的业
务合作过程中，华夏银行在服务和产
品上还存在哪些问题，还有哪些需要
改进的地方进行讨论。

针对当前经济形势严峻，华夏银

行潍坊支行表示
将充分发挥产品
优势，运用业务
合作推介会、银
企洽谈会等交流
平台，进一步加
强与本地优质企
业 的 联 系 与 沟
通，深入了解企
业经营情况和资
金需求，加大信
贷支持力度，为
进一步优化潍坊
市投资环境作出
贡献。

据了解，华夏银行是一家全国性
股份制商业银行，为全国第五家上市
银行。目前，华夏银行在全国各地的
营业机构已达 413 家，与境外近 1000

家银行建立了代理业务关系，建成了
覆盖全球主要贸易区的结算网络。

多年来，华夏银行坚持高质量发
展的办行思想，坚持质量、效益、速度
协调发展的良好态势。华夏银行的快
速发展受到公众和业界的关注和认

同。在 2011 年 7 月出版的英国《银行
家》杂志世界 1000 家大银行评选中，
华夏银行按资产排名第 115 名；在
2011 中国企业 500 强中排名第 306

名、中国服务企业 500 强排名第 96

名、中国企业效益 200 佳排名第 67

名。客户服务中心“ 95577”被人民日
报等媒体评为中国金融呼叫中心“客
户满意十佳品牌”和“十大影响力品
牌”。

本报记者 丛书莹

招商银行潍坊分行本着“因您而
变”的客户服务理念，为给高端客户
提供更加优质的个性化服务，与新东
方国际游学拟联合举办“招商银行贵
宾客户子女国际冬令营”。

此次冬令营主要 3 个行程活动：
一是悉尼市中心留学生活体验

营。主要参观悉尼大学、悉尼科技大
学、墨尔本大学等，并在悉尼大学跟
校方深度交流；入住澳洲友好家庭，
根据英语水平分班学习，深度体验留
学生活；游览悉尼、墨尔本、卧龙岗、

大洋路等名地，摒住呼吸感受澳洲的
天然美景！游学时间自 2012 年 1 月 17

日至 2012 年 1 月 31 日。
二是伦敦市中心留学生活体验

营。主要游览美丽的大学城—剑桥，
体味再别康桥的意境；入驻英国家
庭，感受英语气氛；参观布莱尔、克林
顿、撒切尔夫人等世界名人的母
校——— 牛津大学；参观杜莎夫人蜡像
馆、大英博物馆；游览泰晤士河两岸
风光；在牛津街自由购等。游学时间
自 2012 年 1 月 16 日至 2012 年 1 月 30

日
三是新加坡留学生活体验营。行

程自 2012 年 1 月 28 日至 2012 年 2 月
3 日。

招商银行贵宾客户子女游学团
作为单独组团，在线路、活动安排方
面享有新东方的更加优质的特别服
务安排。有意向者可以到招商银行潍
坊分行各网点咨询并报名。参团年龄
范围：澳洲团 10-23 周岁，英国团 12-
23 周岁，新加坡团 8-15 岁。

祝秀杰

招商银行推出

贵宾客户子女国际冬令营活动

由于网上商品交易市场的商户
完全采用网络化方式进行在线交
易，资金的使用频率非常高，对更快
捷、高效的融资需求十分迫切。为

此，中国工商银行专门推出了网上
商品交易市场融资业务。

小微企业只需开通网上银行，
即可凭借手中持有的电子仓单，在
网上商品交易市场在线平台上自助
发起融资申请。工商银行的系统将
自动处理客户的申请信息，并根据
客户的质押仓单、在线交易资金需
求量和历史交易信用等因素来确定
贷款额度。据了解，这种从融资业务
申请、合同签订到提款还款全流程
采用网络化服务的融资模式在国内
尚属首创。

相对于传统的银行信贷模式，
全网络化的融资服务具有独特的优
势。首先，网上商品交易市场和银
行通过系统的交互处理，使得小微
企业通过商品交易平台即可办理融
资业务，而且融资业务的申请、合
同签订再到提款还款都通过网上操
作，大大提升了融资业务的便利性
和办理效率。同时，通过系统实时
监测货物每天成交价和货物仓储状
态，并根据后台预警模型进行精确
化风险定位，创新了风险管理模
式。

工行首推全网络化
网上商品交易市场融资业务
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