
经济

2011年11月23日 星期三 编辑：王保珠 组版：赵燕梅B06 今日菏泽

11月19日，东风日产新
奇骏即在菏泽开源专营店正
式上市。这款承载着东风日
产领先技术形象的“智酷全
能城市SUV”，集日产全球领
先的AVM全景式监控影像
系统，和“CARWINGS智行
+”智能全方位行车服务等人
性化先进智能配置于一身，
并对车型前脸和内饰进行全
新设计与升级，诠释了经典X
设计元素，打造了智观、智
驱、智享三大核心优势。

智观——— 新奇骏通过多
项领先的高科技设计，有效
扩展了驾驶者与乘客的宽阔
视野。继新逍客之后，新奇骏
也开创性的搭载了足以傲视

群雄的AVM全景式监控影
像系统。该系统可以通过四
个超广角摄像头，合成车辆
周围环境的鸟瞰图，为泊车
提供无限便利之余，更能在
平常驾驶中体验眼观八方的
全新驾驶享受。

新奇骏基于X元素全新
设计的前脸、前大灯及LED
尾灯组合，打造更显自我魅
力与生活品味的智酷外观，
将X锋芒展露无遗。同时，新
奇骏还配备了拥有超广视野
的超大型开阔天窗，可实现
前所未有的采光效果，令驾
乘空间加倍通透。

智驱——— 新奇骏通过全
新升级的智能驱动技术，确保

畅快通行。全新调校升级的智
能全模式四驱系统4×4-i，提
供2WD、AUTO、LOCK三种驱
动模式切换，在不同行驶路
况，前后轮扭矩分配可自动调
整至最适合的比例。

新奇骏全新开发的多连
杆式独立后悬挂，采用了双重
的环状构造，比现行提高了
30%扭转刚性，提高车辆在高
速直线行驶时的性能。配合全
新调校的麦弗逊式独立前悬
挂，和高速阻尼控制减震器，
新奇骏不仅能轻松应对各种
路面状况，更带来与高档轿车
同等的乘坐舒适性。

同时，新奇骏配备的陡坡
缓降控制系统，在下陡坡行驶

时更可自行调节速度，大大增
强了操控的便利性与安全性。
无论日常道路还是湿滑崎岖
道路，都能确保车辆行驶达到
近乎理想的状态。除此之外，
新奇骏还具有偏航瞬间控制、
上坡辅助和B-LSD电子制动
差速锁功能，保证驾驶者无论
在城市还是户外都能进行安
心、安全的驾驶。

智享——— 新奇骏通过领
先的人性化设计，全新提升
了驾乘的舒适性与便利性。
新奇骏搭载了“CARWINGS
智行+”智能全方位行车服
务。该服务以智能科技配合
强有力的后台支持，为消费
者提供“一站式”信息顾问和

“三重”安防系统等一系列无
微不至的贴心服务，为驾乘
生活提供便捷、安心、省心的
全方位解决方案。

超过600L的行李厢容积
和同级车无法比拟的第二排
座椅完全放平设计，为消费
者的收放空间提供无限可
能。并且，遍布
全车的人性化
设置，可灵活
创变空间，也
满 足 了 城 市
生 活 中 不 同
场 景 的 多 样
化需求。

智 酷 全
能，跨越城市

界限。全新升级的新奇骏，以
同级车型无法比拟的技术优
势，不仅将全方位满足城市
人群自信跨越、自在个性、尽
享休闲的三大用车需求，更
将为城市SUV市场树立全新
的技术标杆，开创智酷全能
新风潮。 (张虹)

跨越酷尚城市 全能新奇骏再树SUV市场技术标杆

中高级车市场一直是竞
争最激烈的细分市场。今年
以来尤其更甚，韩系、德系多
款新车上市，一波波推动着
中高级车市场竞争不断升
级，加上原有的双君等车型，
今年的中高级车竞争显然异
常激烈。

不 过 ，就 今 年 上 半 年
中高级车市场的销售数据
来 看 ，上 海 通 用 汽 车 别 克
君 越 表 现 出 色 ，目 前 君 越
在售的 8款车型中，定价超
过2 5万的有6款，君越在国
内 2 5万以上的中高级车市
场中(不包含进口车和豪华
品牌 )，已抢占了 9 0 %的市
场份额，其“中高级车细分
市场 高 端 ”的 定 位 不 言 而
喻。

个人用户成公商务主力军
事实上，在汽车业快速

发展与细分化的今天，中高
级公商务车细分市场的发
展已经成为整个汽车行业
发展的风向标。而目前的商
务车市场也已经不局限于
传统的大宗政府及企业采
购，个人用户已逐渐成为一
支主力军。

今年以来，各大主流汽
车厂商都在中高级公商务车
市场祭出重拳，以至市场上
很多中高级车会突兀地出现
一款高排量高价格车型，往
往这款看似有点与众不同的
车型主要的目标就在于公商
务车市场。虽然目标在于争
抢份额，但不少品牌的高端
产品的实际市场表现却差强

人意，市场接受度差，几乎处
于名存实亡的处境。

由于中国人消费喜好的
偏向，对市场上的商务车有
较高的要求，其功能性和舒
适性不可或缺，于是，这些
年，各大汽车厂家在这领域
挖空心思表现，最终目标在
于争取最大的份额。

综观目前公商务车市场，
很难发现有哪款车是单一车
型打天下了。由于这个细分市
场的品牌形象非常重要，而且
消费群体空间也很大，因此，
越来越多的车型在这个市场
中活跃起来。有业内人士认
为，这些新上市车型很大一部
分市场在于瞄准公商务车市，
国内的公商务车市场将迎来
空前的激烈竞争。

别克君越力克群雄
脱颖而出

在公商务车市场如此激
烈的竞争态势下，能在众强
中获胜的车型必定身手不
凡。业内人士表示，消费者选
择公商务用车首先要考虑的
是空间要够大，特别是后排
空间，配置要高甚至豪华。公
商务车在很多情况下是一个
小的移动办公室，对于很多
拼杀商场的事业成功人士而
言，对车辆的舒适性有着近
乎苛刻的要求。

深谙市场消费动向的别
克君越，以“智能科技”全副武
装，无论是动力科技、操控性
能、安全科技，还是别克一向
专长的宁静舒适性等，都全面
展现了其高级轿车的“越级”

品质。如其配备了3 . 0L、2 . 4L
SIDI智能直喷发动机和2 . 0T
直喷涡轮增压发动机，动力强
劲提升的同时还具备更好的
燃油经济性，占据了中高级车
动力科技制高点。

另外，新君越还拥有让
竞品难望项背的CDC全时主
动 稳 定 系 统 、别 克 安 吉 星
OnStar全时在线助理等高科
技 装 备 ，连 同 H a r m a n /
Kardon 5 . 1声道11扬声器豪
华音响、40G硬盘式导航系
统、全景天窗等舒适豪华配
置等，为时代主流精英带来
一流品质及完美驾乘体验。

可以看出来，君越的热
销，一方面证明中国车市已
经开始出现消费升级的趋
势，另一方面也证明新君越

所具备的超越同级别车型的
产品力已经赢得了市场口
碑。据RedBook(全球著名的
车辆识别和价格信息提供机
构)在2011前三季度的二手
车残值跟踪报告显示，君越
在连续三季度在公商务中高
级车市场保值率排名第一。

“君越的突出表现说明了
其产品力已经达到了其所在
价格的高度”，业内人士表示，
君越凭借出众的实力，使得其
得到了包括商务用户在内的
目标群体的青睐和赞赏，其高
级轿车的产品价值已经深入
人心。别克君越作为领衔高端
细分市场的车型，同时又是畅
销主力，这一貌似“违背常理”
的现象背后，正是其过硬产品
力的体现。 (张伟)

谁与争锋？别克君越占中高级公商务车半壁江山

菏泽楼市“价稳量跌”
不少市民认为菏泽楼市“慢半拍”，价格还有下降空间
本报记者 田卉

受调控政策影响，楼市出
现拐点、房价回落、成交量遇
冷 成 为 不 少 一 线 城市正 面 临
的现状。但菏泽作为三四线城
市，在 楼市整 体 萧 条 的 背 景
下，菏泽市区开发商依旧坚挺
房价，购房者“降感”微弱。坚
挺 的 房 价 与市民 浓 烈 的 观 望
情绪使菏泽楼市整体进入“价
稳量跌”状态。

销量不佳

菏泽楼市拐点未现

多 家 在售楼 盘 一 周 的 成
交量为零。菏泽市房管局统计

数据显示，截至 1 1月 1 7日，近
一 周 菏 泽 城 区 销售排 行 前十
位的楼盘共成交商品房46套。

尽管楼市销量低靡，但是
纵观菏泽房价，并未出现如媒
体 所 报 道 的 一 线 城市房 价 出
现拐点、大幅回落等现象。除
了少数楼盘推出购房送礼、全
额 一 次 性 付 款 有 折 扣 的 活 动
外。

菏 泽 一 房 产 中 介 工 作 人
员王女士称，很多新房备案的
信 息 在 人 民 路 路 段 的 楼 盘 均
价在4500元以上，广州路路段
的楼盘均价在3700元以上，近
两个月虽成交量低了，但房价
并没有下跌。

年底前房价下降

可能性不大

面对今年楼市爆冷，菏泽
不 少 开 发 商 坦 言 现 在 压 力 很
大，但目前还不会采取以量换
价。人民路一楼盘开发商称，
自国家调控政策“发酵”以来，
菏泽作为三四线城市，基本上
是被 全 国 房 价 下 行 的 宣 传 给
绑架了。“一二线城市的房价
虚高，下行空间也比较大。但
是菏泽近年来地价、人工成本
飙升，菏泽房价虚高的空间和
一二线城市没法比”。该开发
商称。

在广州路，一楼盘的主要
负 责 人 拿 出 一 份 楼 盘 建 设收
费项目清单，20多项收费项目
被一一列出，其中土地、土建、
配套设施、基础设施等费用占
较大比重。“菏泽房价有别于
一二线城市，但逐利是商人共
同目标，尽管现在楼市很冷，
不 过 冷 清 了 两 个 多 月 的市场
多家楼盘已经坚持过来，年底
前房价下行可能性不大。”

菏泽楼市“慢半拍”

观望或许是最佳选择

菏泽房价依然坚挺，有的

置业顾问说，现在观望的人越
来越多，他们现在主要的工作
不是售房，而是积累客户，有
的 置 业 顾 问 名 片 上 的售楼 电
话赫然改成“望族专线”。

不 少市民 认 为 菏 泽 楼市
反映“慢半拍”，菏泽房价仍有
较大的虚高空间，最终会赶同
降价的大趋势，所以选择继续
观望，或许是最佳选择。

市民王先生认为，全国楼
市整 体 情 况 上 涨时，菏 泽 上
涨；而目前全国房价出现下降
时，而菏泽依旧坚挺，多少说
明菏泽房地产商还在纠结中，
开发商与购房者进行“博弈”，
看谁能坚持到最后。

本报菏泽11月22日讯(记者
田卉 ) 在开发商、房主与购房者
大打拉锯战的时候，加之年关将
近，租房市场日渐萧条，菏泽不少
房产中介工作人员称房产中介提
前进入“寒冬”。

据菏泽易房网研究中心的统
计数据显示，2011年10月(10月1号
-10月31号)，全市二手商品房共成
交2 4 3套，与去年同期同比下降
44 . 52%。(右曲线图)

长江路一家全国连锁的房产中
介营业厅内，除几名房产经纪人正

在上网浏览购物网站，没有出现像
往常电话联系客户或客户咨询房源
信息的场景。一名经纪人张先生说，
楼市不景气，直接殃及二手房市场，
现在房源充足，不少具有区位优势
的房子都备案了出售信息，但近日
很少有人问津。

“在9月份，有购房意向的客户
还不少，尽管房主一般都坚持既定
价格不变，购房者多持观望情绪，但
仍有不少购房者还愿意去实地看
房，和房主谈价格。但自从进入10月
分之后，前来咨询的客户少了，一个

月的客户来访人数不及去年同期一
个周的来访量”。张先生说。

菏泽城区和平路一家房产中介
的经纪人王女士介绍说，房屋租赁
传统的旺季是在每年的3月份左右，
进入每年的第四季度后，房屋租赁
交易量一般都会减少。菏泽虽然外
来人口数量虽然每年都在增多，但
是流动性很大，菏泽主要租房客是
外来务工人员，在菏泽工作半年一
般都有固定住所。年关将至，很多外
来人员将返乡，不少租房者会选择
租期到后退房，明年再租。

楼市不景气殃及二手房市场

菏泽房产中介入“寒冬”
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