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今天：晴间多云，气温-2℃～9℃（东营气象台提供）

路边女“向您打听个事儿”
三男子在旁等候，待机掳人上车实施抢劫

工艺废气治理

14家企业“榜上有名”

今天是感恩节

商家铆劲搞促销

供暖看天气“脸色”

市民呼吁室温达标
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>>C03 民生

>>C04 问暖

今起东营887辆出租车“换代”
更新后将使用新捷达、中华骏捷FSV、伊兰特和畅达4种车型

23日，家住通明苑小区和宏安小区的居民反映，孩子们从胜利油田第
三十四中学放学后乘坐的校车不得不绕远。原来，校车以前途经的路段挡
上了五个大石墩子。据该小区的物业解释，建石墩是为了挡住来往的大型
车辆、保护路面，保障附近居民的出行安全。（详见C03 民生）

本报记者 李沙娜 摄

>>C08 社会

石墩

孩子上学绕远
挡挡道道

营园小区一期

居民再迎寒冬

>>C04 问暖

转眼间，在五年的光阴里，天宇
茶叶平价超市已被打磨成山东茶叶
零售行业一个褶褶生辉的金字招
牌。他们凭借其平价的营销模式创
新，通过其低廉的价格、优质的品质
和服务，通过精心的深耕细作，通过
顾客自身的口碑相传，天宇茶叶正
根植在山东消费者的心目中。

2006年，茶叶平价是个崭新的
事物。在茶叶零售行业做了20多年，
苦于没找到合适的茶叶商业模式，
当时受“平价”药房的启示，天宇茶
叶平价超市率先在行业内扛起了平
价大旗，所有品种的茶叶价格都只
在原产地进价基础上加价8%-10%

，而目前茶叶零售行业的“行规”
却是中低档茶叶加价一到两倍，稍
高档点的要加价三到四倍，有的甚

至达到五六倍。
在价格方面，天宇茶叶倡导的

明码实价更是引人注目。他们每一
款茶叶都清晰地标明直接零售价，
不论购买多少，都是一个价格，这不
但为顾客省去了讨价还价的麻烦，
更是为一些对茶叶不专业的顾客提
供了品质和价格保证，避免了被忽
悠的现象，一站式服务降低成本。同
时，茶叶价格保持一致，从来不会因
为各种茶叶成本上涨、或者不同的
顾客等其它因素来改变价格，因此
天宇茶叶践行的口号就是“天天平
价 始终如一”。

目前，天宇茶叶平价超市在日
照，安徽、福建、江苏、 浙江、 云
南等主要产茶区域均设立了自己的
茶叶生产基地，与原产地联营生产，

实现了收购、加工、销售一站式服
务，从而在保证茶叶质量的前提下，
极大地减掉了中间成本，为消费者
赢得了更多的实惠。

除了低廉的价格，天宇茶叶用
他们的更多行动和准则来诠释“平
价”的内涵。天宇茶叶的“平价”有很
多丰富的内容：那就是合理的价格，
而且价格保持一致性。除了价格，宽
泛的平价概念还包括了平价超市必
须提供优质的品质和优秀的服务。

天宇茶叶平价超市的横空出世
最先是在在行业内激起了巨澜。褒
扬者有之，贬低者有之，加盟者有
之，跟风者有之，搅局者有之，恶意
收购者也有之。但，天宇茶叶却坚持
走自己的路，因为他们已经看到，

“平价”路线是顺应消费者需求的，

是得到消费者认可的。在他们看来，
商业的最高法则，无疑就是获得消
费者认可。他们已经做到了这一点。

当然在引起行业轰动的同时，
更多的是在消费者心目中迅速产生
深远的影响，否则背离消费者的商
业模式只能是距离失败很近的商业
模式。也正是这样，在国内罕见的排
队购茶的景象，在天宇茶叶却变得
习以为常。

目前，天宇茶叶平价超市凭借
其令人出乎意料的低价以及纯正的
品质，成为了山东茶叶行业的一面
旗帜，而它的平价茶叶风潮也飓风
般席卷山东。据了解，作为山东首家
茶叶平价超市，自 2006年7月第一
家济南店成立以来，天宇茶叶平价
超市的身影已陆续出现在了青岛、

泰安、东营、聊城、临沂等省内其它
地市，目前已发展到20多家直营连
锁店，“价格低、茶质真、服务好、
待人诚”成了老百姓喜爱它、信任它
的最重要理由。

天宇茶叶平价超市，正是在掌
舵人的引领下，信守“诚信为本”的
百年传统，以弘扬国饮，传承文明，
以文兴商，健康大众为始终坚持的
经营理念，用品质传承茶文化，用品
牌力量打造中国茶文化经典，用执
着和坚韧创造出了中国茶业的领袖
品牌。现在，天宇茶叶正向着“中国
茶叶零售行业领先品牌”的目标迈
进。

地址：济南路130号(胜利广场
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深耕细作齐鲁市场五年

天宇茶叶，根植山东消费者心目中
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