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都市消费·家电

11月9日，刚进入2012年冷
年，美的空调在北京高调发布变
频空调全直流升级战略：2012冷
年，被美的定义为“变频空调全
直流升级元年”，美的要推动整
个空调及其相关产业向全直流
变频空调全面转型，两年之内完
成所有变频空调产品的“全直流
升级”，2012冷年确保全直流变频
空调销售占比达到50%。

从交流到全直流 变频空
调技术升级 全直流是当前国
内外变频空调技术配置的顶峰。
中国标准化研究院能效标识管
理中心主任王若虹介绍：“全直
流变频空调需要空调的三大核
心电机，即压缩机电机、室内风
扇电机、室外风扇电机，都采用
功能强大的直流电机，并通过全
直流控制模块整合三大直流电

机灵活的调节优势，优化匹配空
调系统，最终发挥出全直流变频
空调的卓越性能。”

全直流变频空调依赖于压
缩机、电机、控制模块的系统匹
配。放眼中国空调业，唯有美的
实现了直流变频压缩机的自主
生产、直流无刷电机的自主设
计、变频控制器的自主开发，及
变频整机的制造工艺与品质管
理，构建了变频空调全产业链竞
争优势。

30W最低运行功率开创节能
顶峰 20分贝静音运行舒适升
级 变频空调以其高效节能、高
舒适度的优点已经得到消费者
的广泛认同。根据国家信息中心
的统计数据显示，在刚刚结束的
2011冷年，变频空调的销售量和
销售额同比增长均超100%，变频

空调销售量占整体空调比例已
达38 . 68%，销售额占比达44 . 99%。
国家信息中心预测，2012冷年变
频空调将继续保持快速增长态
势，占整体空调比例将达到45%

左右。
美的全直流变频空调直流

电机的转子使用永磁材料，基本
没有转子损耗，因而节能效果极
为显著，能够实现挂机最低运行
功率低至30W、柜机最低运行功
率低至45W的节能效果，相比普
通直流变频空调的省电效果最
高可达59%。其中，D+型挂机的季
节能效比高达7 . 36(按GB/T 7725
-2004标准计算能效比为8 . 45，数
据源于国家权威机构检测结果，
以 2 6型为例 )，堪称“能效比之
王”。

(辛闻)

美的全直流变频空调开创节能舒适新纪元
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错，一众爱酒人士云集一堂，品鉴来自
德国的4款葡萄美酒。现场资深专业品
酒师为大家讲解了关于葡萄酒的历史
和知识，以及葡萄酒在夏日里的储藏方
法，让嘉宾们在优雅红酒与华贵生活的
灵魂碰撞中，感受多元文化交融的高品
味生活。葡萄酒一直以来被视为有生命
力的“液体黄金”，相比其他酒类，葡萄
酒的保存条件更为严苛，只有在稳定的
温度(6～18℃)、适宜的湿度(70～90%)以
及避免振动和紫外线的环境下，才能更
充分的的熟化葡萄酒，其口感也将更为
醇香。而为了满足这些近乎苛刻的条
件，消费者不再需要梦想拥有一个地下

酒窖，因为有了博世专业酒柜。随着国
内葡萄酒文化的快速兴起，珍爱红酒的
品位人士对红酒储藏要求越来越高。因
此，博世专业酒柜的设计上显示出博世
家电一贯力求的独特品味，带来更为人
性化的产品。超静音压缩机、专用橡木
酒架、更耐用的铝合金把手、更方便的
自动化霜功能，在确保葡萄酒品质的基
础上，更让爱酒人士在家中便可品味红
酒，享受便捷生活带来的无穷乐趣。

依靠对制冷技术的精准把握和对
葡萄酒文化的深刻理解，博世酒柜凭
借“专业”二字脱颖而出。电脑控温技
术、网孔式专业酒柜制冷系统，再加上
原产奥地利的ACC压缩机和经特殊加
工工艺处理的中空玻璃门，博世专业
酒柜完美融合现代科技与精湛德国技
艺，让葡萄酒在恒温、恒湿、避光避震、
通风、无异味的理想环境下慢慢沉淀，
长久保持酒品，让这些醇香玉露在每次
品尝时有如初饮。

品质红酒生活 博世专业酒柜相伴

11月19日，华强电子世界济南店
在全城瞩目的热情期盼下盛大开业！
开业当天，户外广场上挤满了前来购
物的消费者，而热闹精彩的活动也吸
引了众多行人的脚步。伴随着开业活
动的进行，华强也将一系列的开业巨
幅优惠活动呈现给广大的消费者，无
需购物抽金条，客户来店就送礼、超值
特价热卖等众多精彩开业活动，吸引
众多消费者参与其中。特价产品的巨
额优惠幅度让消费者惊呼超值购买，

“华强有力度”、前所未有的低价购物
等好评。作为全国500强企业，华强电
子世界的开业不仅仅为泉城再添一座
IT商场，也将一份全新的购物体验带
给泉城消费者，同时“更大、更全、更便
宜”的超值购物体验，必将掀起一股

“山大路IT数码购物新风潮”。
据了解，华强电子世界济南店由

深圳华强集团倾力打造，承载着华强

电子世界立足山东，辐射华北的战略
重担。商场位于山大路与解放路交汇
处，营业面积近6万平方米，经营业态
包含电脑、数码、DIY装机，以及手机通
讯、电子元器件、安防、电动工具、仪器
仪表、餐饮美食等多种产品业态，是一
家IT大型一站式购物商场。据华强电
子世界企划部负责人介绍，可以看出
此次开业活动是华强电子世界试水北
方IT市场的一次成功行动，而这次成
功圆满的开业活动也昭示着，未来华
强集团将会再接再厉，深度开展北方
市场，继续打造全国连锁的超大型一
站式消费购物平台。

华强电子世界济南店盛大开业
近日，市面上一种新型FE牙膏

引起市民关注。这种FE生物酶牙膏
由多种生物酶应用现代科技配伍
而成，能有效应对口腔溃疡、牙龈出
血、牙本质敏感、刷牙作呕等口腔问
题。资料显示90年代初，世界著名生

物学家谈家桢院士联手复旦大学，
历时十年研制成功一种具有抗菌、
溶菌、抗感染、修复组织等功能的纯
天然生物酶，遂以复旦(FUDAN)和
酶(ENZYME)英文的首个字母命名
为“FE”，科研人员又应用FE技术延

伸研发成功“FE生物酶牙膏”。口腔
内不洁物多为蛋白质，很容易被FE

牙膏溶解。人民网报道称，FE牙膏
通过临床验证，对400多种细菌具有
抑杀作用，并且是不含氟的纯天然
生物产品，无任何副作用。

“金典牙医” FE生物酶牙膏

11月15日，2011年中国国际
燃气、供热技术与设备博览会在
成都开幕。会上，香港燃气具品
牌港华紫荆隆重举行“百万销量
盛典”，正式对外宣布其国内销
售突破一百万台大关。

据介绍，作为香港中华煤气
和港华燃气这两家大型燃气集
团的自有燃气具品牌，港华紫荆
近年来发展迅速，仅用6年时间
销售即突破百万台，标志着其国

内攻略已初战告捷。
自成立以来，港华紫荆坚持

国际标准，为客户打造了一流的
安全品质和“一站式”专业服务。
其中，其安全品质表现尤为出
色。每一款产品推出之前，除了
在国家相关机构进行检测外，还
需通过更为严格并获得国际认
可的港华燃气科技中心检测。如
今，港华紫荆不仅全线产品均配
备了熄火保护装置，成为行业中

对安全保障的首屈一指的品牌，
而且还在全年产品缺损率上创
造了万分之二的行业最低水平。

据业内人士介绍，港华紫荆
利用在安全品质和专业服务上
的“双剑合璧”，其品牌不仅得到
消费者高度认可，而且还得到行
业的推崇，并引领整个行业朝着
一个品质更安全、服务更专业的
健康方向发展，大大提高了行业
整体水平。

销量突破百万台，港华紫荆内地战略初战告捷

上周末，由本报和山东省家电行业联盟主办的“感恩读者家电团购年会”在山东新闻大
厦顺利举行，美的、创维、联想、A.O.史密斯四大品牌联合让利齐鲁晚报读者，现场销售十分
火爆，据不完全统计，两天时间近千人次涌进活动现场，抢购了近50万元的家电产品。

□丁玲

此外，为了使活动更有声有色，现
场还设置了抽奖环节。只要持活动广告
或入场券来的读者，都有机会抽取大
奖。奖品相当丰富，一等奖为价值1000

元的长虹手机一部、二等奖为价值500元

的创维音箱一台、三等奖是价值200元的
博世电吹风一台。一到抽奖时间，现场
就排起了长队，读者都跃跃欲试准备抱
个大奖回家。最后，一等奖被一位购买
了创维电视的幸运读者抽走。

短短2天的时间，创维售出了
近100台电视，相当于创维在济南
区域各专柜的日常零售量，联想
也售出了10台笔记本，等同于专
卖店2天零售量，而前来咨询、预
订美的以及A.O.史密斯的读者也络
绎不绝，这就是上周末在新闻大
厦举行的“感恩《齐鲁晚报》读
者 家电团购年会”的实况，现
场气氛火热，咨询、预订、付
款、砍价……把新闻大厦舜华堂
围得水泄不通。

虽然周末天气异常寒冷，但
省城读者购买家电的热情却丝毫
不受影响，活动当天早上8点半就
有不少读者陆陆续续前来咨询、
购买，还有不少从段店、长清等
地倒了多路公交车赶到现场的。
“我们是《齐鲁晚报》的老读者
了，孩子今年结婚刚交完房，正
好想买家电，正愁着到底哪里便
宜，看到广告我们就过来了”，
记者了解到林女士住在段店，过
来需要乘坐2个小时的公交车，
“远是远点，但是买了安心啊，
我们相信齐鲁晚报的公信力，大
老远过来一趟也值啊”，林女士
笑着说。

抽奖互动乐翻天

美的：新人热捧

此次，美的推出了空调、冰箱、
洗衣机等全线产品，吸引了不少乔迁
新居的读者，其中大部分是新婚人
士。“我们这次推出的是空冰洗全产
品，成套购买比较合适，而且价格更优
惠，所以消费者都是成套选择得多一
些，尤其是近期准备结婚的年轻人。”美
的销售员如是说。据记者了解，由于美
的整体设计时尚感强且价位适中、质量
可靠，因此确实很受年轻人欢迎，怪不
得迎来了如此多的新人。

创维：人气最高

“近百台电视的成交量，足以见
得创维电视的超高人气！”的确，活
动现场，前往创维展区的读者是接踵
而至、络绎不绝。据创维销售人员介
绍，本次活动售出的电视中大部分产
品是3D产品，也有不少读者对云电视
很感兴趣。而创维为了能让读者真实
感受云电视的奇妙乐趣，特在现场设
置了云电视体验区，戴3D眼镜看大片
的、拿手机体验云电视的抑或与家人
激烈讨论的，现场红红火火、一片热
闹，把创维展区围得里三层外三层。

联想：特价大卖

“一直答应给孩子买个笔记本电
脑，但我们不大懂，一直没敢买，看
到晚报有这么个活动就过来看看，现
场回报读者的价格确实便宜，真是不
虚此行。”家住历山路的宋先生告诉
记者，他第一天过来之后又去了其他
卖场，货比三家之后已是第二次前
来，而记者也从联想销售人员处获悉
在2天的销售中，特价机G475表现最
好，其次是乐Pad。

A.O.史密斯：服务周到

A.O.史密斯为本场活动推出的是
壁挂炉、太阳能以及净水产品，皆为其
明星产品。凭借悠久的历史以及良好的
口碑，前来咨询的读者源源不断，而现
场的工作人员亦是十分耐心地一一讲
解。“我们的产品和其他品牌不同，需要
在房子装修前就提前设计，因此前来咨
询的读者必定是有需要但又不了解的，
买不买是其次，重要的是希望我们的讲
解对他们有帮助。”记者发现，细心的
A.O.史密斯为每位前来咨询的读者都
准备了一份资料袋，其中包含了所有产
品的详细资料以及水质检测器一枚。
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