
宝马车4S店开张了，明年奔驰也要来

豪华车抢滩济宁市场
文/片 本报记者 马辉

保有量：

济宁宝马超过1500台

时值岁末，在面临年底艰难
冲量的关键时刻，各个合资品牌
及自主品牌的车商都在为增量
而煞费苦心，相比之下，豪车品
牌却显得“闲庭信步”，并未感受
到这份紧张。

11月29日，伴着寒冷的丝
丝 冬 雨 ，济 宁 宝 马 授 权 经 销
商——— 济宁中达宝马4S店正式
登陆济宁市场。“济宁消费者可
在当地就能享受到和所有宝马
4S店相同的服务。”济宁中达任
宝马4S店市场经理张航告诉记
者，4S店集展示、销售、服务、信

息反馈为一体，无论在硬件和
还 是 在 软 件 方 面 都 严 格 按 照
BMW全球统一的高标准进行
建设和配备。在这家店内，各类
全新全系列车型一应俱全，将
涵盖7系、5系、3系、X5、X1等车
型。此外，和所有宝马经销商一
样，中达宝马4S店提供BMW全
国统一的标准化维修和保养服
务。

“宝马4S店选择布局济宁
这样的三线城市，是基于前期
一个令人振奋的保有量数字作
为支撑。”华晨宝马北区区域总
监 赵 奕 佳 在 开 业 现 场 告 诉 记
者，根据他们的一份调查数据，
济宁的宝马车保有量已经超过
1500台，且这一数量还有增长
的空间。

信心：

厂商看好后市发展

据代理豪车品牌的一位分
销商张先生介绍，济宁目前有多
家汽车销售公司都在代理宝马
车，近两年，这些代理商每年能
售出300多台宝马车，此外，还有
一些消费者之前到北京、上海等
一线城市直接去提车，强劲的刚
需，堆成了这一令豪车厂家十分
振奋的保有量数字。“随着宝马
4S店的开业，下一步，我们作为
宝马的分销商，售完手中的车源
后，将会把销售重心转向其它品
牌。”张先生告诉记者。

不仅是宝马，在此之前，奥

迪及沃尔沃两大豪车品牌就已
经在济宁设立了4S店，且销售状
况一直让经销商感到乐观。奥迪
4S店市场部的一位魏经理告诉
记者，根据他们掌握的数字，济
宁奥迪车的保有量已超过5000
台，而今年的销量能达到千台以
上。“虽然今年济宁车市反映出
来的情况，各主力汽车品牌的增
量都在回落，甚至有‘车市过冬
说’的判断，但由于豪车品牌受
车市政策及油价变动影响甚微，
且客户群消费能力较强，豪车市
场的刚猛后劲与整体车市的颓
势形成反差。”

由于各品牌保有量的增加
及厂商对后市的看好，预计明年
还将有奥迪第2家4S店、奔驰首
家4S店等落户济宁。

豪车市场蛋糕较大

全球汽车产业陷于低迷之际，豪
华车市场却呈现出逆市增长。根据来
自业内的一份统计数据，以奥迪为
例，截至10月份，奥迪在华销量超过
25万辆，同比增加了32 . 1%，而同期奥
迪在全球的增量仅为18%。

这样的情况令人迷茫，为什么顶
级品牌在全球销售不甚乐观却能在
中国保持强劲增长？是中国富翁变多
了，还是顶级豪车掌握了摆脱弱市的
法宝？

针对同样在济宁显现出来的这
类态势，济宁汽车销售服务业协会副
理事长郝永军认为，由于欧洲、美国
等区域经济的疲软，各个豪车品牌已
经意识到，在中国市场这一庞大的消
费基数之上，这里是未来增长的一块
高地。

郝永军告诉记者，一方面，各个
豪车品牌开始在中国各个城市纷纷
布点，加大新车型的投入及增加4S店
的数量，并投入更多的服务资源。此
前，在一线城市市场完成布点后，他
们首先考虑的会是像济宁这样，具备
一定的豪车保有量且仍具有强烈消
费潜力和刚性需求的城市。

“另一方面，豪车市场与普通车
市不同，具备一定实力的消费者更加
青睐这种奢华的品牌，而众多豪车品
牌也纷纷降低身价，推出了许多售价
仅为二三十万元的车型，这也在一定
程度上加速了豪车品牌的增量。”郝
永军说。
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格业内声音：
11月29日，济宁首家宝马

4S店抢滩济宁，而明年，奥迪
第2家4S店及奔驰首家4S店也
将相继布点济宁，使得济宁
豪车市场的布局更加趋于成
熟。根据业内的统计数据，奔
驰、宝马、奥迪等豪车品牌在
济宁的保有量均已“破千”。
在车市出现颓势的背景下，
是济宁的富翁太多了，还是
豪车品牌有什么特殊的杀手
锏呢？

宝马4S店开业现场。
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