
11月21日，北京现
代 与 现 代 汽 车 集 团 联
合，携全系主流车型隆
重亮相广州车展，并正
式 推 出 自 主 品 牌 “ 首
望”。北京现代总经理
卢载万在接受本报记者
采访时表示：之所以推
出“首望”品牌，首先
是因为中国政府要求合
资车企必须推出自主品
牌，根据这一政策，北
京 现 代 自 主 品 牌 “ 首
望”应运而生；其二，
高端品牌及自主品牌的
并行，能有效扩大产品
所涵盖的市场范围，在
乘用车市场上争取更广
阔的空间。

在合资品牌收获巨
大成功之后，“首望”
承载着北京现代的自主
梦想，预示着企业新的
里程碑。本次广州车展
发布亮相的“首望”车
型是一款纯电动车。按
照规划，“首望”先期
以新能源为方向，陆续
推出电动车和混合动力

车型，后续还将推出传
统车型。

据卢载万总经理介
绍，今年以来，北京现
代连创佳绩：8月，创下
国内汽车品牌最短时间
达成300万辆的纪录；而
第八代索纳塔在刚刚过
去的9月、10月销量连破
万辆大关，后来居上成
为新一代主流中高级车
型之一。在“后三百万
辆”时代，北京现代规
划了打造百万辆级体系
能 力 ， “ 十 二 五 ” 期
间，北京现代产销能力
将从2010年的70万辆到
2015年倍增至140万辆，
中高级产品比例从2010
年的26%到2015年倍增至
50%以上。“首望”品牌的
推出，正是北京现代顺势
而上，面向百万辆规划的
重要步骤。卢载万表示，
今年北京现代的销售预
期是73万台。明年，建
设 当 中 的 三 工 厂 完 工
后，企业年销售目标将
达到80万台。 (晓寒)

北京现代总经理卢载万：

合资自主品牌“首望”明天

第九届广州车展，
华晨汽车携旗下中华、
金杯两大品牌的十款产
品以及三台自主研发的
发动机产品强势登场，
一展自主品牌主力军的
企业实力。车展现场，
中华品牌还正式推出了
旗下首款SUV产品———
中华V5。华晨汽车董事
长总裁祁玉民在接受本
刊记者专访时说，V5上
市第一年的销售目标是4
万辆。公司将把这个目
标作为基本任务，力争
把V5打造成自主品牌越
野车的典范之作。

据 乘 联 会 数 据 统
计 ， 今 年 1 - 1 0 月 国 内
SUV市场累计销量已达
1，171，504辆，同比增
长22%，远高于国内广义
乘用车市场 4 . 4 % 的增
幅。正是预见到SUV市
场的巨大潜力，华晨汽

车 早 在 “ 十 一 五 ” 末
期，便启动对SUV产品
的研发工作。

祁玉民告诉记者，
作为华晨汽车依托“高
品质技术联盟”的又一
力作，中华V5实现了对国
际顶级技术的“引进、消
化、吸收、再创新”。它不
仅是国内自主品牌SUV
的技术新标杆，同时也为
消费者带来了释放心灵、
自由奔放的“SUV生活新
主张”。“中华V5是一款
车，更是一种全新的生活
方式。”祁玉民说。华晨集
团 之 前 也 开 发 了 其 他
SUV车型，但是在中华品
牌下，V5是第一款。祁
玉民对这款车型寄予很
大希望，4万辆是保底任
务。他更希望V5成为华
晨汽车“国民精品车”
的典范之作。

(陆小虎)

华晨汽车董事长、总裁祁玉民：

中华V5销量目标4万辆

广汽集团作为广州车
展的“东道主”，此次携旗下
广汽乘用车、广汽本田、广
汽丰田、广汽长丰、广汽菲
亚特、广汽吉奥、五羊本田
等组成“广汽军团”联袂参
展。商用车与零部件板块，
广汽日野、广汽客车和广汽
部件分别在商用车展馆和
零部件展馆展出。广汽展区
总面积约5200平方米，参展
车辆40余台。整个展台上最
引人瞩目的莫过于全球首

发 的 广 汽 集 团 首 款
SUV——— 传祺GS5。开幕式
当天，广汽乘用车在当地媒
体上打出整版广告：“今
天，没有任何新闻比广汽传
祺GS5全球首发更重要”。
着实看出广汽集团对这款
车型寄予了厚望。

GS5是广汽乘用车旗
下首款SUV，也是第二款
车型。这款新车延续了传
祺车型“精湛工艺、世界
品质”的制造工艺，同样

来自世界名车阿尔法·罗
密欧166底盘技术。据了
解，GS5将于明年四月份
上市，届时将搭载2 . 0和
1 . 8T两款发动机。

除了乘用车如何在国
内自主品牌中高端领域取
得突破，整个广汽集团在
未来几年的发展，也成为
曾 庆 洪 与 媒 体 交 流 的 重
点。据曾庆洪介绍，近两
年来，广汽正在通过兼并
重 组 ， 完 成 整 个 行 业 布

局。未来三年将进入快速
发展期。2012年7月，广汽
菲亚特将正式投产，同时
将会引进阿尔法·罗密欧
品牌。届时，广汽菲亚特
会形成多品牌、多品种的
车型的格局。同时，广汽
集 团 吸 收 兼 并 的 广 汽 长
丰、广汽三菱、广汽吉奥，
也将在明年投产。到2015
年，广汽集团年销售额将达
到300万台，销售额达到4千
亿元。 (王士强)

本届广州车展上，各大车企“当家
人”频频露脸，与众媒体畅谈品牌战略
和未来发展之道。从重磅新车、销售目
标到新能源车的谋篇布局，无一不在体
现着汽车与我们的“未来之约”。

广汽集团总经理曾庆洪：

广汽五年内进入“300万”集团军

在科幻小说中经常有
这样的情节：宇航员同飞船
上的智能电脑直接对话，下
达各项指令。这一在科幻作
品中司空见惯的技术，距离
现实似乎颇为遥远。

11月21日上午9时，当
广州车展上海汽车展台的
发布会拉开序幕之时，一
幅来自未来的场景赫然出
现在我们眼前。上海汽车
推出了全球首创的汽车语
音交互技术——— 语音云驾
驶iVoka，在上海汽车品牌

产品规划部总监刘涛的现
场 演 示 下 ， 语 音 云 驾 驶
iVoka描绘了一幅未来智能
行车生活的生动图景，那些
曾经只呈现于科幻电影中
的神奇体验被一一实现。通
过“人车对话”，可以查询航
班信息，了解天气情况，获
知股票行情，甚至可以通过
语音输入发送短信、拨打电
话、点播广播音乐、控制车
辆导航……

在 随 后 的 专 访 过 程
中，刘涛总监对语音云驾

驶iVoka系统进行了详细的
描述：通过全球最尖端、
最潮流的人机智能语音交
互科技的运用，该系统颠
覆性地实现了丰富的语音
交互应用，彻底解放了驾
驶者的双手，从而大大降
低 了 开 车 风 险 。 此外 ，
inkaNet还与豆瓣音乐库实
现了网络音乐播放与搜索
的链接，满足爱乐一族的
海 量 需 求 。 而 更 有趣 的
是，开车无聊时只需随时
呼叫，聪明调皮的iVoka就

会与车主“逗趣唠嗑”。
针对记者提出的方言识别
问题，刘涛表示，iVoka系
统已经能够识别带一点方
言的普通话以及粤语，下
一步开发的目标是闽南语
和上海方言，该系统和平
台大概1到2年就将融入到
上海汽车旗下所有车型。另
据刘涛透露，语音控制不仅
仅局限在娱乐和信息系统，
未来一定会扩展到整个车
的所有方面，有着无限的发
展空间。 (韩亮)

上海汽车品牌产品规划部总监刘涛：

“iVoka”让驾车变成一种享受

“英菲尼迪目前没
有国产化的计划”，在
广州车展上，针对目前
最 受 关 注 的 国 产 化 问
题，日产汽车公司企业
副总裁、全球英菲尼迪
事业部负责人斋藤彻对
本刊记者明确表示。

在提到英菲尼迪今
年的销量成绩时，斋藤
彻说：“今年全球销量
目标是15万辆，其中北
美市场为5万辆，中国市
场约为2万辆，虽然年初
日本大地震的发生使生
产销售受到很大影响，
但是从 7 月开始逐步恢
复，预计全年销售目标
依然可以实现。明年的
销 售 目 标 还 在 制 定 当
中，相信会比今年继续
增长。”显然，中国已
经成为英菲尼迪全球第
二大销售市场。

在谈到未来英菲尼
迪在中国的推广计划时，
斋藤彻表示，在即将到来
的2012赛季，英菲尼迪将
进一步扩大与F1红牛车
队的合作，将以更为醒目
的品牌形象出现在红牛
车队的F1战车上。同时英
菲尼迪还将更加深入与
维特尔个人的合作，从而
使这一战略合作在全球
掀起新的热潮。

关 于 新 产 品 的 引
入 ， 斋 藤 彻 向 记 者 透
露：“去年11月才向中
国市场引入M系产品今年
的销量跟我们预期的不
是特别一致，但是也有
2000辆的增长。明年我
们也会向中国引进M系列
的长轴距版本，相信随
着长轴距版的引进，M系
在中国市场的销量将大
大提高。” (李晓宁)

英菲尼迪全球事业部负责人斋藤彻：

明年引进M系长轴距版

济南世通为您新年更添
喜事，为你打造一个不一样
的新年，一个属于您的购车
狂欢节日。即日起每天优惠
不断，价格更优惠，好礼亦
相随。多重惊喜，提前为您
送出新春祝福。快来带走属
于您的新年礼物吧！

新自由舰，买第一辆车
的首选

全球鹰自由舰作为一款
价格实惠的车，面向的是以
代步工具为购车目的，并以
城市用车为主的消费人群。
如果您属于刚刚拿到驾照，
或是步入工作岗位不久，经
济能力不够独立的群体，笔

者建议可以考虑这款车型。
在保养方面，全年保养只需
3 0 0 元，让您的爱车买的
省，用的同样省，60万用户
的信赖值得您选择。

远景，商务家用无限量
作为五万元区间唯一

配置三屏家庭影院的车，
全球鹰远景有着平民家轿
之称，整体风格大气、浑
厚，从整体上看，远景的
外形还是比较饱满的，无
论是作为商务车还是家用
车，都符合国人对大气的
要求，搭载D-CVVT发动
机，成为此次新远景的最
大亮点之一。同时新远景

在外观、内饰、安全、舒
适等方面也进行了多达2 0
项的改进，为您提供了舒

适安全的驾乘环境。

<震撼超值感恩>：

活动车型：全球鹰新自

由舰、新远景

1、享惠民补贴3000元，

新自由舰36800元起，远景
49800元起。

2、摩托车置换自由舰最
低折现5000元，凭摩托车行
驶证或购车发票复印件即
可。

3、分期购车：0利息、0手
续费、0担保。

4、老客户转介绍成功赠
送保养一次。

同时，济南世通即将举
办一场“二手车置换节”，
让您更添新座驾，届时，将
有专业二手车评估师坐镇免
费评估，置换新车再优惠
1000元。

济南世通全球鹰汽车4S店
地址：济南市经十路31210号
(经十路最西)
网址：www.stauto.net
微博：http：//weibo.com/stauto
经十西路店：87292222

87982086
匡山店：85609288
工业北路店：88674567
商河店：86655707
济阳店：83143999
章丘店：83213172
平阴店：87883333
长清店：87205199
二手车置换热线：
15966313795
保险客服热线：87292206

全球鹰年终钜惠享3000元惠民补贴
新自由舰36800元起，远景49800元起

借第9届广州车展之机，
一汽马自达新任总经理关根
则男、副总经理田青久双双
首次公开亮相，并向媒体透
露了一汽马自达下阶段新产
品导入及新技术应用计划。
据悉，2012年Mazda6、睿翼、
Mazda8将分别推出升级版年
型车。今后，一汽马自达将启
用全新“创驰蓝天”技术产品
平台，届时也将推出搭载此
技术的全新产品。服务方面，
从2011年11月21日起，一汽
马自达全系车型的质保承诺
升级为“3年或10万公里”。

一汽马自达汽车销售
有限公司自2005年成立以来
一直保持着稳健的发展势
头，旗下现有Mazda6、睿翼、
Mazda8三款量产车型，并以
进口形式引进了高性能动感
MPV Mazda5、中型SUV CX
-7及全球最畅销双座敞篷跑
车MX-5等三款车型。其中
Mazda6和睿翼在A级车高端
和B级车市场上一直有着抢

眼表现，而且在用户群中塑
造了操控性和品质感的双重
口碑，近日更获悉Mazda6已
连续第二年获得J.D.POWER
中高级车新车质量第一名。
Mazda8则已成为一汽马自达
冲击高端MPV市场的有生
力量。一汽马自达副总经理
田青久坦言，目前一汽马自
达的产品线与对手相比尚显
薄弱，因此下阶段继续扩展
产品线成为重中之重。广州
车展上，一汽马自达还公布
了全系车型的质保升级政
策，一汽马自达旗下全系车
型的新车保修期升级为“3年
或10万公里”，此举实实在在
地降低了车主的用车成本，
让用户的汽车生活更感安
心、更放心。据介绍，“服务升
级”也将是一汽马自达2012
年的主题词之一，一汽马自
达将致力于进一步提高服务
水平、服务质量，全面提升顾
客满意度，强化“全心管家
式服务”的竞争力。 (那宇)

一汽马自达换帅后全新亮相
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