
市民忙着提前踩点选购爱车，经销商也正紧锣密鼓地搭台

烟台岁末车展明日盛大启幕
本报记者 孙芳芳

12月9日—11日，本报和烟台市工商业联合会、烟台市
汽车商会共同推出的2011烟台岁末车展就将在国际博览
中心与广大港城市民见面了。7日上午，记者从车展主办方
了解到，各大汽车经销商已经开始布展了，岁末车展即将
盛大启幕。

市民年底抱团购车 提前踩点选购爱车
“打算年底前买上车，周围

朋友都建议我等到下个月的车
展上再买，说是价格上可以优惠
一些。”打来报名电话要求参加
岁末车展的市民杨新忠告诉记
者，他打算下个月带着媳妇、孩
子一起去逛车展。“在车展上多
看看新款车型或者是即将上市
的新车型，自己也能多点选择。”
和杨新忠有同样想法的市民不
在少数，不少市民更是提前踩

点。
7日，记者走访港城各大汽

车4S店了解到，为迎接12月岁末
车展的到来，各大汽车经销商正
紧锣密鼓地进行车展前的准备
工作，不少市民更是提前行动起
来，打探优惠、比较车型。“这两
天过来看车的市民不少，都是为
车展提前做准备的。”机场路沃
尔沃汽车4s店的市场负责人田
先生告诉记者，不少打算在车展

上买车的市民都利用周末时间
过来打探各种优惠，比较车型，
准备车展时出手。

“在车展开幕前的这个周通
常是车市相对较淡的一段时间，
因为很多市民都知道在岁末车
展上厂商肯定会抓住这个最后
的机会放手一搏，实现最后的关
门红，因此就出现了短暂的持币
待购。”烟台市振洋汽车销售服
务有限公司副总经理郭岩分析。

经销商进入布展阶段 要将优惠进行到底

从7日开始，参加岁末车展
的汽车经销商集中开始布展，
以迎接前来抄底的消费者。记
者了解到，在车展上不光有静
态展示，不少汽车经销商还精
心准备了游戏以及表演等多钟
形式来增加人气。

“在车展现场 ,我们会给参
展的市民带来一场震撼的表
演。”烟台德辉汽车销售服务有
限公司销售经理苏晓东告诉记
者，在车展的展厅里会布置一
个爬坡的现场，途锐汽车将现
场进行表演。“以往这种表演通
常在室外进行，我们今年将搬
到室内，到时也会是现场的一

个亮点。”同时，进口大众还将
有大众商务、新款Tiguan、迈腾
旅行版三款新车在车展上亮
相。

业内人士认为，由于购置
税和汽车下乡等利好政策的取
消，新的利好政策又不能在短
期内出台，目前现有的优惠政
策不足以再对消费者产生有力
吸引。在这种情形下，参加大型
车展对商家来说无疑是提升业
绩的有利时机，对消费者来说
在车展上买车也是较为实惠
的。根据以往的经验来看，各汽
车经销商为抢占市场，车展期
间将会集中推出各种让利活

动。
在采访中，不少汽车经销

商放出话来，要将优惠进行到
底。“车展三天，每天前10名订
车的客户都将获得 5 0 0 0元大
礼。”烟台德辉汽车销售服务有
限公司销售经理苏晓东介绍，
针对高尔夫旅行轿车及跨界版
高尔夫，车展三日特推出“0”利
率专案，首付仅6 . 98万，即可拥
有原装进口高尔夫。

岁末车展，底价让利，60余
品牌，千万巨惠，带给你不一样
的惊喜。免费逛展实现爱车梦
想，9日—11日岁末车展与您不
见不散!
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车展上的兰博基尼备受瞩目(资料片)。本报记者 赵金阳 摄
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