
菏泽房屋租赁市场吹“暖风”
租赁、换房成菏泽房产中介目前的“主业”，暖气房倍受青睐
本本报报记记者者 田田卉卉

楼市调控政策殃及菏泽房
产中介，10月份开始，菏泽多家
房产中介提前“入冬”。但临近年
关出现的租赁、换房潮，让一直
被“冷空气”包围的房产中介人
气渐旺，不少房产中介工作人员
把主要精力放在租赁、换房业务
上。此外，由于天气等原因，暖气
房在菏泽房屋租赁市场倍受青
睐。

据丹阳路一家房产中介工

作人员林女士介绍，菏泽大部分
住房租赁合同都是一年一签，租
期“跨年”的很少，之前每到年
关，租房者因返乡而退房，在一
定程度上使房产中介的房屋租
赁交易在这一时期变冷。

“但是近年来，菏泽外来人
员较多，流动性较大，打算长期
在菏泽发展的人员也越来越
多。”林女士告诉记者，很多人因
为担心节后房屋涨价，打算在年

前把房子租赁好，“我们业务人
员现在的主要精力都放在了租
赁、换房业务上。”

“我的租赁合同签了一年，
马上要到期了，房东称物价都在
上涨，房租每月也要涨50元钱，
决定换套房子租住。”在菏泽一
家民营公司上班的董倩来到一
房产中介，想换一套更合适的房
子。据了解，因年底合同到期、房
租要涨价等原因，近日到房产中

介来了解房源信息的客户明显
比以前增多。

来自济南的汪先生告诉记
者，他在菏泽一家连锁超市工
作，租住在和平路一民房内，打
算春节过后换一处条件好点、
带暖气的楼房。但最近他从菏
泽房产中介了解到，节后市区
内的房租价格将比春节前涨近
百元，担心春节过后房租继续
上涨，所以他想提前把房子租

好，方便明年居住。
据了解，随着气温的逐渐降

低，暖气房倍受青睐，房产中介
的工作人员称，最近成功租赁的
多是暖气房。“客户对有暖气的
房子关注度比较高，我们推荐时
也做主推房源，而且今年年前换
房者增多，这一周内的接单量比
前两个月多了十余单。”长江路
一家房产中介的工作人员马女
士说。

年底冲量，菏泽车商车展上大让利
本报菏泽冬季车展为市民搭建最实惠的购车平台
本报记者 董梦婕

“还是在车展上买车便宜实惠，一
般年终车展上的优惠幅度最大。”家住
牡丹区的市民孙先生谈起他的购车经
验头头是道。在车展上买车方便实惠，
已成为一种购车趋势，很多有购车意向
的市民盯上了年终岁末这一传统销售
旺季。

采访中，记者了解到，很多市民都认
为年末是最佳购车时段，“半年前就计划

在年底买车了，但是如果一家一家4S店
跑，太累了。在车展上不仅能对各品牌汽
车有一个直观的对比，还能买到质优价
廉的车。”采访中，很多市民期待能通过
车展平台选购到心仪的爱车。

据大赛组委会介绍，本届“惠动菏泽
岁末抢购”冬季精品车展信息刊登后，

很多市民打来电话咨询参展车辆信息，想
以更优惠的价格，买到称心如意的车。
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车界专家预测，2011年
中国家轿市场2/3的销量，
将来自二三线城市，因此市
场表现突出的车型，在二三
线市场必有大作为。景逸品
牌上市以来累积销量已突
破1 0万台，还在今年1-1 0
月，以累积销售61135台的
优异成绩，成为细分市场销
量总冠军，而其刚刚推向80
后家轿市场的景逸LV，则
在上市首月就创下3920台
的惊人销量。

霸气的空间，也是景逸
霸气外观设计的基石。以外
观设计最有特色的景逸LV
为例，其整车外观时尚，车后
部曲线柔美圆滑，而车头线
条却非常犀利，加之弯刀型

鹰眼熏黑大灯，以天使翼展
方式呈现进气格栅，景逸LV
可谓A级家轿中最有概念车
味道的一款车型。例如AMT
版景逸1 . 5XL，就不仅具有

“加大号”的空间表现，而其
起售价仅为6 . 99万元，创下
了小排量家
庭代步车市
场的性价比
标杆。

业内人
士分析，在
二三线市场
上，消费者
购车趋于理
性，强调一
车多用，喜
爱“有面子”

的大空间车，作为本土品牌，
景逸能实现的性价比，也是
进口、合资品牌不能比拟的。
与二三线市场需求相吻合，
无疑是景逸在二三线市场销
量不断井喷的重要原因。

(王坤)

分享冠军荣誉 景逸推年底巨惠

天公不作美，多数物流公司发货量减少，运输时间延长

菏泽物流市场旺季不旺
文/片 本报记者 姚楠 邓兴宇

随着年底将至，各品牌车商进入年末销量最后冲刺阶段，由齐鲁晚报·今
日菏泽主办的2011年菏泽市“惠动菏泽 岁末抢购”冬季精品车展作为本年度
最后一次大型车展盛会，为车商与市民搭建了一个合理的购销平台，也调动
了广大市民的购车热情，对有购车计划的消费者来说，无疑是一个不容错过
的购车良机。

一些有购车经验的市民都了解，在车
展期间订车，厂家和经销商都会给予消费
者一些实实在在的优惠，不少品牌会在车
展上推出特价车型和大幅度让利，在一定
程度上激发消费者的购车欲望。

为了让更多消费者买到实惠的汽车，
也为了帮助更多汽车销售商年末冲量，本
报冬季车展将于12月17日到18日在菏泽牡
丹体育场广场举行，届时各品牌车型齐聚
一堂，消费者可以根据实际情况尽情挑选
适合自己的车型，更多选择、更多实惠、更
多优惠。

业内人士称，由于今年购置税优惠
和节能补贴的相继取消，很多市民将原
定的购车计划取消，盯紧年终汽车市场
的巨大优惠力度，伺机“出手”购买中意
的车型。

记者调查了解到，菏泽多家汽车经
销企业均在汽车销售上下了“苦工”，在
店内推出促销优惠活动的同时，也在保
险理赔、维修保养等方面下足了功夫。参
展汽车销售商纷纷表示，将在本届车展
上最大幅度让利消费者，为市民献上一
份经济实惠的汽车盛宴。

车商：
年底冲量大幅让利

消费者：
抓住促销优惠，购车换车

进入12月份，距离元旦和春
节越来越近，也进入了物流业的
传统旺季。

但受连日阴雨和大雾影响，
菏泽许多物流公司发货量不升
反降，部分发往外省、外市的线
路存在发货时间延迟和运输时
间延长等情况。

“发货量少了近三分之一”

在菏泽市区黄河路某物流园
内，多家物流公司的门前都堆着
货物等待发出。

张银增的佳合物流公司既走
德州、聊城等省内专线，也走义
乌、杭州等南方长线，受天气影
响，多条线路受到影响。

他告诉记者，按照惯例，这段
时间是物流业的旺季，“越接近年
关，货物走得越多。”但最近由于

“天公不作美”，道路越来越难走，
发货量也比平时还少了将近三分
之一，“公司原来一天能发四五
车，现在只能发三车。”

开着三轮车前来拉货的王师
傅正等着装车，按照惯例，他每天
在此装车，将外地发来的货物送
至各县区。王师傅告诉记者，平时
天气好的时候，一天能拉四趟左
右，但最近天气不好，外地货物送
达菏泽的速度和发货量都受到影
响，每天得少拉一两趟。

“晚点几小时近日成常事”

除了发货量减少，货物晚点
到达是另一个普遍现象。

一物流公司工作人员郗女士
告诉记者，受前两天大雾影响，部
分高速公路封路，有的车辆绕行
国道和省道，有的则只能在服务

区等候，和正常情况相比，在路上
花费了更多时间，“像今天济南发
来的一车货物，本该早上就到，结
果中午才到，晚了几个小时。”

正在卸货的张师傅说，物流
受天气影响特别大，“只要天一不
好，遇见大雾、道路结冰的情况，
货物晚点和推迟发车是正常的
事，就是上路了也不敢开快。”

除了路上行驶时间延长，发
货量减少也间接导致货物晚点，

“不够一车就发货肯定赔钱，物流
公司肯定要多等一天，这样货物
也就晚一天才到。”张师傅说。

张银增告诉记者，天气晴朗、
路况好的时候，多条线路都是“晚
发朝至”，一早到达菏泽，不耽误
白天往各县区配发货物。但近期
由于多地大雾，发车时间多改为
早晨，运输时间延长，所以货物晚
点几小时成常事。 ▲某物流公司接到货物，正要卸车。但与往常相比，到货时间晚了。

▲▲车车展展现现场场。。（（资资料料图图））
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