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风雪天，SUV被相中了
一家参展商车展当天就来了5个有购车意向的客户

本报12月9日讯(见习记者
王梦 ) 9日一早，烟台漫天

飞雪，清晨的烟台银装素裹，为
市民出行带来了极大的不便，
这时候奔驰在路上的SUV车型
吸引了许多在寒风中等车市民
的羡慕眼光。在岁末车展的现
场，SUV车型也成为了车展当
天耀眼的主角。

“烟台街道的上坡下坡太
多了，冬天遇到雨雪天气，普通
小轿车根本爬不上坡，还会打
滑，安全性比较差。”中意于
SUV车型的市民张先生介绍

说，车展现场他想选一款SUV

车型，四轮驱动，雨雪天气也
不怕，开车出行比较放心。据
了解，出于对汽车安全性能的
考虑，在车展现场和张先生一
样持有购买心态的市民不在
少数。

由于雪天路滑，切实体会
到出行不便的市民孙女士对记
者说，“我一定要买一辆SUV，
今天来车展现场，平时20分钟
的路程，我花了一个多小时。”
孙女士说，遇到雨雪天气，小轿
车不敢开，做公交车速度慢人

又多，还要在寒风中等很长时
间。听到孙女士的话后，几位在
旁边展位选车的市民也纷纷向
记者吐起苦水。

记者通过走访多家参展商
了解到，车展当天，来展位问询
SUV车型的客户明显多于其他
车型，市民张先生和孙女士说
出了很多市民的心声，“烟台地
形多坡路，冬季雨雪天气多，
SUV四轮驱动通过性强。”一位
参展商介绍说，基于这种观点，
SUV车型在本次车展中大受追
捧。以丰田汽车为例，当天前来

问询SUV车型，并留下联系方
式的有购车意向的客户就有5

个。
“所谓的智能四驱，就是说

汽车可以自行判断路况，自动
切换四轮驱动或者两轮驱动，
不需要驾驶者手动切换，根据
具体路况决定具体的行车驱
动 方 式 ，既 省 油 安 全 性 又
高。”像这样的讲解，记者在
多家展位上都有听到，如此智
能的切换驱动方式已经成为
车 展 中 S U V 车 型 的 主 打 配
置。

爬45度高坡如履平地

SUV“斜坡秀”惊艳全场

9日的车展上，众多品牌的汽车悉
数亮相，各经销商使出浑身解数推销自
己的产品。进口大众为了彰显其SUV

的性能，在现场搭起了4米多高的斜坡
高台，两辆SUV现场上演了斜坡秀，吸
得众多观展市民不断叫好。

“这么陡的坡怎么爬上去的？”一进
入车展大厅，两辆停在斜坡上的SUV

便吸引了众多市民的目光。记者发现，
这是一个临时搭成的斜坡高台，高度有
4米多，在两边45度的斜坡上稳稳地停
着两辆车。正当观展市民被两辆车吸引
的时候，两名工作人员爬上了斜坡进入
车中，开始调整车辆位置。在工作人员
娴熟的驾驶下，两辆SVU在斜坡上进
退自如，如履平地，引得台下市民不住
地鼓掌。

“新途锐的优秀爬坡能力能很轻易
地征服陡峭坡道。”烟台德辉汽车销售
服务有限公司的销售顾问石林介绍说，
新途锐作为进口大众家族的一款豪华
SUV，其爬坡能力足以征服45度的陡峭
坡道，最大涉水深度可达580毫米，深受
SUV发烧友喜爱。

本报见习记者 齐金钊

华晨汽车旗下中华品牌的首款SUV产品揭开面纱———

港城唯一一辆中华V5亮相车展
本报12月9日讯(见习记者

尹海涛 ) 作为华晨汽车旗
下中华品牌首款 SUV产品，
中华V5亮相岁末车展。9日一
早，一辆中华V5新车从大连
运抵烟台，上午车展一开幕便
出现在了展馆内，吸引了众多
参展市民观看。

9日上午 9点，中华V5缓
缓驶上特意为其准备的展台，
优美柔和的线条，土黄色的饰

板营造出居家温馨的感觉，大
量的镀铬装饰使整车内饰显得
光彩夺目。由于这是目前港城
唯一一辆中华V5，酷似宝马
X1的外形更为其增添了不少
色彩，前来看车展的市民纷纷
驻足观看。“这车真漂亮，坐
在车里非常宽敞，比同类型的
感觉舒服多了，我很喜欢。”
市民王先生坐在车里，手握着
方向盘感叹道。

据该车销售经理汪江礼
介绍，这辆中华V5的轴距长
达2630mm，车内空间非常宽
适，1 . 6L舒适型虽然是入门级
车 款 ，但 配 置 并 不 简 陋 。
MASR加速防滑系统和MSR

发动机直接扭矩控制，这在低
配 SUV车型里是很少见的。

1 1月 2 1日，中华V5在广
州震撼上市，获得了一致好
评。中华V5作为华晨汽车旗

下中华品牌首款SUV产品，堪
称华晨汽车“南北围、纵贯线”
SUV产品布局战略的扛鼎力
作，集时尚造型、越级安全、
自由操控和经济节油四大优
势于一身，是一款时尚的都市
SUV。

1 0日，在岁末车展上，中
华V5将召开新车发布会。据
工作人员介绍，车展现场购买
可提早拿到这款新车。

岁末车展，点燃冬天里的一把“火”
□厂家和商家年底冲量，推出给力政策

□消费者购车热情旺，都想买上新车回家过年
本报见习记者 王梦

厂家政策给力

节日促销实惠多

“厂家这次真的很支持我
们，只要订车就送三重好礼，外
加5600元贺岁礼包，费用全是
厂家承担，而且还允许我们将
大客户的团购价对个体消费者
开放，这在平时是不敢想象
的！”长安福特市场部于经理热
情地向记者说道。

在问及厂家为何如此给力
时，于经理说，今年的几个重大
节日间隔比较短，在节日里做
活动已经成为大多数厂家的惯
例。但是今年圣诞、元旦、春节
间隔很短，较往年来讲十分罕
见，与其分批做活动，不如借助
车展做一次大的活动。在于经
理的提醒下，记者注意到，各家
展位上纷纷打出了“圣诞礼
包”、“贺岁大礼”、“厂家重拳出

击”等醒目标题。

商家竞争激烈

借车展争取顾客

在车展现场，记者注意到
参展商们为了能让参展市民光
顾自己的展位，可谓是妙招齐
出，有的挂上红灯笼，有的立起
圣诞树，还有的发放免费礼品。

如此煞费苦心是为了哪般
呢？为此，记者采访了鸿远斯柯
达的赵经理。赵经理称，现在的
汽车市场竞争十分激烈，供消
费者挑选的同等价位的汽车数
不胜数。在汽车4S店内，许多消
费者都是预先选好品牌和车
型，有目的地逛展厅。而在车展
上，所有的牌子都集中在一起，
有的消费者即使是闲着过来看
一看，也有机会将他心中的预
定目标转化成订单，所以参展
商希望借助车展的平台，争取

更多的潜在客户。

油价回稳

消费者买车过新年

除了厂家、商家激情高涨
之外，消费者的购车热情也没
有丝毫减少，这又是为何呢？
记者通过采访多名参展市民
了解到，原来油价的回稳也给
消费者增加了购车的信心。欲
购车的市民孙女士说，“油价
已经很久没涨了，我觉得现在

买车正是时候，而且车展中的
优惠是在展厅中很难享受到
的。时近年关，为什么不把积
蓄拿出来，买辆新车开心过年
呢？”

又见岁末车展，汽车厂家
和商场搭起台子唱起大戏，消
费者也不含糊，都想买辆新车
回家过年，三大幕后推手，合唱
岁末大戏，所以即使经过了春
秋两次车展，岁末车展依然人
气很旺。

今年9月份秋季车展的热闹景象在烟台市民的脑海中
还未散去，火热的2011烟台岁末车展又来了。一年之内，历经
春季、秋季两次大型车展，经销商和消费者的热情依然高
涨。究竟是什么原因？记者在展会现场进行了调查。

招商
公告

连锁便利
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王先生

9日早上，烟台市区飘起雪花，天气
寒冷，气温降低。然而，严寒的天气阻挡
不住市民参加岁末车展的热情。不少市
民从开发区、福山区专程赶来看车展。

经过前期的精心筹划，岁末车展在
烟台国际博览中心拉开帷幕，尽管天气
寒冷，烟台市区飘起雪花，但前来观展
的市民仍络绎不绝。“临近年底，想买辆
新车回家过年。”前来观展的小孙告诉
记者，他在烟台工作了三年，老家在莱
州，以前每到年底，都为回家坐车头疼，

“想买一辆6万元左右的汽车，到时开着
车回家过年。”

在展会入口处，记者碰到了陪着儿
子一起看车展的刘大爷。据刘大爷介
绍，他们是从开发区专程赶来看车的，
由于今天下雪，还特意早起了一会，“雪
天路滑，公交车开得很慢，路上足足花
了两个半小时。”刘大爷说，他们准备选
购一款省油、安全系数高而且价钱合适
的汽车。 本报记者 秦雪丽

坐两个多小时车

赶来只为看车展

有有买买车车愿愿望望的的市市民民很很多多，，工工作作人人员员一一一一记记下下电电话话。。
本本报报记记者者 赵赵金金阳阳 李李泊泊静静 摄摄

9日，在岁末车展上，60多
个主流品牌的汽车纷纷亮相，
厂家联合汽车经销商推出给
力的汽车政策，千万元优惠现
场释放，其中不乏一些名车。
在车展现场，凯迪拉克品牌展
出了不少名车。
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