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今日运河

12月8日，被誉为“科技
巅 峰 之 作 ” 的 第 七 代 凯 美
瑞，在“21世纪丰田全球模
范工厂”、两次荣膺“丰田
全球品质奖”的广汽丰田南
沙工厂下线。下线仪式现场
公布了其中两大车系的官方
售 价 — —— 旗 舰 车 系 “ 凯 美
瑞”价格区间为19 . 98-27 . 48

万元，运动车系“凯美瑞·骏
瑞”价格区间为17 . 98-22 . 58

万元，并于即日起在全国广
汽 丰 田 销 售 店 正 式 接 受 预
定。

第七代凯美瑞首次将旗
舰车系的主销车型(2 . 5G豪华
版)的价格设定为21 . 98万元，
在产品力、技术含量大幅提
升的基础上，价格却比其它

中高级车核心车型具有超过2

万元的优势，一举树立主流
中高级车核心车型的价值、
价格双基准。该价格被业内
人 士 视 为 “ 震 撼 性 的 价
格”，有望终结目前中高级
车市的混战乱象，为中高级
车确立了全新价值基准，成
为整个中高级车市的“价格
标杆”和“定海神针”。

另一款主销车型2 . 5G导
航版，仅比2 . 5G豪华版高出6

千元 ,将价格控制在23万元以
下，价格比原版非导航版还
要低。在中高级车市，同配
置的导航版与非导航版的价
差在2万元左右，该款车型首
次将这种级差缩小至1万元以
内，因此被外界看作“更具

诚意的另一主销车型”。这
个 价 格 势 必 使 得 “ 车 载 导
航”这个使用频率极高的功
能 成 为 中 高 级 车 的 主 流 配
置，被誉为是“叫好又叫座
的一大跨越”。

由“凯美瑞”与“凯美
瑞·骏瑞”合力构建的强大的

产 品 阵 容 和 震 撼 的 价 格 体
系，实现了从入门车、主销
车到高配车“全线全能”的
高价值覆盖，确保这一品牌
在两大细分市场、三大价格
带都成为行业的标杆和价值
的基准。

笔者还了解到济宁丰华

汽车销售服务有限公司是济
宁地区唯一一家广汽丰田专
卖 店 ， 专 营 凯 美 瑞 、 汉 兰
达、逸致、雅力士等车型。
济宁丰华为了让客户抢先尊
享 第 七 代 凯 美 瑞 的 驾 驶 乐
趣，将在12月25日举办“圣
诞抢驾会”，试驾活动火热
招 募 中 ， 报 名 热 线
2 9 3 2 8 8 8，试驾即有“圣诞
好礼”相送。同时济宁丰华
在1 2月1 7日- 1 8日举办“新

凯美瑞抢鲜试驾，旧车溢价
置换”的大型活动，活动特
惠如下：

1、汉兰达感恩版钜惠万
元现金万元礼，二手车置换
溢价2000元；

2、逸致尊贵版特惠12800

元，二手车置换溢价 2 0 0 0

元；
3、第七代凯美瑞火爆抢

先预定，现场订购更有感恩
订车礼，仅限前10名。

为冠军而生 售价17 . 98万元起

新一轮“凯美瑞神话”开启 圣诞抢驾会火热招募

折射率1 . 60的树脂镜片在
传统眼镜店卖到300元以上，
在这里仅需99元，1 . 67超薄树
脂镜片在传统眼镜店价格是
579元，而这里只需198元，这里
就是济宁百姓眼镜批发城！

百姓眼镜批发城的镜架
最低5元，树脂镜片最低8元。
这不是团购价，也不需要限时
秒杀。2011年12月17日济宁百
姓眼镜批发城古槐路店全面
升级，即将隆重开业。他们打
出“全国眼镜集散地，一副也
批发”的亲民理念和“把批发
价搬上零售柜台”的营销方
式，亮出成本，底价销售。仓储
式批发城业态，集团化专业运
营管理等一系列创造性的策
略，这个以“高品质、低价位”
的营销模式出现在眼镜行业

无疑还是想打破这个暴利行
业的坚冰。百姓眼镜批发城何
以为整个眼镜行业带来这么
大的震撼呢？

揭秘一：
半年不开张 开张吃半年
为了充分了解济宁眼镜

业的行情，近日，笔者专门走
访了城区多家眼镜店。一般品
牌的眼镜价钱动辄都要在800
元左右，一线品牌甚至都在几
千元甚至上万元。笔者在商业
邻街一家眼镜店看中了一款
眼镜，导购员说，你选的是品
牌，这副眼镜要2880元。“太贵
了，有没有品质好，价格又便
宜的？”“那你去路边摊吧。”导
购员一脸不屑的说。

想买一副物美价廉的眼镜，
怎么就这么难呢？笔者实在搞不

懂，一副眼镜真实的成本究竟要
多少？笔者与济宁百姓眼镜批发
城吴总取得了联系。他说，暴利，
已成为眼镜行业的一个公开的
秘密。传统的眼镜零售店往往有

“三分眼镜，七分费用”之说。他
们的卖场选在商业黄金一楼旺
铺，这样的地方租金都是高不可
攀。这么昂贵的租金又是谁来买
单呢？不是零售商，而是消费
者！另外，还有各级经销商中间
层层加价，到了零售店一副眼
镜的身价自然就会“升值”。所
谓“半年不开张，开张吃半年”，
一天只要卖出几副眼镜就可以
高枕无忧了。

揭秘二：
用批发的价格做零售
都说眼镜行业是暴利行

业，而我们主张平价。那么百

姓眼镜批发城为什么能推出
低价眼镜，掀起眼镜低价风暴
呢？吴总告诉笔者“百姓眼镜
批发城之所以敢于打出低价
这副牌，我们最大的特点就
是，决不选一楼临街旺铺，而
是将眼镜店选址在二三楼的
闲置房，房租相对便宜，细细
计算，临街门面租金比楼上平
均要高出十几倍，甚至几十
倍，更值得一提的是，批发城
没有中间厂商，没有转嫁消
费，都是眼镜厂商直接给消费
者“站柜台”，卖的都是出厂
价，哪怕是一副眼镜也都是批
发价，并且这些厂家的产品都
是国内一线知名品牌。

所以我们简化了其中品牌
代理商，一级代理商等环节，拧
干中间环节水分，能节省40%的

营销成本。这部分价格都直接
让利给了消费者。在这里，你能
找到，世界光学领袖上海唯尊，
上海康耐特阳光视线、法国依
视路、韩国普拉玛等国内外知
名企业的产品。而像警察、雷
朋、暴龙、花花公子、万宝龙等
国际大品牌眼镜，也是厂家直
销，卖的也是出厂价。

揭秘三：
把小行业变大产业
也许薄利多销的道理谁

都懂，但为什么只有济宁百姓
眼镜批发城敢为天下先？有业
内人士算过一笔账，传统眼镜
业因为林立的代理商和复杂
的进货环节比百姓眼镜批发
城要高出30%——— 40%的成本，
而济宁百姓眼镜批发城“选旺
地，不选旺铺”的特殊选址方

式，又给他们节省40%左右的
成本，数字上说明的也许只是
价格的差距，但济宁百姓眼镜
批发城在资源上的优势才是
最支撑他们成为眼镜连锁大
鳄的关键。

目前，百姓眼镜批发城在
全国已拥有连锁店20家。济宁
百姓眼镜批发城推出的“一副
眼镜也批发”眼镜卖出了白菜
价。他们的做法不但是在为消
费者省钱，更重要的是在为行
业“放水养鱼”，把底价摆在消
费者面前，让所有的暴利在众
目睽睽下“蒸发”，是在倒逼整
个行业“换脑子”，只有把眼镜
做成快速消费品，才能把这个
传统意义上的小行业做成大
产业，才能带动整个行业走出
瓶颈。

不让暴利再“续演”，买眼镜就选批发城
百姓眼镜批发城誓言让底价眼镜红遍济宁商圈
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