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楼市低迷，卖建材的也叫苦
调控不放松，加之进入传统淡季，有的建材店一天无客

本报12月14日讯(记者
李园园 ) 楼市交易冷

清，波及到了建材市场。14

日，鸿泰装饰材料市场商
户董经理坦言，进入12月
份，他已经吃了好几次“白
板饭”，一天下来没有接一
单生意。

14日，记者来到鸿泰
装饰材料市场，只有几辆
通往县市区的物流车还在
忙碌着，各家商铺很少有
客人。看电视、玩电脑、聊
天，以前不敢奢望的休息
活动，现在成了常态。在地
板区，记者发现顾客更是
少得可怜，好几分钟才经
过一个人。有几个商铺已
大门紧锁。

“楼市不景气，我们自
然也受影响。”一位经营某
品牌地板的老板一边悠闲
地看着电视，一边说，几个
关门的商铺今天可能有事
没来，还不至于这么早就
关门回家过年，不然房租
等费用岂不是白交了。

14日上午11：30，在市

场经营木门、板材生意的
董先生看了看手表，叹息
道：“又该吃中午饭了，一
上午连个顾客也没有。”

2000年，董先生开始
做木门、板材等生意，3年
前才把店面搬到鸿泰市

场。“我刚开始干的五六
年，一年到头感觉不到淡
旺季，生意都很红火。近
几年一年不如一年，今年
生意最惨。去年平均每天
营业额在一万元出头，今
年旺季的时候，每天营业

额达到一万元的也就那
么几天。”董先生说，进入
1 2月份是他们的传统淡
季 ，再 加 上 楼 市 交 易 冷
清，有时一天连一单生意
也没有，吃了好几次“白
板饭”了。

市民提前囤货，炒干货开始热卖
瓜子价格稳定，花生涨两成，松子遭“腰斩”

本报12月14日讯(见习
记者 齐金钊) 14日，记
者走访红利市场和三站批
发市场发现，最近炒干货
生意火了起来。像瓜子、花
生、松子等市民比较喜欢
的炒干货，价格涨跌不一。

在红利市场，记者发
现市场上卖花生瓜子的摊
位很多。“逢年过节，不买

点花生瓜子怎么行？”市民
刘女士告诉记者，每到年
前她都要准备一些炒干
货，除了自己家吃，还会用
来招待客人。

受各种干果产量的影
响，今年炒干货的价格有
升有降。目前市场上炒花
生的价格在每斤6元左右，
比去年同时期涨了20%左

右。受丰产影响，去年一度
攀升至 6 0多元一斤的松
子，今年价格回落一半，目
前售价在30元左右。瓜子
价格与去年基本持平，在8

至10元一斤。
记者了解到，有很多

市民担心春节前炒干货会
涨价，选择现在就开始囤
货。对此，在红利市场经营

炒干货多年的老王给了一
个建议。老王说，瓜子、松
子等干果本身油性很大，
储存不当的话，时间一长
很容易受潮变“皮”，所以
市民在储存时一定要注意
保持干燥和包装袋的密
封。老王还说，春节前炒干
货的价格肯定会上涨，但
涨幅一般都不会很大。

拿到年终奖，扎堆提前还房贷
原来，央行今年三次提高贷款基准利率，新年就要执行了

本报12月14日讯(记者
李娜) 单位发年终奖了，再
加上明年1月1日起房贷执行
新利率，手中有余钱的“房
奴”开始扎堆到银行办理提
前还贷。

一般来说，市民在签订
购房合同时，合同书上都明
确注明“次年1月1日执行新
基准利率”。今年的2月9日、4

月6日和7月7日，商业银行贷
款利率和住房公积金贷款利
率都进行了上调，对“房奴”
来说，调整后的利率将从明
年1月1日正式执行。

调整后的公积金贷款利
率，五年期以上由4 . 3%调整
为4 . 9%；调整后的商业贷款
利率，五年期以上由6 . 4%调
整为7 . 05%。

以 2 0年 4 0万元贷款为
例，调息后不同的贷款方式
涨幅各有不同，但整体月供
都将增长百元以上。“现在
提前还款的市民比前段时
间有所增加，主要群体是提
取公积金之后还款。”中国
建设银行烟台分行住房金
融与个人信贷部经理郝松
美说。

该银行在大厅负责房
贷的工作人员介绍，11月份，
许多市民集中提取了住房
公积金，手中有了些资金。
因为建设银行对于提前还
贷没有设置违约金的限定，
所以这些市民选择了提前
还贷。另外，有的单位已经
将年终奖发到员工手中，提
前还贷的市民最近逐渐多

了起来。
“提前还两三万元钱对

整个还款期来说，没有什么
大的影响，再说日常生活说
不定会有急事用钱。”刚结
婚不久的蔡女士虽然也有
闲 钱 ，但 她 不 打 算 提 前 还
贷。她说，每个月额外多还
一两百元钱，并不会影响她
家的生活质量，她还是愿意

多留点现金以备不时之需。
银行业人士提醒，是否

适合提前还款，不仅要考虑
违约金问题，还要看市民目
前的还款情况。若等额本金
还款期已过三分之一，或者
等额本息还款已到中期，提
前还贷并不划算。另外，享受
七折利率的市民提前还贷也
不划算。

国际环境不确定因素增多

烟台企业热捧出口信用险
本报12月14日讯(记者

孙芳芳 ) 今年以来，随
着欧债危机加深、全球性灾
害增多、局部冲突日益严
峻，以及国外动乱事件增多
等因素影响，烟台外贸出口
风险大增。记者从烟台市商
务局了解到，今年前1 1个
月，烟台出口信用保险比去
年同期增长30%以上。

“今年前11个月，烟台
完成进出口410 . 2亿美元，
比去年同期增长了2 . 1%。其
中完成出口240 . 3亿美元，
同比增长3 . 4%；实现进口
1 7 0 亿 美 元 ，同 比 增 长
0 . 4%。”烟台市商务局规划
财务科科长李忠秋介绍称，
烟台几个大型加工贸易企
业进出口萎缩，对烟台的进
出口增速有很大的影响，

“今年烟台富士康、浪潮、乐
金电子三个大企业的进出
口总额，都比去年同期下降
了。”

除了采购商来单少，
进出口增速放缓与今年出
口风险激增、企业慎接订
单有很大的关系，不少企
业开始把防范风险放在首
位。

“今年的政治风险、商
业风险尤其严重。”中国出
口信用保险公司山东分公
司烟台办事处主任靳崧告
诉记者，企业出口不仅面临

偿付风险，还存在着汇率风
险。风险激增，买卖又不能
停，不少企业就开始想办法
规避风险。

“出口信用险是在中国
加入WTO的大背景下，国
务院专门推出的非赢利性
的政策性保险业务，出发点
是为了扩大企业出口规模，
保障企业出口收汇安全。”
靳崧口中的这种出口信用
险，如今越来越受到出口企
业的青睐。

“现在我们正在协助本
地一家纺织企业向一家美
国企业追讨回款，涉及金额
达3 8 0万美元。”靳崧介绍
称，这家美国企业共欠了烟
台5家纺织企业的货款，目
前他们正在为投保的这家
纺织企业追讨欠款，“一旦
这家美国企业无力偿还债
务，将由我们保险公司先行
垫付。”

记者从中国出口信用
保险公司山东分公司烟台
办事处了解到，目前烟台
投保的出口信用险，主要
集中在机电零配件、纺织
品、农产品等行业。至11月
底，烟台共有148家企业参
加出口信用保险，承保金
额比去年同期增长了30%

以上。在烟台的一般贸易
出口企业中，出口信用险
投保率已达到45%。

风云2车主调研显示

贷款确比全款划算

本报12月14日讯(通讯
员 李青霞 记者 韩英
英 ) 对于处在事业上升
期、手头资金有限的80后们
来说，贷款购车显得更加适
合。不过面对贷款购车所产
生的利息问题，部分80后不
免产生一丝忧虑：原本就不
高的车价，再加上一笔额外
的利息，贷款买风云2究竟
是超值还是贬值？

对此，记者采访了刚刚
贷款购买风云2的王先生。
他说：“作为一名典型的80

后，我属于年收入不到10万
元的工薪阶层，除去平常的
花销，一年下来几乎没有剩
余，因此买车的打算往往只
停留在未来计划上。直到上
个月获知风云2贷款方案，
这才又动了买车的念头。”

王先生购买的是风云2

两厢进取型，采用的是“首
付50%，1年0利息”方案，首
付不到3万元，接下来的1年
内还清剩余的50%购车款

即可，无需支付任何利息。
王先生说：“从我的角度来
看，贷款买风云2既是一笔
支出，更是一笔储蓄。我还
可以用手头剩余的钱投资
股票、买买基金。行情好的
话，一年下来挣的钱都可以
支付剩余的购车款了！怎么
算都合算！”

记者还从奇瑞4S店了
解到，除“首付50%，1年0利
息”之外，风云2还有“首付1

万，日供35元”贷款方案可
供选择。统计显示，风云2自
今年9月推出贷款购车活动
以来，已经获得了诸多年轻
消费群体的一致好评。

有业内人士分析认为，
在厂商生产规模扩大而车
市 增 长 放 缓 的 市 场 环 境
下，汽车厂商不仅在外观、
安全和价格等传统硬实力
上下足功夫，同时在品牌
建设、购车便利及售后服
务等软性层面上也竞争激
烈。而贷款购车方案的推
出，不仅提升了消费者的
购车便利性，也让8 0后消
费者不必一次性支付大量
资金，就能提前享受有车
一族的快乐生活，实现生
活工作双进取。

接近中午时分的鸿泰装饰材料市场地板区。 本报记者 李园园 摄

本报12月14日讯(记者
李园园) 港城一家楼盘

即日起推出“九折团购、一
口价秒杀”等优惠活动，然
而记者调查发现，所谓的
优惠，其实比起11月末开盘
时反而还涨价了。

14日，记者在烟台某团
购网站首页看到一则楼盘
团购信息，团购价标着“1

元”。团购信息上介绍说，
仅需 1元，就能在该楼盘
5200元-5530元/平方米的基
础上享受九折优惠，并且
还能在九折总房款基础上
再减1平方米的对应房款。
同时，该楼盘还打出“年度

五重巨惠”的大幅广告，其
中最抢眼的莫过于“秒杀”
活动，不论楼层、方位，“秒
杀”成功的客户都可以享
受一口价4680元/平方米的
特价房。

据该楼盘一销售人员
介绍，11月27日，该楼盘二
期开盘，推出360套商品房，
目前还有200多套，所剩房
源都将参与“九折团购”和

“一口价秒杀”活动。
在烟台各楼盘死扛价

格的情况下，该楼盘推出
的九折优惠，确实让不少
市民感到意外。不过，一位
地产界人士看到这则宣传

后告诉记者，比起11月末这
家楼盘的开盘价，他们此
次推出的优惠价格其实一
点也没便宜，反而每平方
米平均涨了三四百块钱。

随后，记者再次致电
该楼盘销售人员，表明自
己已经掌握了他们11月27

日的开盘价格。楼盘销售
人员听后略带歉意地说：

“比起开盘价，这次优惠后
的价格确实涨了。”

据介绍，这家楼盘11月
27日二期开盘时，提前预约
的开盘价为4300元/平方
米，没有提前预约的为4500

元/平方米，最低成交价为

4285元/平方米。
“开盘价格是我们定

的，是我们按照官方核准
的价格进行优惠的价格，
二期房子官方核准的均价
为5400元/平方米。”销售人
员说，开盘价最便宜是个
规律，房子只会越卖越贵。

“官方核准的价格是不
能改变的，开发商的售价只
能比核准的价格低，如果想
高于核准价格，得重新备
案。”那位地产界人士告诉
记者，很明显，开盘执行一
个低价，然后再在核准价格
基础上打折卖房，其实不是
优惠，是变相涨价。

楼盘搞促销，卖价反比上月贵
一开发商推出“九折团购、一口价秒杀”，被指一点也没实惠
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