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收入提高，轿车更新换代快

二手车置换岁末悄然流行
本报记者 李玉涛

◎市场行情

二手车岁末逢春

13日下午两点左右，北京现
代山东路顺新店的一位二手车
评估师正在为王先生的车进行
评估。据了解，王先生自己做生
意，他在2007年买了一辆伊兰特，
随着这两年收入的提高，他想换
一辆稍微好点的车。“争取过年
开辆新车回去，听说这边有二手
车置换，我就过来了。”

该店售后部孙经理介绍说，
年关将近，很多前几年的有车一
族，随着经济收入的提高，开始

计划换车。“这个月到现在过来
置换的已经有5个了，上个月是6

个。”日照鸿发一汽丰田4S店负
责二手车业务的王经理说。

不仅二手车置换在岁末传
来利好消息，二手车销售也岁末
逢春。

13日下午5点左右，夜幕已经
降临，张先生正在日照鸿发丰田
汽车销售服务有限公司挑选二
手车。“平时上班没时间，今天下
了班匆匆赶过来。”张先生说，他
11月份刚拿到驾照，今年想开车
回家过年。“我的技术还不算太
好，还想开辆好点的车，就选择
买辆二手车。”

王经理介绍说，一些刚拿到

驾照，或者是购车预算不是太高
的人多会选择购买二手车。

◎经销商

力推以旧换新

记者调查发现，日照大多数
汽车经销商都已推出二手车置
换服务 ,厂家也都非常重视这一
领域。

北京现代山东路顺新店从
今年3月份开始做二手车置换服
务。该店售后部孙经理介绍说，
倘若购买北京现代车型的客户
到店里置换，旧车的打价可以当
做新车车款，并享受2000元的优

惠。他们还有两位专业的二手车
评估师，为顾客提供服务。

对于前来购买二手车的客
户可享受会员服务，市区内可以
免费拖车，并可获赠2至3次的免
费保养。孙经理还介绍说，目前
对于购买二手车可享受几年几
万公里的服务暂时还没有规定，
不过厂家很重视，可以肯定的是
不久就将出台这方面政策。

记者从日照泰华汽车销售
服务有限公司了解到，他们刚刚
获得厂家二手车置换服务的批
准。“我们的员工将在本月去总
部进行培训，估计明年1月份就
将开展这一服务，到时，来店里
置换的客户，我们都会送精美的
礼品。”该店曾经理介绍说，福特
品牌在济南、青岛和临沂的4S店
对二手车置换都做的比较好，厂
家也很支持。

日照鸿发丰田汽车销售服务
有限公司的王经理说，他们从去
年6月份开始做二手车置换服务，
厂家每年都会举行多次活动，还
推出一汽丰田安心二手车，车的
机油、刹车片等都会换新的，还有
保修期。置换型车，可以返还一定
数额的现金。“不管什么品牌的汽
车，只要到我们店进行评估，就有
礼品相送。”王经理说。

◎前景预测

二手车将成大市场

记者采访中发现，众多业内
人士对于二手车的未来前景纷
纷持乐观态度。未来车市，二手
车将是一大潜力市场，而二手车
置换也是大势所趋。

“现在汽车的更新换代很
快，有的开一两年就会换车。”孙
经理介绍说，最近很多客户到店
里进行评估，都有置换的意向，
2003或2004年买伊兰特的那些
人，现在将近有一半的人已经选
择置换。未来，二手车置换将是
推动新车销售的一大潜力市场。

单从二手车销售来看，未来
的市场潜力也很大。“在二手车
市场，有很多好车，一些车都只
开了一两年，车况很好，跟新车
其实没多少差别，但价格便宜不
少，很多人会选择购买二手车，
一些企业采购公车时，也会选择
购买。”孙经理说。

王经理说，旧车无非有两种
解决渠道，一是卖掉或送朋友，
二是置换新车。他告诉记者，今
年从全国范围来看，二手车不管
是销售还是置换的增长幅度均
是去年的两倍左右。“新车在头
三年贬值最厉害，很多车主会开
个四五年再换，那时候基本就不
会再贬值了，我们也收其他品牌
的二手车，一般在一个月内就能
卖出。”

王经理还介绍说，购买二手
车的最大好处是折旧率低，此外
购置税也省了。

进入12月，2012年的脚
步越来越近，记者调查发现，
随着新车市场的行情岁末渐
好，日照二手车置换和销售
也悄然流行。众多业内人士
认为，未来二手车置换将是
一大趋势。

14日上午，工作人员陪同
一位市民查看二手车。

(日照鸿发一汽丰田4S店供图)
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