
滨州京华集团“京华·我的公馆”售楼中心首次面向市民开放

成品宜居文化豪宅“空降”滨州
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本报12月18日讯(通讯员 孙
元杰 记者 王丽丽) 18日上午，

“京华·我的公馆”售楼处首次面向
市民开放，标志着成品宜居文化豪
宅落地滨州，尤其是特推的50套精
装特价房，吸引了众多看房者，为
滨州冬季楼市带来了一片生机。

据参加仪式的京华集团总经
理高寒介绍，“京华·我的公馆”居
住小区，是滨州京华集团携手滨州
朝阳房地产开发有限公司联合开
发，旨在解决公司员工住房需求的
同时，也面向市民而开发建设的高
端居住小区。

18日上午10点多，距离仪式开
始还有接近一个小时的时间，“京
华·我的公馆”售楼中心内已经挤
满了前来看房的市民，精美的户
型、合适的面积、精装的房源吸引

不少看房者在沙盘前驻足。
据了解，“京华·我的公馆”隆

重推出 5 0 套精装房源供市民申
购，九十多平至一百二十多平的
精装户型，3 9 9 9 元/平方米的均
价，几乎是“零利润”回馈市民，众
多优厚条件吸引了很多看房者当
场申购，热闹的场面与房产冷市
形成鲜明对比。

“京华·我的公馆”坐落在滨州
新城南区的黄河二路和渤海十八
路西南角，中海城市公园南侧。项
目由2栋小高层和7栋18层建筑组
成，总建筑面积为7 . 9万平方米。环
境优美，坐享法式皇家景观园林，8
大景观组团融入其中。有购房意向
的市民告诉记者，这个小区周围环
绕市区主干道，与长途汽车站仅有
几个路口相隔，出行方便快捷，未

来的升值发展空间不可估量。
与期房、毛坯房相比，现房、

精装的房源似乎更受业主青睐，
尤其是对于刚需人群。经过一年
多的辛勤付出，精心打造，“京华·
我的公馆”现已封顶，大大缩减了
交房时间。

为提高装修档次，居住小区引
进海尔整体厨房等多家国际国内
知名家装品牌进行精装修，以打造
国际五星精装标准，引领滨州市民
购房的消费理念。此外，项目联合
TOTO、科勒等国际大品牌，携手
打造滨州市首个国际五星级精装
标准简约欧式风格的新古典建筑。
源自欧洲宫廷豪宅的高贵品质，将
新古典建筑的豪华美感与现代派
的简约华丽、舒适便利等特点融会
贯通，缔造超越尚品的全新力作。

备战艺考

12月18日，在渤海九路黄河四路附近的一家模特
培训学校，准备艺考的高三考生正在抓住最后时间进
行训练。培训学校的何老师告诉记者，山东省2012年高
考艺术类专业测试将从2012年2月2日至17日举行，时
间紧迫，这些高三考生都是抽周六、周日的时间前来训
练。 记者 李运恒 摄影报道

“京华·我的公馆”沙盘前咨询者络绎不绝。 记者 王丽丽 摄

民企产品走向全国

滨州华隆电子科技有限公司是一家专门从事交通
信号灯、红绿灯、警示灯、电力器材及办公用品研发、生
产与销售的民营高新技术企业，目前该公司的产品开
始销往全国各地。图为12月16日，该公司的技术人员正
在调试准备发往河北省张家口市的交通信号灯。

通讯员 蒋惠庆 记者 王晓霜 摄影报道
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