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岁末将至，中汇家具为
答谢新老顾客，即将举办“年
终感恩巨献活动”，并推出四
重好礼。同时，在2011年12月
22日至2012年1月3日活动期
间，凡是参加抽奖活动的消
费者就有可能被邀请去韩国
旅游。

山东中汇家具有限公司
地处山东半岛东部的潍坊市

高密，是专业生产制造精品实
木家具的家具生产企业。现有
生产面积26000多平方米，计划
建成生产面积达86000多平方
米的生产基地。在生产设备方
面，公司引进了先进的数控机
床及雕刻设备、高科技“机器
人”喷漆设备，不断提高产品
质量，是实现产值过亿的实木
家具生产企业。

12月16日，北京红星美
凯龙朝阳路商场正式在北京
亮相，这是红星美凯龙在北
京的第五家卖场，也是红星
美凯龙集团全国第92家连锁
家居卖场。

虽然2011年家居市场整
体遇冷，但红星美凯龙在全
国的扩张步伐并未放慢，新
开店计划仍在紧锣密鼓的准
备当中。今年，红星美凯龙在
山东已经实现了“六城七店”
的市场布局，明年还有三个
店面等待开业，据相关负责
人介绍，五年之内，红星美凯

龙将在山东省实现22个店面
的全面布控。事实上，红星美
凯龙的扩张并非盲目，从布
局上来说，红星美凯龙已经
将目标锁定在国内二、三线
地级城市。红星美凯龙集团
总裁助理王伟表示，这是楼
市调控后市场呈现出新的特
征，由于限购等政策对一线
城市的影响很大，房地产投
资的重点和消费的重点逐渐
向二、三线城市转移，中小型
城市将存在更多商业机会，
购买力也会进一步提高。而
家居企业同样迫切需要流通

渠道的扁平化，红星美凯龙
集团在明年将向一些具备发
展潜力的地级市、甚至是县
级市覆盖。

除了积极的全国扩张战
略之外，面对整个市场消费
环境的转变，红星美凯龙的
第92家连锁家居卖场，也一
改目前国内的家居卖场一直
沿用shopping mall的概念，
而是采用了一种全新的概
念——— market place多业态
混合经营的全新理念。据了
解，这种“market place”模式
与一般的大型家居卖场“单

一专业性”不同，除了家具建
材这一核心特色外，还混合
了其他各类配套业态。王伟
介绍，这种多业态混合的形
态是第一次应用在国内的大
型的零售连锁业中，是红星
美凯龙在商业理念上的一个
创新。改变了传统的商业分
类方法，完全以需求为导向
实现混业经营。这是在面对
2 0 1 1年市场严冬的大环境
下，家居流通企业积极转变
模式，适应市场新的变化，率
先做出的尝试。

（徐梅）

红星美凯龙：

第92家连锁家居卖场在京开业

2011年12月23日至2012

年1月3日，赖氏家具将举办
年终感恩回馈老顾客活动，
免费赠送200张价值488元实
木家具“木养家”保养卡，凡
是2004年8月1日—2010年9月
3 0日购买赖氏家具的老顾
客，都可以凭合同单到赖氏
旗舰店(富雅家居地下一层)

领取。数量有限，赠完为止。
在2010年，赖氏推出了

“实木家 养生活”的核心理
念，更与著名表演艺术家王
刚老师携手，提升品牌形象。
赖氏的不断成长，是与顾客
的支持分不开的。赖氏家具

“木养家”将会带给新老顾客
一个全方位的服务享受。

中汇家具邀您去韩国

赖氏家具感恩节：

免费赠送实木家具保养卡
经过巧妙变形的家具，

能让我们的生活产生更多
的趣味。它不仅能提供“坐”
的功能，还能作为一个有趣
的摆设。别小看这些天马行
空的设计，它们可是经过设
计师精心揣摩的。

变形家具

格行业资讯
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