
菏泽新年联欢场地“一厅难求”
年终岁末，为培育企业文化，菏泽多单位办聚餐、搞联欢，酒店多功能厅价格翻番
本报记者 李贺

为了培育企业文化，越来越
多的单位年终都会举行联欢活
动。有的单位在自己的会议室举
行，但为了增加气氛，不少单位
往往会在酒店举行联欢。但记者
调查发现，菏泽可供联欢的多功

能厅并不多，不能满足众多单位
的需求。

“新年联欢的场地实在太难
订了，我问了菏泽城区十余家酒
店，大厅基本上都订出去了，有
的酒店大厅场地甚至在半个月
之前就被预订一空。”菏泽某单
位办公室主任孙先生告诉记者，
他连续找了好几天才找到一个
有舞台、有就餐场所的联欢用多
功能厅，“价格比往年高了许多，

往年400元的场地费今年都涨到
了800元。”

“我们这里有大小两个多功
能厅可供顾客年终联欢用。”菏
泽佳合商务宾馆客房部经理吴
海云告诉记者，预订多功能厅的
单位与往年相比多了许多，“顾
客可以在多功能厅里联欢并举
行酒宴，这种形式现在很受欢
迎。”

26日，记者采访了菏泽城区

的多家酒店了解到，多数能提供
餐饮、住宿等服务的酒店都有一
到两个适宜单位举行联欢活动
的多功能厅。但由于年终结婚预
订多功能厅的人多，且今年需求
单位增多，一时之间，菏泽酒店
多能厅“有点不够用了”。

“现在我们越来越看重对普
通员工的关怀，举办新年联欢可
以培育员工的责任心，塑造企业
文化。”一公司经理告诉记者，现

在年轻人工作不太稳定，多举行
这样的活动能够让他们有更多
的归属感。

业内人士认为，企业对员
工的关怀，不能只靠年底突击，
而 应 更 注 重 创 造 和 谐 用 工 环
境。企业管理者应从平时的点
点滴滴入手，增强员工对企业
文化及企业品牌的认同感和归
属感，从而使得企业内部的关
系更加和谐。

不做“航母”，菏泽三信要做“巡洋舰”
以社区服务为主，巧打亲情便民牌，三信把超市开到市民家门口
本报记者 梁斌

刚刚过去的圣诞节里，菏泽
大型商超出尽风头；元旦春节临
近，他们蓄势待发，又一场商超
营销博弈近在咫尺。

这场混战早已埋下伏笔。今
年，成商集团旗下茂业百货强势
入驻菏泽，抢滩市场；早在5年
前，鲁商集团麾下银座超市，就
已在菏泽攻城略地式疯狂进攻。

面对这些来势汹汹的商超大
佬，菏泽本土商超中的著名品
牌——— 三信超市迎头而上，取长补
短、密布网点，主打亲情便民牌，在
惊涛骇浪的商战潮头中勇夺客户。

在菏泽街头、路边或拐角
处，醒目的三信招牌不时映入眼
帘。无论是的士司机还是小摊卖

主，购买日用品，多去三信超市。
三信宛如繁盛的牡丹花，在菏泽
街头灿烂盛开。

“面对省级、跨省级品牌势
力的扩张和市场挤压，区域品牌
只有发挥熟悉地方民情商情、亲
合力强、地方资源广的优势，密
布网点、稳扎稳打，亲情营销，才
能逆势扩张。”山东三信实业有
限公司副总裁孔祥斌说，如果将
前者比作航空母舰，那三信超市
就是机动灵活的巡洋舰。

三信超市发挥以社区服务为
主的“大连锁”便利店特色，向大型
商超辐射不到的地区、城市新扩区
域、专业园区、居住区不断辐射。

“可以说，几乎菏泽每新开一个大

型楼盘，三信便利店便随着第一批
入住居民开张了。”孔祥斌告诉记
者，通过“大连锁”的模式，三信超
市已经在全国平台上大规模跟厂
家要价订货，减少中间环节以保证
低价。

在董事长邓小华看来，要想赢
得客户群，仅将目光瞄向超市数量
和商品价格远远不够，三信超市要
在服务质量等方面下工夫，通过增
加服务内容实现错位竞争。

11月1日，一封热情洋溢的感
谢信寄到三信总部。写信人付强
说，内有其身份证、驾驶证、银行
卡、500元现金等物品的钱包被三
信鸿翔店员工田甜捡到，并最终
完好无损地送到他的手里，“三

信人，有情有义。”
三信人赢得这样的评价，与

三信超市“信实、信用、信誉”文
化氛围不可分割。19年来，菏泽
三信坚持买真货、卖真货，用一
颗真诚的心回馈菏泽人民，“诚
信为菏泽三信赢得更多信赖。”

菏泽变得又漂亮了，三信
又在改造门店了……三信如今
成为菏泽市民茶余饭后的新话
题。从最初开始卖化妆品，到如
今的超市连锁、化妆品连锁和
家饰连锁的三位一体的连锁企
业，以诚信为本的三信让菏泽
市民购物变得更加便利，也让
三信随着菏泽腾飞的脚步快速
发展。
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您在我司购买的保险

发生下列事故并向我司报

案后，一直未来办理相关

理赔手续。由于按照您留

存的联系方式无法与您取

得联系，特此登报声明：虽

然按照相关法律规定，下

列事故均已过有效索赔期

限，但本着客户至上的服

务宗旨，希望您见报后速

来我司办理相关保险理赔

事宜。感谢您对天安保险

的信赖与支持！

如您在2012年1月10

日前仍未主动与我司联

系，依照相关法规将视同

您自行放弃索赔权益，下

列赔案将做注销处理。

天安保险联系人：陈磊，

联系电话：0530-6296095，
13869788880联系地址：山

东省菏泽市人民路南华

康城经典国际大厦1号楼

四楼。

天安保险公司菏泽中

心支公司2011年12月27日

赔案号 被保险人 保

单号 出险时间
100025661 曹县好多亿

工艺 Y 0 1 3 0 9 0 0 3 4 9 3

2010 . 1 . 8

100025660 曹县好多亿

工艺 Y 0 1 3 0 9 0 0 3 4 9 3

2010 . 1 . 11

100025662 曹县好多亿

工艺 Y 0 1 3 0 9 0 0 3 4 9 3

2010 . 1 . 8

80572567 鄄城县万通实

业 有 限 公 司
D02808004523 2008 . 4 . 19

100025659 曹县好多亿

工艺 Y 0 1 3 0 9 0 0 3 4 9 3

2009 . 12 . 17

100025651 菏泽牡丹区

北关小学 Y01008003985

2009 . 7 . 14

100025654 菏泽牡丹区

北关小学 Y01008003610

2009 . 8 . 27

10025663 菏泽特种汽车
Y 0 1 3 0 9 0 0 2 5 7 7

2009 . 4 . 27

100025655 菏泽市牡丹

区 伊 庙 小 学
Y01008003827 2009 . 9 . 14

100025650 菏泽市牡丹

区 庞 王 小 学
Y01008004164 2009 . 4 . 1

尊敬的天安保险

公司客户：

买贺卡送同学？
你out啦
菏泽多学校引导学生

动手制作贺卡，减少攀比

本报菏泽12月26日讯(记
者 张歆然) 元旦将至，菏
泽不少中小学校门口的文具
店显眼位置却罕见贺年卡，难
道“新年贺卡风”在校园已不
再流行？

26日，记者通过走访发
现，电子贺卡和手工贺卡已代
替成品纸质贺卡成为主流，更
有学校结合大型活动引导学
生自己动手制作贺卡，打压攀
比之风。

菏泽一小学附近文具店
老板刘先生告诉记者，今年贺
年卡销量很低，往年有的学生
一次就买十几张，而今年几天
也卖不出十几张，“我今年都
没有打算进购贺年卡，学校里
不如以前流行送这个了。”

菏泽市实验小学张老师
告诉记者，学校之前就举行了

“做贺卡”大型活动，4年级和6

年级的同学都参与了。“往年
一到元旦，学生们之间就互送
贺卡，攀比之风很严重，有的
家长甚至去给孩子批发贺卡，
老师们虽然加强教育，但收效
甚微。”

“学校近几年开始在节前
组织‘做贺卡’的大型活动，引
导学生们自己动手制作贺卡，
不仅打压了攀比之风，还能培
养学生的动手、动脑能力。”张
老师拿出班里学生制作的精
美贺卡向记者展示。

除自己动手制作贺卡外，
电子贺卡也在小学生中流行
起来，某小学2年级女生一诺
对记者说，班里很多同学都有
QQ号，通过网络发送电子贺
卡的方式在同学之间很受欢
迎，“我已经收到4个同学送给
我的电子贺卡了，很漂亮，会
闪、会动，有音乐，还有动画，
我觉得比外面卖的好看。”

今日菏泽最

高气温仅5℃

受云量增多影响，26

日 ，菏 泽 最 高 气 温 仅
4 . 4 ℃ ，比 前 一 天 骤 降
3 . 7℃。感觉到寒冷，不少
行人裹得严严实实。2 7

日，菏泽仍将是低温多云
天气，最高温度仅5℃，最
低温度-2℃。图为26日上
午，放学的孩子和接孩子
的家长均冬装紧裹。

本报记者 景佳
摄影报道

冷！
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