
今日日照

小经销商退出，新品牌入驻

2012年日照车界或将洗牌
一汽海马汽车日照青泰销售服务店副总经理 周伟

今年的日照车市，用
“淡季不淡，旺季不旺”来形
容最贴切不过。然而，在低
迷的车市中，豪华车依然保
持着高速增长，成为本地车
市的一道奇特的风景。明年
日照车界将重新洗牌，实力
小的经销商或许会退出市
场，更多的品牌会进驻日
照，日照车界将陷入并购和
重组。

自主品牌

本地增速明显

当2012年新年钟声敲
响的时候，回望2011年，对
于汽车行业来说，是不平凡
且艰难的一年。在这一年当
中，从年头到年中再至年
尾，车市唱衰之声不绝。在
一系列刺激政策退市、限购
令出台的情况下，车市增速
也从去年的3 0%急剧降到

10%以下，在今年急刹车已
成定局，但无论如何，中国
车市仍走过这严冬般的一
年。

作为省内城市规模不
大的日照市，由于近两年各
品牌4 S店的快速建设、发
展，使之成为山东省汽车销
售增长速度最快和人均汽
车保有量最多的城市之一，
随着扶持政策的退出，日照
车市一改往年的热销局面，
以“淡季不淡，旺季不旺”来
形容最为确切，然而，冷淡
的车市却使得一些依靠优
秀产品和良好的运营管理
的经销商脱颖而出。

回过头看这一年，也许
放缓的脚步意味着中国汽
车市场向高速增长说再见
了，但整体销量依然保持了
上升态势。

与国内总体走势不同，
在本地2011年的热销车型
当中，自主品牌增速最为明

显，以海马汽车，长城汽车，
帝豪等代表中端产品，以优
秀产品性价比，良好的车型
定位，迅速得到了本地消费
者的喜爱，并以全年28%的
高速增长远远高于日照乘
用车销售市场的整体16 . 5%

增速。同时，在低迷的车市
当中，豪华车依然以40%左
右的增速高速发展，成为本
地车市中一道奇特的风景
线。

明年车界

将陷入并购、重组

明年会是一个本地经
销商重新洗牌的局面，车市
火的时候各家经销商都赚
钱，一旦市场形势转向，那
些资本实力不强、规模较小
的经销商弱势就会显现出
来，而去年汽车市场增速的
明显放缓，更迫使很多小经

销商退出，而他们的退市潮
对有于实力经销商而言，则
是很好的扩张机会。

更多的品牌明年将进
驻日照，比如庞大集团的上
市及日照地区双龙店，双汇
集团的收购潮，临沂易通集
团的进驻等。

一些品牌也将会陆续
开设第二家店，比如悦达
起亚，东风日产等，再加上
几个高端品牌的进入。日
照的汽车4S店将会出现愈
演愈烈的并购和重组，这
将大大提升汽车流通行业
的话语权，可以在更大的

空间实现资源整合，改变
日照汽车销售行业“小、
弱、散”的态势。

同时，我们的跨区经营
已成趋势，现在已经有鸿发
汽车，青泰海马，大众汽车
在莒县，五莲等县级单位建
成4S店标准的经营场所，明
年会有更多的经销商加入
到这一行列，这对我市区县
汽车销售服务行业的业务
提升和服务形象将会有非
常大的帮助作用。

2012年，会是一个汽车
行业竞争异常激烈的时期，
各大厂商均会拿出自己最

有吸引力的产品，最优秀的
营销方案，特别是自主品牌
和高端阵营，将会进入一个
白热化的状态，而处于中端
的各个合资主力车型，也会
以最佳的产品状态，最有力
的价格优惠加入到这个环
境当中，盲目乐观谈不上，
应该是谨慎乐观，毕竟我们
的消费潜能在。所以，我们
对12年的车市还是抱着一
种憧憬的态度。挑战比较
大，压力比较大，营销模式
就会创新，服务方式就会创
新升级，最终收益的还是我
们的消费者。

2011年12月29日 星期四 编辑：李玉涛 张景伟 组版：马梅玉

C15

12月24日，在西方传统圣诞节来临之
际，中高级车市迎来一份激动人心的圣诞
大礼——— 第七代凯美瑞旗舰、运动两大车
系正式上市，并在广汽丰田凌瑞奎山店火
爆发售。

在广汽丰田凌瑞奎山店的上市发布
会现场，第一位第七代凯美瑞车主满怀喜
悦地接过钥匙，荣幸地成为了第七代凯美
瑞首位车主。

2011年11月8日，第七代凯美瑞正式走
入公众视野，以动力、安全、设计三大创新
科技塑造出“全面领先、完美均衡”的全新
产品价值，吸引了消费者的热切关注，“一

个品牌、三大车系”的豪华产品阵容也备
受业界赞誉。12月初发布的价格更是大大
超越了消费者期望：与目前同等配置车型
来看，第七代凯美瑞与竞争车型具有超过
2万元以上的优势，彻底改写了中高级车
入门级、主销车、导航版、顶配车四大价值
基准。

据目前的市场反应显示，第七代凯美
瑞已经赢得了业内和消费者的广泛而持续
的关注。自产品发布以来，第七代凯美瑞已
经先后荣获《中国汽车画报》等50家媒体的

“年度最值得期待新车”大奖；据凌瑞奎山
店反馈，不少消费者对产品价格、动力和提
车时间尤为关注，其中来电或来店咨询的
消费者中多数是首购的用户，也有相当一
部分是增购、换购用户。目前店内的订单十
分火爆，随着当天新车的正式发布，第七代
凯美瑞的订单也呈现出强劲增长势头。

据了解，第七代凯美瑞已经进驻广汽
丰田凌瑞奎山店。上市当天一早，大批消
费者不畏严寒，赶到销售店试车、看车，不
少之前就下订单的消费者现场就提到了
心仪的爱车。

第七代凯美瑞现车到店

日照区域12月24日火爆发售

业内展望
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