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刚刚需需烘烘旺旺元元旦旦车车市市

3 日是元旦假期的最后一
天，下午 3 点多，记者在日照泰
华福特 4S 店看到，很多顾客前
来看车。“想在年前买辆车回家
过年，不过现在订车好像年前提
到车比较困难。”市民王先生
说。

该店曾经理介绍说，元旦假
期三天他们订车 20 多台，平均每
天接待 30 多批顾客。“元旦期间
基本可以说是达到今年车市的
顶峰了。”曾经理说，虽然元旦车
市行情较好，但仍然难与去年同
期相比。

“现在买车都是急于提车，
过年要用车的，消费者现在几乎
不关心优惠措施，只关心有没有
车。”日照鸿发雪佛兰 4S 店的刘
经理介绍说，现在购车的刚性需
求者仍然很多，他们构成了年底
车市的主要消费人群。

北京现代山东路顺新店的
陈经理告诉记者，元旦期间他们
每天都要接待大约 3 0 多波顾
客。市场行情依然延续了元旦之
前的的火热。“现在首次看车就
提 车 的 顾 客 比 平 常 多 了 三 四
成。”陈经理说，以前顾客来看
车多是看完回去比较一下，现在
多是奔着某一款车有目的地看
车。

交交车车成成年年前前重重头头戏戏

对于众多经销商而言，处理
剩余的订单，为顾客提车是他们
年前的主要工作。

刘经理介绍道，目前他们店
仍有两百多个订单，每天大约能
交车十四五台，很多车型仍然没
有现车。“现在主要的工作就是
交车，一有新车到店，我们就会
通知车主来提车。”

“这段时间主要是处理剩余
的订单，帮助车主提车。”陈经理
说，正有一批新车往这发送，预
计 10 号脱销的车型都能有现车。

记者还发现，平日里，各大

经销商都使劲浑身解数利用各
种节日，大搞促销活动。而在年
底车市旺季，不用搞活动，各汽
车 4S 店都会涌入大量顾客。元
旦期间的大型活动出现了较为
明显的减少。

到到店店订订车车享享优优惠惠

2011 年，众多汽车经销商度
过了惨淡的上半年，库存压力较
大，随着下半年传统销售旺季的
到来，库存基本透支，也有惊无
险地完成了厂家制定的销售任
务。为了给 2012 年打个开门红，
经销商各出招数，招徕顾客。

“今年厂家给我们很大的政

策优惠，目前全车系贷款买车都
可享受两年零利率，其中嘉年华
是三年零利率。”曾经理介绍说。

据了解，日照泰华福特 4S

店目前还推出了“六重大礼惠港
城”活动。“进店送福，订车送喜，
提车送金，我们从订车到提车到
售后推出了一条龙优惠措施。”
曾经理说。

为了给 2012 年打个开门红，
日照鸿发雪佛兰 4S 店也推出了

“岁末启新，百万豪礼惠港城”的
活动，凡是到店订车的顾客均可
获得一个装具大礼包。

北京现代山东路顺新店推
出了全车系春节贺岁版，增加导
航等装具。“主要是方便车主春
节出行。”该店陈经理介绍说。

不过，对于 2012 年的日照车
市，一些经销商也表达了自己的
担忧。“ 1 月份基本都在农历新年
之前，完成任务应该没什么问
题，2 月份就难熬了。”一汽车 4S

店的市场经理说。
“ 1 月份光订单就能完成任

务，2 月份是淡季，每年都这样，
到时候再说吧。”一 4S 店销售经
理说。一位业内人士更是给出了
这样的预测：“今年上半年的车
市将会惨不忍睹。”不过，他也表
示，很多车商都会在上半年推出
新车，会对车市起到一定的刺激
作用。

元旦车市火 车商开门红
1 月任务好完成，2 月可能会难熬
文/片 本报记者 李玉涛

3 日下午，元旦假期最后一天，一些市民在日照泰华福特 4S 店看车。

再过 17 天，龙年
的钟声就将敲响。记者
近日走访市区多家汽
车 4S 店发现，年底车
市依然火爆，尤其在元
旦假期，刚性需求者众
多，成为年底购车一族
的主要群体。经销商也
都借助元旦火热的车
市，推出各种促销方
式，努力为 2012 年打个
开门红。
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