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时下，一些进口“天价”
蜂蜜开始在济南市场销售，
一斤蜂蜜的价格竟然高达
300多元。据一些超市销售人
员介绍，这些蜂蜜都是原装
进口的天然成熟蜂蜜。那什
么是成熟蜜？成熟蜜和非成
熟蜜有什么区别？进口成熟
蜜贵在哪里？济南有没有非
进口成熟蜜？带着这些问题，
记者采访了山东蜂业协会副
理事长、济南济泉黄岩蜂产
品开发有限公司董事长王依
增先生。

王依增先生在采访中表
示，成熟蜂蜜是指蜜脾完全
封盖，蜜蜂将采集的花蜜经
过反复酿造、使含水量在
18%以下并使双糖充分转化
为单糖，经蜜蜂充分酿造的
健康的天然产品。其具有口
感好、营养价值高等特点，又
被称为“蜜中皇后”。

据了解，平常所用的大

多数蜂蜜，行内俗称水蜜,即
蜂蜜在蜂巢里没有完全生物
转化，多余的水分得依靠工
艺祛除。而纯天然成熟蜂蜜
是蜜蜂将采集的花蜜通过自
己的蜜囊和口器反复吞吐，
并不断地分泌大量的活性
酶，使蜜变得更纯净、更香
醇，营养更丰富，经过数百次
的反复酿造，历时15天以上，
是充分酿造的健康天然产
品。而俗称的水蜜，这种过程
只有1-2天，因此成熟蜜的
生产周期要远远长于水蜜。

但是因为成熟蜂蜜生产
成本高、产量少、经济效益
低，蜂农不愿意生产，所以也
导致了成熟蜂蜜稀少、价格
较贵。

那济南有没有物美价廉
的“成熟蜜”呢？

在五里山路济泉黄岩蜂
蜜专卖店，记者看到很多种
成熟蜜，有枇杷的，有枣花

的，有槐花的。一斤枇杷成熟
蜜价格在70元左右，价格仅
为进口蜜的1/4。

价格低但质量不打折。
据王依增总经理介绍，进口
蜂蜜要交关税，运输成本高，
再加上中间商的利润，以及
商家借用进口蜂蜜概念的炒
作，所以价格要比国内的成
熟蜜高几倍。而中国是养蜂
大国，蜜源植物丰富，所产的
成熟蜂蜜品种多，营养全，酶
值高，一点都不比进口成熟
蜂蜜差。从性价比上来看，购
买国产成熟蜂蜜更合适。

此外，作为蜂蜜的加工
品：蜂蜜酒在我国有着近
3000年的传承。最早，在公元
前780年西周时期周幽王宫
宴中就有了使用蜂蜜酒的记
载。具有纯天然，师法古方，
含有多种氨基酸，能补充人
体所需微量元素和氨基酸的
养生酒。（财金记者 季静静）

成熟蜂蜜贵得有道理
本地产成熟蜂蜜性价比更高

近日，为倡导刷卡消费
新时尚，中国银联山东分公
司与济泉黄岩蜂产品开发
公司联合推出了“迎新春刷
银联卡，购成熟蜜新年有
礼”活动。

据活动举办方介绍，在
活动期间，持银联卡购买山
东名牌产品“济泉”黄岩蜂蜜

有好礼相送。具体内容如下：
消费者刷银联卡购2瓶

“济泉”黄岩成熟蜂蜜，凭购
物小票和POS机小票，可在
指定地点领取蜂蜜酒一瓶。

领取地址：济南市五里
山路2号

电话：82717024(一次购
10瓶以上另有好礼相送)

“济泉”牌黄岩成熟蜂蜜济南销售地址如下：
直营及代销店 地址 电话

公司直营店（总店） 市中区五里山路2号 82717024

公司直营二店 历下区和平路1003号（新时代广场） 61389025

公司直营三店 历下区燕子山路甸柳人防 -

益寿路专卖店 益寿路1号(农业大厦往西路北) -

经七纬四路专卖店 经七纬四路332号(市委北门西邻) -

自由大街专卖店 自由大街西头向东8米路北 -

百旺商城专卖店 马鞍山路北邻，百旺商城西门南7号 -

青宸商店专柜 青龙桥东20米路南 -

圆缘喜铺 解放路11号(公交公司对面) -

博泰大药房专柜 匡山小区幸福街4-1-7号 -

颐和堂高新区药店济钢分店 - -

济南目前在售“济泉”牌黄岩成熟蜂蜜的大型超市有：
1 . 大润发历下店、历城店、山水店、天桥店；
2 . 银座地下购物广场、银座鸿苑店、银座玉函店、银座高新区店、银座振兴店、银座北园店。

刷银联卡购成熟蜜新年有大礼

1月9日，省内首家贵金
属销售回购中心在工行济南
大观园支行开业，该中心集
贵金属销售、回购、展示、交
易于一体，使客户闲置的黄
金流转起来，消除了客户购
买黄金产品难以变现的后顾
之忧，打通了从黄金购买到
变现的全部流通环节，完善
了黄金投资和回购体系。

据介绍，该中心具备贵
金属销售、回购、交易、租赁、
理财和地区黄金文化传播六
大功能，中心内分为展示区、

销售区、交易区、回购区及洽
谈区，可根据客户的不同需
要，提供顾问式和体验式的
一站式服务。产品展示区陈
列了工行生肖银章系列、"财
神"金银章系列、"五岳独尊"
系列等各类在售的实物贵金
属产品。贵金属回购区则可
以满足客户持有的贵金属产
品变现需求，配备了专业的
检测设备及人员，回购范围
不仅包括了工行品牌的投资
金条，而且扩展到所有足金
(即黄金成色为99%)及以上

的黄金产品，具体包括：所有
工行品牌的黄金产品、工行
代销的黄金产品、其他商业
银行、黄金企业发行的投资
类黄金产品以及首饰类、摆
件类等足金及以上黄金制
品，极大地方便了客户。除贵
金属实物销售回购外，该中
心可为客户提供账户贵金属
双向交易、账户贵金属定投、
账户钯金交易等业务咨询。
账户贵金属双向交易业务改
革了原来账户贵金属产品只
能单向做多的交易方式，使

客户在贵金属价格下行时增
加获利机会。账户贵金属定
投业务可在客户制定账户贵
金属定投计划后，工行将按
投资者设定的投资期限、计
划投资日和计划投资数量
等，从客户的指定账户中自
动划转资金，帮助客户定期、
定额买入账户贵金属，从而
实现客户资金的保值增值。

业内人士认为，该销售
回购中心的成立开创了省内
银行业的先河，是工商银行
服务社会民生的又一有力举

措，其规范化、标准化的专属
服务，可为贵金属客户提供
品种丰富的高档次服务，为
客户创造更多的综合回报。

工商银行山东省分行
相关负责人表示，他们将
依托强大的技术、网络和
人才优势，以"工银金行家"
的品牌形象推进产品和服
务创新，全力打造能为广
大客户提供更多产品、更
好服务和更多受益的贵金
属投资平台。

(财金记者 薛志涛)

省内首家贵金属销售回购中心落户工行
格财金资讯

日前，山东保监局局长
任建国一行赴中国人寿财险
山东省分公司调研工作。调
研期间，参观了公司职场并
与分公司班子、各部门负责
人进行了座谈。

座谈会上，国寿财险山
东省分公司总经理叶新就公
司经营、管理和服务的情况
进行了汇报。任建国对公司
在坚持依法合规、推进科学
发展、改善服务品质、改革用
人机制、提升经营效益、加强
风险管控、培育企业文化等
方面取得的成绩给予了充分
肯定；对该公司依托中国人
寿 品 牌 、网 络 、客 户 资 源 优
势，依靠互动业务打造核心
竞争优势的发展模式给予高
度评价。

在谈到新一年的保险业
发 展 形 势 时 ，任 建 国 指 出 ，
2012年保险业机遇和挑战并
存。在“稳中求进”的宏观经
济形势以及资本市场差强人
意的环境下，保险业发展形
势不容乐观。同时，山东的财
产险主要是车险业务，经济
形势和汽车生产销售政策的
改变对保险业影响很大。

为此，他要求中国人寿
财险山东省分公司着眼于发
展方式转变，科学确立新一
年目标，确保稳定发展、效益
经营。任建国要求中国人寿
财险山东省分公司在发挥国
寿优势，巩固和发展互动渠
道的基础上，积极探索多元
化发展道路。特别是要发挥
好银行等中介渠道的作用，
带头扭转非车险市场滞后的
问题。

(焦爱 崔广勋)

任建国局长调研

国寿财险

齐鲁财金
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