
农户贷款开绿色通道
2 . 8 万个体户授信 45 . 5 亿元，小企业贷款余额 83 . 7 亿元
本报见习记者 孙静波

做大地方金融机构

各项存款超 400 亿元

新年伊始，从山东省农村信用社
联合社泰安办事处传来喜讯，截至
2012 年 1 月 1 日，全市农村信用社各
项存款超过 400 亿元，各项贷款超过
285 亿元，余额分别达到 400 .5 亿元和
285.2 亿元，存贷款规模稳居全市银行
业金融机构首位，业务发展再次迈上
了一个新的台阶。

2011 年，全市农村信用社各项存
款比年初增加 57.8 亿元，各项贷款比
年初增加 34 亿元，实现各项收入
27.61 亿元，已成为全市营业网点和从
业人员最多、服务范围最广、资金规
模最大的地方金融机构。

建立农户贷款“绿色通道”

面向“三农”推进“全覆盖”

在加快业务发展的同时，泰安市

农村信用社以促进全市经济社会发
展为己任，坚定面向“三农”、面向社
区、面向中小企业、面向县域经济的
市场定位不动摇。

不断加强信贷营销网络建设，加
大信贷资金投放力度，大力实施支付
结算畅通工程，努力推进农村地区和
社区金融服务“全覆盖”。截至 2011 年
末，全市农村信用社累计布设农民自
助服务终端 428 台、ATM227 台、POS

机具 4000 台，并先后开通了网上银
行、手机银行(短信版)、电话 POS、网
上支付等新业务，逐步构建集传统业
务与新兴业务于一体，业务范围覆盖
同城、异地、跨行的全方位、多功能、
全天候服务平台，将金融服务延伸到
了农民的家门口，有效缓解了农村地
区金融服务不足的问题。

大力实施信用评定全覆盖，全面
推广贷款证、贷款上柜台，建立农户
贷款“绿色通道”。到 2011 年末，全市

农村信用社共评定信用户 32 . 89 万
户、信用村 1410 个，核发农户贷款证
17.84 万本，授信总额达 236.3 亿元，基
本实现了新增农户贷款 100% 使用贷
款证、营业网点 100% 设立信贷专柜、
贷款证贷款 100% 上柜台办理等“三
个 100%”的目标。大力推动产品和服
务创新，全面推广大联保体贷款、农
民专业合作社贷款、农民住房贷款等
新业务，支持农民专业合作社 205 家，
贷款余额 1 . 8 亿元；建立“大联保体”
680 个，贷款余额 6.2 亿元；发放“安居
乐”农村住房贷款 1832 笔、1 .1 亿元，
为“三农”发展筑起坚实的金融后盾。

小企业贷款投放有保障

10378 个体户获贷款 39.9 亿元

农信社加大个体工商户贷款投
放，支持个体私营经济发展，同时加
强大小企业贷款投放，保障企业贷款
活力。

截至 2011 年末，已评级个体工商
户 2.8 万户，授信金额 45.5 亿元。对光
彩大市场等 42 个专业市场进行了实
地调查，涉及业户 10378 户，通过推广

“致富直通车”、“金种子整贷零偿”、
“大联保体”等产品，为个体工商户发
放贷款 39.9 亿元。

加大小企业贷款投放，切实解决
小企业贷款难问题。截至 2011 年末，
全市农村信用社小企业贷款余额 83.7

亿元，新增额 18 . 9 亿元，分别占全市
金融机构的 37% 和 40%。强化银企合
作，全市银企签约企业 59 家，签约金
额 12 .4 亿元，资金到位率 100%。向中
顺纸业等 10 家企业发放社团贷款 3.9

亿元；发放“第三方监管动产质押”贷
款 2 . 9 亿元；积极拓展新泰羊流起重
机械产业群、宁阳钢球生产园区等产
业集群，组建“信用共同体”82 个，授
信总额 18 . 1 亿元，贷款余额 15 . 34 亿
元。

本报泰安 1 月 1 0 日讯 (见
习记者 孙静波 ) 近年来，伴
随着网上购票、网络购物日益
普及，信用卡预订支付旅游产
品日渐流行。泰城近一半出游
市民，通过信用卡支付订单费
用。

记者走访泰城部分旅行社
发现，信用卡预订支付早已成
为流行。“ 2011 年，在线休闲旅
游者信用卡支付的比率创历史
新高，在一些项目的预订中，
有近一半市民通过信用卡支付
订单费用，这也体现了现在消
费习惯的巨大变化。”某旅行
社工作人员说。

在走访中记者了解到，近
期网上预订出游，各种刷卡优
惠活动眼花缭乱：使用指定信
用卡全额支付，香港自由行、
团队游立减最多 800 元……一
家旅行社负责人告诉记者，旅
游业和金融业的联合，是推动
网 络 预 订 支 付 流 行 的 重 要 原
因，特别是日益壮大的高端旅
游线路和群体，与信用卡支付
比例高、客户相对高端的在线
旅游服务商合作，推出了联名
信 用 卡 、刷 卡 优 惠 度 假 产 品
等，为客户提供了更大的便利
和优惠，刺激了旅游者网上预
订刷卡消费。

业内人士提醒，使用信用
卡消费旅游产品时，要选择正
规的用卡及服务渠道，输入密
码和签字前核对金额，妥善保
管好签购单，定期核对账单明
细。发现信用卡丢失或被盗，
第一时间联系发卡行并办理挂
失手续。不要登录不明支付平
台，谨防虚假支付网站；不要
回复可疑电子邮件或提供个人
账户信息，防止电话、手机短
信及网络诈骗。

一半市民信用卡

支付旅游费用
刷卡消费须理性，谨防网络陷阱

截至 2012 年 1 月 1 日，全市农村信用社各项存款超过 400 亿元，各项贷

款超过 285 亿元，余额分别达到 400 .5 亿元和 285 .2 亿元。在过去的一年里，

农村信用社以发展为主线，以利润为目标，积极拓展市场，努力提高金融服

务水平，保障个体工商户、中小企业贷款，实现各项业务的全面、快速增长。

本报泰安 1 月 10 日讯(见习记
者 孙静波) 对于工薪一族而言，
每逢年底最期盼的不是年夜饭，而
是年终奖。临近年底，年终奖又成为
办公室热议的话题。年终奖该如何
配置、使用，理财专家帮您支招。

年终奖对人们来说是一个重要
的问题。年终奖最终投向何方更有
益，10 日，记者咨询泰城多家银行理
财分析师后了解到，不论是哪种方

式，年终奖配置的基本原则是具体
问题具体分析，

某银行理财分析师告诉记者，
业内一般将家庭理财规划比喻成一
座金字塔，位于三角形的底部是风
险小安全性高的理财产品，如银行
存款、保险、债券等。在整个理财规
划中所占的比例较高，底部越大金
字塔越稳固。而处于三角形顶部的
是风险大、潜在收益高的产品，如股

票、基金等，在整个理财计划中所占
的比例较小。

至于年终奖的使用方式，理财
专家建议，除了必要的消费支出
外，不妨用来加固“理财金字塔”。
如目前存款比较少的，可以用一部
分存定期或购买国债、理财产品；
保险购买不足的，可买保险，增加
抗风险能力。如果这些根基都比较
稳固，不妨购买一些基金。目前股

市处于低位，也可以在股市里进行
适当投资。

有很多消费者想把年终奖花
在家人身上，理财师建议，如果年
终奖是用于家庭投资的，可以为老
人和子女做一些投资。如果家庭有
孩子的话，可以做一些家庭教育基
金的储备。另外，需留下一部分作为
保险的投资，为近期做一个有保障
的规划。

存款、保险、债券、股票，年终奖花到刀刃上
理财专家帮您支招，稳健或博弈视个人情况而定

本报讯 春节将至，银座商城
泰安店也将迎来 11 周年盛大店庆，
为回馈广大消费者，银座自 1 月 7

日起至 12 日推出一系列优惠促销
措施，一场以“感恩回馈”为促销主
线的购物饕餮盛宴火爆上演。

2001 年 1 月 12 日，山东银座商
城股份有限公司开设的第一家异地
分店——— 泰安银座东岳店隆重开
业。银座商城东岳店的盛装开业对
于泰安的商业系统，无疑是一枚“重

磅炸弹”。定位于“高档为主、中档为
辅”的经营策略，集购物、休闲、娱
乐、餐饮于一体的商品消费城，以及
泰城商界率先推出的“开架式销
售”，一经出现立刻受到泰城市民追
捧。银座商城东岳店二期新馆，已于
2011 年全面投入使用，扩建后面积
达到 6 万平方米，为以银座商城东
岳店为中心的商圈成熟和发展做出
了巨大贡献。

近十一年来，泰安银座商城依

靠真材实料、真诚服务赢得了泰城
市民的广泛信赖和关注，打下了泰
城商业龙头的地位。目前银座商城
在泰安地区已开设了东岳店、新泰
店、东湖店、齐鲁店、花园店、新汶
店、岱宗店、新泰二店八家门店，而
第九家分店——— 银座商城奥特莱斯
泰山店近期也会以零售新业态入住
泰城，为泰城消费者带来新的购物
体验。

泰安银座商城在十一周年庆到

来之际，以“感恩回馈”为促销主线，
自本月 7 日至 12 日重磅推出一系列
促销优惠措施：穿着类、箱包、皮具、
童装、床品满 300 减 180 元起；1 月
12 日部分黄金每克优惠 20 元，化妆
品 8 . 5 折起；在此基础上，将在购物
满 110 元的消费者中再抽取 11 名黄
金大奖幸运顾客，分享生日大蛋糕，
将实惠进行到底，真诚回馈泰城消
费者。

(赵兴)

泰安银座欢庆十一周年庆

信贷资金送到田间地头。（资料片）
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今日泰山

开展金融知识宣传活动。（资
料片）
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