
买房首付分期付款现身省城
首付15%就能买房，剩余首付款可分两到三次付清
本报记者 喻雯

多楼盘出现首付分期

首付15%就能先买房

“首付降低，购房者在签订
购房合同时只需缴纳应付首付
款的 50% ，剩余的 50% 首付款
在交房前一个月前付清。”近日，
省城一大型房企为了增加成交
量，减轻购房者的首付压力，推
出了“降首付”活动。对于一些剩
余总房款较高的楼盘，购房者还
能申请一年首付分期。在分期付
款过程中，购房者不用支付任何
利息费用。

以明湖东路上的某楼盘为
例，首次买房者三成首付可以分
三次交上。年初签合同的时候先
交15%的首付，过半年左右，再交
10%，再过四个月左右，再把剩下
的5%交上。二环东路与花园路交
会处的另一楼盘由于面积和总
价都相对更高，首付款的“战线”
则从签合同当天延长到了2013
年9月底，购房者如果是今年1月
份买了房子，可以用近两年的时
间来“筹钱”付首付。

无独有偶，前段时间，省城
南部一家楼盘推出了“购房梦基
金”活动，开发商与一家基金合
作，购房者买房时，他们可提供
给购房者10万元的购房款，一年
限期还清，也是无息还款。对于
这种做法，楼盘相关负责人称，
楼盘引入基金也是为了提升销
售量。与此同时，高新区一家楼
盘也推出了“首付分期付款”的
活动，购房者可以先付10%的首

付，余款可以在接下来的两个月
交上。

此举凸显销售压力

开发商有较大风险

临近春节，在多数开发商选
择“沉默”的销售淡季，开发商

为何会推出“首付分期付款”的
活动？对此，明湖路上一楼盘开
发商坦言，随着调控政策不断
深入，不少购房者担心房价下
跌，不愿出手，先付小部分房款
对于一些有购房计划的人来说
是一个吸引。“此次活动主要是
一些高端楼盘在节前做这个活
动，也看好了一些返乡置业的

客户。这些人一般是经济实力
较强的。”该负责人说，客户在
付清三成首付款后，他们再帮
客户做贷款。

说起首付分期付款，世联
怡 高 山 东 市 场 部 经 理 梁 伟 坦
言，2 0 0 2年以及2 0 0 8年前后，
房地产形势低迷的时候，一些
城市用过“低首付”、“零首付”

的形式。如今旧计重提，足以证
明开发商的销售压力。这一分
期付款的促销方式，对资金链
普遍紧绷的开发商而言，其意
义或许更着重于起到加快资金
流转的作用。但对刚需买房人
而言，能拉长付款周期，以较低
的初次置业成本获取属于自己
的房子，也正是最大的吸引力
所在。

“目前开发商采取的多数
是打折、送礼等促销形式，但从
实际收效来看，这对购房者的
心理预期影响作用有限。”梁伟
坦言，在这种形势下，各楼盘的

“差异性”客户越来越少，开发
商采取新的形式，有利于在这
种形势下“占领”潜在客户。“现
在开发商对市场都不看好。当
其他开发商按兵不动时，他们
能够出奇制胜，尽量打破市场
僵局，进而在竞争中力求自保，
占据主动。”

省城资深地产评论人于清
表示，采取分期付款的方式，对
于开发商来说风险更大些。万
一遇上客户诚信度不高或资金
压力突现的话，剩余首付款项
的空白就需要开发商自己承担
了。另一方面，购房者买房还是
要保持理性，不能一味地只看
到低准购门槛，以免长期利益
受损。

特价房、送装修、打折风……在省城各种促销活动层出不穷的时候，近段时间，省城部分开发

商采取“首付分期付款”的形式提前抢占市场。首次置业的购房者，首付只要付15%就能先买房，剩

下的15%首付款在以后几个月或是一年的时间内付清即可。业内人士坦言，多年前的促销手段“重

出江湖”，是目前低迷市场下巨大销售压力的体现。

随着楼市调控政策不断深入，在不少楼盘大搞打折、促销等活动时，也有部分楼盘为了抢夺有限客
户，推出首套房首付可以分期付款(资料片)。 本报记者 喻雯 摄
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