
招行持卡人评选最喜爱招牌餐厅
招牌餐厅周三5折

还有一个多星期就是
农历春节了，春节前的消
费已经进入了高潮期，对
于各类卖场和商户来讲，
这可是做生意的好时机，
针对信用卡用户的优惠也
特别多。这个时候，信用卡
持卡人必须好好处理信用
卡用卡事宜，这样才能更好
地利用好信用卡消费。

第一，要合理安排刷
卡消费金额总数，不要轻
易超支。考虑到国人喜欢
年底集中采购的习惯，越
是接近年底，就越是容易
过度消费，一旦消费超支
的话，不仅容易给持卡人
带来经济压力，而且很容
易产生超限费用。因此，
在消费之前，一定要根据
自己的信用卡可透支额度

进行一个刷卡消费金额的
合理安排，这样的话，就
不会出现超支的情况，基
本上可以放心安全地刷卡
消费了。

第二，要注意刷卡安
全，防止信用卡被盗刷。
越是刷卡的高峰期，针对
信用卡的犯罪活动也就日
益活跃。不管是实体店刷
卡消费，还是通过网银支
付消费，信用卡用户都必
须小心谨慎，防止出现信
用卡被盗刷的情况。最好
开通消费短信提示，同时
在具体刷卡的时候按照规
范程序来操作，这样就可
以基本上保障信用卡刷卡
消费的安全问题，比较好
地保证卡内的资金安全。

第 三 ， 利 用 好 免 息

期，让刷卡消费的资金使
用效率最大化。在信用卡
免息期的利用上是有一定
技巧的，如果选择在合适
的时间刷卡，可以享受最
长 高 达 五 十 多 天 的 免 息
期，若是选择刷卡消费的
时间不对，则可能只能享
受几天的免息期。到了年
底，每个人对于现金资金
量的使用需求都比较大，
如果在信用卡消费方面能
够更好地利用好免息期，
则可以更好地周转资金利
用 ， 对 于 消 费 者 好 处 颇
多。

第 四 ， 注 重 积 分 积
累，有优惠促销活动不要
错过。在年底刷卡消费的
时候，积分积累的速度特
别 快 ， 这 是 因 为 节 庆 期

间，信用卡消费的积分都
是 以 翻 倍 的 形 式 来 赠 送
的。如果此时集中刷卡消
费的话，累计积分的数量
会比平时要多得多，好好
打理，也是一笔不小的额
外收入。当然，在具体的商
品或服务消费时，则要注意
相关信用卡的优惠促销活
动，若是有优惠促销活动，
自然是要好好利用的。

年底用卡，技巧颇多，
只要好好利用，自然会将信
用卡使用的效益最大化。在
这些用卡技巧当中，既有平
时用卡的积累技巧，也有特
别时期的特别技巧，持卡人
只有不断学习积累，才会成
为真正的卡神。

（财金记者 程立龙）

春节优惠多 信用卡使用有高招

近日，为倡导刷卡消
费新时尚，中国银联山东
分公司与济泉黄岩蜂产品
开发公司联合推出了“迎
新春刷银联卡 购成熟蜜
新年有礼”活动。

据活动举办方介绍，
在活动期间，持银联卡购
买山东名牌产品“济泉”
黄岩蜂蜜有好礼相送。具
体内容如下：

消费者刷银联卡购2瓶
“济泉”黄岩成熟蜂蜜，
凭 购 物 小 票 和 P O S 机 小
票，可在指定地点领取蜂
蜜酒一瓶。

领取地址：济南市五
里山路2号。

电话：82717024(一次购
10瓶以上另有好礼相送)

“济泉”黄岩天然成熟蜜

时 下 ， 在 蜂 产 品 市
场，就口感、营养及其稀
少罕见而言，天然成熟蜜
是当之无愧的蜜中皇后。
成熟蜜，纯净如甘露，味
甜润如醇酒，香如玫瑰而
绵柔。一滴润舌，全体畅
美。据本草纲目载，蜂蜜
能保肝、润肺、止咳、通便、
能增强免疫力，有助于降血
压，防血管硬化。而成熟蜜
更是堪称蜂蜜皇后的蜜中
精品。

“蚕吐丝，蜂酿蜜”。采
蜜蜂一将花蜜带回蜂巢，
内勤蜂就开始充当酿蜜工
匠。它们一边用自己的蜜
囊和口器反复吞吐花蜜，

不断分泌大量的活性酶，
使蜜变得更纯净、更香醇，
营养更丰富；一边不停振动
翅膀，煽掉花蜜里的水分，
使之更黏稠、醇厚。经过至
少半个多月的加工，蜜蜂才
能完成成熟蜜的整个酿制
过程。而市场上常见业内称
作“水蜜”的蜂蜜，仅需内勤
蜜蜂加工一二天时间，单位
酶值含量、蛋白质、氨基酸、
维生素、微量元素等营养成
分，远逊于成熟蜜。

济泉黄岩品牌自1989
年注册以来，凭借产品过硬
的品质和公司诚信的经营
获得了广大市民和社会的
认可，在行业内获得多项殊
荣：2003年被济南市委宣传
部、济南市工商局、济南市

个体私营企业协会评为“诚
信企业”；2004年济泉牌系
列产品被认定为“国家合格
评定质量达标放心食品”；
2005年产品被山东省食品
工业协会、山东省蜂业协会
评为“十佳品牌”；2007年被
评为“山东名牌产品”。

近日，济南济泉黄岩
蜂产品开发有限公司为答
谢新老顾客，率先推出纯
天然成熟蜂蜜，与进口成
熟蜜相比，物美价廉，价
格仅是进口成熟蜜的1/4左
右。此外，1月17日—31
日，公司推出春节让利活
动，欢迎前来选购。

公司直营总店地址：济
南市五里山路2号。

咨询电话：82717024

迎新春刷银联卡 购成熟蜜新年有礼

值此新春佳节来临之际，工
商银行为回馈广大客户长期以
来的支持与信赖，满足稳健投资
者的理财需求，再次推出多款专
属理财产品，产品期限灵活，到期
后本金及收益均有较强的保障，

充分满足客户对低风险理财产
品的配置需求，欢迎广大投资者
预约认购，额度有限，先购先得!

详情请咨询工商银行各营
业网点金融理财师。

产品发行时间表如下：

工行多款专属理财产品热销

(理财非存款、产品有风险、投资须谨慎)

产品期限 认购起点（万元）预期年化收益预期发行时间 购买渠道

42天 5万、20万 4 . 6％、4 . 8% 1 . 12-1 . 15 网银、柜面

56天 100万、300万 5 . 5％、5 . 8% 1 . 12-1 . 18 网银、柜面

70天 5万、20万 5 . 0% 1 . 12-1 . 17 网银、柜面

73天 5万 5 . 2% 1 . 11-1 . 15 网银、柜面

125天 5万 5 . 1% 1 . 12-1 . 16 网银、柜面

160天 5万 5 . 3% 1 . 13-1 . 18 网银、柜面

355天 5万 5 . 4% 1 . 13-1 . 19 网银、柜面

1月12日，省保险行业协会
联合省记协举办的“响应走转
改号召，保险服务齐鲁行”记者
采风活动圆满收官。

为响应中宣部“走基层、转
作风、改文风”的号召和山东保
监局相关要求，2011年10月31
日至12月30日，山东省保险行
业协会邀请齐鲁晚报、山东电
视台齐鲁第一财经等媒体，深
入到济南、东营、烟台、潍坊4个
地市的保险一线实地采风，圆
满达成了宣传计划和目标。本
报记者全程参与了本次活动，
发表相关稿件11篇。

“保险服务齐鲁行”记者采
风访活动，是我省保险行业宣
传与新闻战线走基层活动相结
合的首次有益尝试，是省协会
成立以来组织的“刊稿数量较
多、参与媒体较广、与媒体互动
效果较好”的一次宣传活动。

“保险服务齐鲁行”

圆满收官

齐鲁财金
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