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都市车界

2011年，汽车市场从高歌猛

进到蹒跚前行，然而汽车销售

大军的队伍依然在整齐的步伐

中不断壮大。这一年咱泉城车

界又多了哪些“新品牌”？又

来了哪些“新东家”？在此，

记者为大家一一盘点一下2011年

落户济南的那些颇具特色的4S

店“新成员”。

□李晓宁

“豪门”新领地>>

山东骐骥英菲尼迪店

2011年6月，咱济南的豪华车阵营中又多
了一位“名门新秀”，它就是坐落于经十西路
的山东骐骥英菲尼迪4S店。据悉，山东骐骥
英菲尼迪是英菲尼迪旗下的第28家经销商，
也是山东省首家英菲尼迪4S店。

来到英菲尼迪展厅，一进门便看到前台
处的一面写着“今日提车客户名单”的橘红
色小木板，如此暖心的小细节估计会使每一
位即将成为英菲尼迪车主的客户都倍感亲
切。作为日产的高端品牌，英菲尼迪向来以
独特前卫的设计、出色的操控表现和顶级的
客户服务著称。对于这位车市“新秀”的市场
表现，市场部经理胡浩告诉记者：“开业7个
月以来，山东骐骥英菲尼迪交订车达到280

台，每天的进店客户保持在20组左右，市场
表现远远高于预期。”

据了解，在山东大学110周年校庆期间，

济南骐骥向山东大学交付10台英菲尼迪作
为贵宾接待用车，为山东大学110周年校庆
全程提供VIP服务。另外，济南骐骥和英菲尼
迪车主成立的“菲凡社”已经两次组成婚车
队盛装亮相泉城。

“小区门口”开卖汽车>>

东风日产银大友二环南路店

位于二环南路的东风日产银大友店赶
在2011年12月开始试营业。被冠以“南部之
秀”的银大友是由大友集团独家投资的东风
日产专营店，地理位置优越便利，阳光100和
领秀城等南部小区的居民仅需15分钟的车
程就能到店看车试车或者维修保养，被称为

“小区门口”的4S店。
占地总面积达6300多平方米的银大友，

拥有楼兰、天籁、逍客、阳光、骐达、骊威等东
风日产NISSAN汽车系列的各种车型。为配
合现代白领的快捷生活方式，银大友店还推
出了延长营业时间、夜间快保等服务措施。

“作为市区里的汽车4S店，我们以节约客户
时间、方便客户为最主要出发点，客户只需

提前一个电话预约，买车或者保养这些事儿
在下班后就能办得妥妥地，免去了周末来回
奔波郊区之苦”，银大友总经理赵振江面对
记者表现得信心满满。

目前，银大友的“新店遇新年，购车送年
货”活动正在如火如荼地进行中，展厅里的
各个角落都堆满了诱人的大礼包，银大友市
场经理对记者说：“新店赶在新年，肯定要给
我们的首批客户最大的优惠，凡是成功订车
的客户，提车时我们绝对让车主的后备箱满
载而归，高高兴兴地过一个热闹年……”

奢华一族>>

济南讴歌经十路店

济南讴歌经十路店于2011年7月正式开
业，是由庞大汽贸独资的山东省第2家讴歌
汽车4S店，也是讴歌品牌在国内开设的第37

家4S店。
据了解，2011年4月，讴歌汽车就已经盛

装亮相齐鲁春季车展，为进一步提升消费者
对讴歌的品牌印象，2011年齐鲁秋季车展上
讴歌汽车又在舜耕国际会展中心的VIP展位

惊艳亮相，每一款讴歌旗下车型都给现场观
众留下了深刻的印象。

据该店负责人介绍，讴歌半年来在济南
的市场表现还算令人满意。作为一款高端豪
华品牌，提升品牌认知度是当务之急。一系列
极具品位的推广活动，像红酒品鉴会、高尔夫
体验以及试乘试驾会等，为讴歌提升了不少人
气。也让泉城的广大车友们感受到讴歌汽车
的文化氛围和讴歌车主的魅力生活。

最“文艺范儿”4S店>>

济南华飞长安星空店

2011年9月，位于工业北路正元汽车城内
的长安汽车济南华飞星空店正式开业，这也是
长安轿车在济南地区第二家战略合作伙伴，完
成了长安轿车在省城东部的网络布局。

一走进店内，记者就被一幅巨大的星空
玻璃墙吸引，客厅式的洽谈区温馨舒适，用
轮毂和色板做装饰的电视背景墙创意巧妙，
各个玻璃窗上都贴着带有“长安华飞”字样
和长安汽车标志的剪纸窗花，散落在展厅各
处的摄影作品也展示出这家4S店开业以来
的用心努力。

市场部经理周勃告诉记者：“从开业至
今的四个月，几乎每个周末店内都会组织各
种活动，在刚刚过去的岁末车展上，长安华
飞取得了三天销售50台的好成绩。”不久前
成功举办的“西藏行摄影作品评片会”，也着
实吸引了一大批泉城摄影发烧友对华飞的
关注和对长安汽车的肯定。

——— 2011年省城新开业的汽车4S店盘点
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