
2011年，东风日产在任勇
的率领下，再度保持着耀眼
的光芒，傲然立于中国汽车
业之潮头。东风日产依然提
前完成77 . 2万辆的既定目标，
并且一举突破80万辆。旗下
天籁、逍客、轩逸、新骐达、阳
光五款车型月销过万，成为
中国汽车市场上炙手可热的

“明星车型”。东风日产达成
了8年产销300万台的目标，成
为中国汽车行业里最快达成
如此规模的合资车企。

“任氏经营哲学”的胜

利

长期以来，任勇一直以
温文尔雅、微笑随和的低调
姿态出现在公众面前。但其
领军的东风日产从来不曾低
调。

从2003年开始，仅用了八
年的时间，东风日产就实现
了累计产销300万辆规模，跻
身市场第一阵营，成为中国
增长最快的汽车企业之一。
2011年，东风日产以三倍于行
业平均增速的姿态强势跑赢
大盘，一举拿下中国乘用车
企业排行第四名的位置。

大道至简，大巧若拙。任
勇遵循的是不折不扣的务实
经营哲学，他用最直接的方
式去化解许多看似难题的问
题。

2003年，年轻的东风日产
与许多合资企业一样，在发
展初期也遇到了难题——— 中
方与日产的经营理念冲突。
2005年，东风日产召开东莞松
山湖会议，任勇提出解决方
案。任勇说，“各个群体的利
益诉求不同，要想把他们整
合在一起，就要寻找利益共
同点。”

按照这个方向，最终东
风日产制定了代表双方共同
利 益 的《 东 风 日 产 行 动 纲
领》，该纲领解决了过往困扰
诸多合资企业的文化融合问
题，使得合资双方超越了文
化差异，形成了从“合资”到

“合心”再到“合力”的企业力
量，为东风日产在之后的高
速发展奠定了基础。

而在产品策略上，任勇
的“领先半步”理念使得东风
日产在产品和服务上深度切
合中国汽车市场的需求，引
领了潮流。

“做企业就是胜败论英

雄，既不能领先顾客的需求
太多，也不能像有的企业那
样对顾客的感知价值多一分
钱都不肯做。对中国这样一
个快速成长的市场，可能目
前是‘合适’最重要。当然，我
们希望是还能领先半步，这
样才能持久成功，超越顾客
的期待。”任勇如是说道。

激情与梦想：任勇和

他的团队

业界公认，东风日产拥
有一个战斗力超强的团队。
东风日产团队的决策效率、
执行效率、激情活力，已经成
为业界典范和向往目标。

任勇总能够让团队保持
激情与活力。他经常说，“东
风日产一直以一个小公司的
态度来做大事业，就是要保
持小公司的灵活、敏锐，踏踏
实实创业的激情；事业上我
们要不断地扩张，但是在公
司的形态和组织上拒绝长
大，让这个组织保持更高的
效率。”

在人才的选拔上，任勇
向来不拘一格。任勇从来认
为，“‘人’是企业中最重要的

因素，看待团队的能力往往
要先看人的能力。东风日产
欢迎没有日产背景，没有东
风背景，没有汽车背景的‘三
无’人员，实际上，营销或者
说职业理想的共性要远大于
行业背景的差距。更主要的
原因在于，公司内部有一种
包容文化，能让他们迅速融
入并比以前干得更出色。”

任勇和他的团队一直心
怀梦想，一直有创业激情，一
直保持创新心态。无论是中
日双方的各级员工，还是遍
布五湖四海的经销商队伍，
他们在“梦想与激情”的号召
下，勇于挑战自我，在市场的
风云变幻中，总是“化不可能
为可能”，成为业界一支令人

敬畏的“铁军”。

未来胜局在握：狭路

相逢勇者胜

2012年，面对更高的市场
目标和行业地位挑战，任勇
从容淡定，胜券在握。

2012年，东风日产将正式
进入双品牌时代——— 启辰首
款量产车将上市销售，这将
为东风日产带来更高的销量
来源。此外，随着日产旗下最
豪华MPV贵士的导入，开启
了东风日产高端进口车型市
场的新时代。2012年，随着花
都、襄阳产能扩建相继完成、
四大事业部的逐渐落实，东
风日产将推出5款全新车型，

年产销目标将更上一层楼。
同时，未来已经在握。
2015年，东风日产在产

能、销量、技术研发、品质建
设等诸多方面全面发力，销
量将超越130万辆，专营店将
超过1000家，市场占有率将进
入行业前三。

在产品方面，东风日产
还将会引入包括NISAAN品
牌和启辰品牌共计 1 7款新
车，打造多款能成为细分区
域销量冠军的明星车型。

没有人会怀疑这个目标
的实现。因为，在任勇的带领
下，东风日产已经实现了太
多看似“不可能”的目标。

任勇，已经把创造奇迹
变为了习惯。 (综文)

任勇：狭路相逢勇者胜

近 日 ，搜 狐 汽 车 针 对
2011年中国车市特别推出了
以“磨砺2011”为主题的年度
车界十大盘点。在评选出的
十大新闻人物中，青年汽车
董事局主席庞青年赫然在
列。

2000年初，搞化工出身
的庞青年从自行车轮胎做
起，仅仅四年就做到了国内
橡胶轮胎的龙头，继而，庞青
年转投客车行业。2004年，青
年汽车集团成为德国MAN

集团在中国唯一全面整体合
作的战略合作伙伴。2006年，
青年汽车与世界著名跑车品
牌英国莲花喜结良缘，成立
了莲花汽车联合研发中心，
开始了其将生产在业界声名
显赫的莲花轿跑车的步伐。

自此，庞青年完成
了他汽车王国梦
想的架构，成就了
国内唯一同时横
跨客车、卡车、轿
车3大领域的民营
汽车企业集团。

2011年，是莲
花汽车的转折年，
也是莲花汽车的战略布局阶
段，莲花汽车正式进入发展
轨迹。2012年开始，莲花汽车
将进入发力阶段，在这一阶
段，莲花汽车将达到平均一
款车型年销售五万的能力，在
2014年到2015年，实现40万-
50万辆的产能目标，销售目
标达到40万辆。产品方面，未
来 莲花汽车将立足四大平
台——— 在现在的三平台、五平

台、七平台基础上向下延伸
一个平台，形成“一三五七”
四大平台，在这四大平台上打
造涵盖两厢车、三厢车和SUV

等类型的共12款车型。在品牌
建设方面，未来莲花汽车的定
位将聚焦更精准，定位于潮
流运动汽车制造商，专注运
动细分市场。在这一市场上
鲜有竞争对手，这将是莲花
汽车的王国。 (学静)

近日，2011(首届)中国汽
车售后服务大会在北京隆重
举行，大会公布了2011年度
汽车企业售后服务质量评价
总结果，东风风神荣获“2011

年汽车行业售后服务管理创
新企业”和“2012年中国汽车
企业售后服务行为准则采样
单位”两项荣誉，显示出自主
乘用车品牌在售后服务方面
的长足进步和骄人成绩。

本次评选活动以“提升
服务质量水平，共创美好汽
车生活”为活动主题，大会
上 ， 在 评 价 中 心 发 布 的
《2012中国汽车企业售后服
务行为准则》(草案)中，所
涉及到售后服务行为准则部
分的内容，就是以东风风神
作为采样单位，概括了售后
服务方面的一些领先理念和

做法，号召
汽车企业学
习和推广风
神模式。目
前，东风风
神已经连续
成功举办 9

场“满意随
行”系列服
务活动，免
费开展爱车
课堂，为偏远山区的客户提
供移动服务、上门服务等，
一系列的服务活动已经远远
走在行业前列，赢得客户广
泛的认可。下一步，为了方
便客户的维修需求，东风风
神将服务网点计划拓展至接
近400家，服务半径缩小在
80KM以内，将进一步巩固
和提升其服务质量上的行业

领先地位。
东风风神之所以能够登

上国家级奖台，与其自诞生
以来对服务品牌的高度重视
密不可分。东风风神早在
2009年就发布了其服务品牌
口号“满意到家”(It’s home)，
以“服务领先”战略真正推动
着自主品牌在服务方面与国
际接轨。 (田华)

东风风神领先服务获国家大奖

庞青年当选“2011十大新闻人物”
引领莲花进入战略布局期

备受期待的2012年刚刚开
启，各大车企纷纷亮出2011年
的销量成绩单，其中备受关注
的上海大众VW品牌不负众
望，以930，008台的全年销量蝉
联年度单一品牌销量冠军，以
如虹之势再书国内车市新篇
章。全新帕萨特作为VW品牌
的战略级车型，携手上海大众
品牌车型，共同砥砺奋进，以
完备的产品矩阵满足消费者
的多元化需求，实现VW品牌
的大跨越。

全新帕萨特战略重塑B级
车市场

全新帕萨特于2011年4月
荣耀上市，上市仅3个月后，便
成功跻身中高级轿车月销“万
辆俱乐部”，紧接着8月再次大
跨越增长，月销量超过1万8千
台，势如破竹，节节攀升的表
现，为国内B级车市场注入一
针强心剂。截至2011年底，全新
帕萨特总销量已高达89，068

辆，强势领跑中高级车市。与
此同时，凭借全新帕萨特的强
势表现，PASSAT品牌实现年

销量161，806辆，稳居B级车市
第一军团之位。全新帕萨特以
其卓越的品质、领先的动力科
技、奢华精致的内饰配置毫无
争议地成为B级豪华车的新标
杆，同时也让其获得一路高歌
的市场表现，重塑B级车市场
格局。

全新帕萨特取得如此傲
人成绩，与上佳的性能表现是
分不开的。

超越期待的完美驾控
全新帕萨特的操控在大

众全新的AAC全独立主动响
应式底盘悬挂系统前变得更为
精准、舒适。前悬架采用全新研
发的麦弗逊独立悬架，独特的S

形偏心弹簧可以减少减震器侧
向受力，坚挺的侧向支撑让过
弯倍感轻松。同时后悬架采用
多连杆独立悬架，恰到好处地
实现横纵两向支撑，配以有效
增加轮胎触地跨度的更宽轮
距，灵巧的操控感及良好的动
态平稳感更加完美统一。

除此之外，全新底盘系统
还拥有令人惊叹的气液混合

Tenneco双向筒式减震器，成熟
的“BOCS”阀系设计，实现更精
确灵活的阻尼力调整范围。以
复杂多变闻名的中国路况，无
疑是双向筒式减震器“施展拳
脚”的绝佳舞台。

固若金汤的安全系统
全新帕萨特配备最新版

本全能ESP车身动态电子稳定
系统，让您在驾驶中更为放
心。系统内集成横向纵向加速
度、制动压力以及偏航率等多
个传感器。当转向不足或转向
过度时，可分别对各车轮单独
施加制动，甚至调整节气门来
保持车辆的行驶稳定性，避免
危险情况发生。

同时，全新帕萨特还搭载
了最新的EPB电子驻车制动系
统和Auto Hold自动驻车系统，
让汽车在车速为0的时候，保持
制动防止溜车。而且，停车超
过3分钟，或者当您解开安全带
打开车门时，驻车制动还会自
动施加，独特的智能科技装
备，彰显上海大众汽车周到安
全的人性关怀。 (燕子)

尊贵之王———
全新帕萨特炫耀2011

风云际会任捭阖，狭路相逢勇者胜。
任勇，湖北人氏，1963出生，精于财务，深谙企业战略之道。上世纪90

年代末，奉东风汽车集团之命，从十堰大山深处，到达南海之滨的深圳，
怀揣梦想，率领一众充满激情的人们，用几近创业的方式开始起步，多
年来，筚路蓝缕，栉风沐雨，个中艰辛，非亲历者无法体会。然而，任勇和
他的团队创造的辉煌业绩，也令世人为之侧目。风神神话、东风日产奇
迹，已经被普遍视为教科书般的经典案例。
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