
泰安第十六届人民代
表大会 10 号即将正式拉开
帷 幕 ，江 淮 和 畅 也 将 第 一
次以指定用车的身份在泰
安政府的大舞台上一展风
采，泰安金瑞江淮 4 S 店对
此 倍 感 荣 光 。和 畅 作 为 瑞
风 家 族 的 高 端 车 型 ，在

“ M PV 制造专家”品质保
证 下 ，和 畅 实 现 了 自 主 高
端 MPV 在外形、空间、操
控 性 与 舒 适 性 的 全 面 超
越，以 “宽”畅空间、“流”
畅外观、“酣”畅动力、“顺”
畅操控、“舒”畅体验，建立
起高端 MPV 价值新基准，
为瑞风稳固“第一”地位打

下了坚实的基础。
伴随中国政府采购的

法 制 化 进 程 ，政 府 采 购 制
度 不 断 完 善 健 全 ，政 府 采
购行为走向“公开、公平、
公正”。因而，政府采购扶
持 自 主 品 牌 ，并 不 是 仅 仅
冲 着“ 自 主 品 牌 ”这 四 个
字 ，对 自 主 品 牌 的 产 品 本
身同样提出了严格的高标
准 要 求 。从 政 府 采 购 的 角
度 来 看 ，中 标 产 品 必 须 满
足 以 下 各 个 方 面 的 条 件 。
第 一 ，要 求 产 品 具 有 过 硬
的 品 质 和 很 好 的 安 全 性 ，
尤其是军队、海关、公安等
国 家 机 关 ，对 车 辆 的 安 全

性 提 出 了 几 乎 苛 刻 的 要
求；第二，需要有端庄稳重
的 外 观 ，能 够 与 政 府 形 象
相称；第三，要有良好的售

后 服 务 体 系 ，车 辆 在 任 何
地方都能得到良好的服务
支持；第四，在报价方面低
于 市 场 平 均 价 ，给 政 府 采

购优惠的价格。
瑞 风 正 是 凭 借 在 品

质、性能、服务等多方面的
优 势 ，从 而 成 为 政 府 及 行
业采购的首选 MPV ：上市
当年中国农业银行订购瑞
风防弹运钞车；2 0 0 3 年与
国家税务总局签订批量采
购合同；2004 年，瑞风再次
成为目前 M PV 市场中唯
一被总装备部列入装备产
品；2005 年，经过特殊改装
的瑞风边防用车又开进了
深圳边防支队；2006 年，瑞
风夺的江苏省卫生厅救护
车 采 购 大 单 。2 0 1 0 年 1 0

月，瑞风连续拿下了 300 辆

中国人民解放军总装备部
军车、150 辆浙江移动通信
车。自 2 0 0 4 年起 2 0 0 台瑞
风 首 次 入 伍 以 来 ，截 止 目
前逾千辆瑞风以陆续加入
国 防 建 设 大 军 ，从 而 标 志
着瑞风不仅是“ MPV 市场
第一品牌”，更是采购竞争
最 激 烈 、品 质 要 求 最 严 格
的军中“第一 MPV ”。2 0 1 0

年 7 月，重庆卫生局批量采
购瑞风 723 台，创国内单笔
对大订单。2 0 1 0 年 1 2 月，
国家公安部边防管理局批
量采购 600 辆瑞风，开赴中
国边防，筑建钢铁长城。

(赵滨 )

江淮和畅成泰安十六届人代会指定用车

对英伦汽车品牌来说，
2011 年无疑是收获成功的
一年。无论是市场销量、产品
质量还是售后服务、市场口
碑，都博得了消费者的认同。
在一系列上升的销售数据背
后，我们看到了英伦汽车品
牌在品牌、产品力和服务等
多方面孜孜不倦的追求。

在竞争激烈的车市中，
销售数字最能说明问题。作
为一款 A+级商务型家轿，
英伦 SC7 在 2011 年度中，每
个月的销量都稳步攀升。目
前月销稳定在 7000 辆以上，
而英伦 SC7 12 月的销量环
比 11 月更是实现 46 . 5% 的

增长率，成为英伦汽车品牌
旗下主力热销车型，被媒体
和消费者广誉为“中级车性
价比之王”。

英伦汽车旗下 S C 5 -
RV 、金刚和金鹰 CROSS 同
样渐入佳境，获得了不俗的
成绩。金鹰 CROSS 更是在
今年更是取得了增长率高达
60% 销量的喜人成绩。

至于英伦汽车为何炙手
可热，究其原因不外有三，准
确的产品定位、精良的产品
品质和优质的售后服务。

品牌定位上，英伦汽车
的品牌定位为“底蕴、信赖、
关爱”，强调产品的家庭属

性，目标受众是以家庭为重
的消费者，年龄层集中在 28

岁至 45 岁；英伦汽车的高品
质一向是被消费者称道的亮
点，也是其占据市场制高点
的一个砝码；同时，售后服务
方面英伦汽车今年专门设计
了新的经销网络店面 VI 形
象，并打造一系列专属英伦
用户的差异化服务。
除了品牌、产品力和服务上
孜孜不倦的追求，英伦汽车
针对市场动向开展的一系列
精准营销活动，也将自身优
势发挥淋漓尽致，频频引发
销售热潮。

(阎晓娜 )

2 7 3 中国二手车交易
网是全国最早致力于二手
车网络经营的企业，是国内
知名度最高的二手车交易
网站，在各大搜索引擎二手
车关键词都排名前列。连锁
店采用纯粹的经纪模式，不
赚取车辆买卖中的差价，只
收取中介信息费。车况更放
心，价格更透明，2 7 3 二手
车交易网已经得到买卖车
主的高度认可。

2 7 3 二手车交易网的
信息齐全，所有信息都是经
过 2 7 3 专业二手汽车评估
师审核的真实可信的信息，
消费者可以放心的在中国
2 7 3 二手车交易网网站上

买卖车辆。公司拥有专业、
强大的业务团队和管理团
队，有一整套标准化的业务
和管理流程，为广大的买卖
客户提供车辆买卖、检测、
评估、过户、保险以及免费
登入买卖信息，免费上门拍
照等系列服务。

目前公司已开办连锁
店达到 130 多家，273 客户
已覆盖全国，273 连锁店已
成规模，273 品牌力与影响
力已辐射至全国。

2011 年年末 273 中国
二手车交易网推出了“拍车
宝”这样一个快速、高效、
便捷的二手车竞拍平台和

“车况宝”二手车车况鉴定

体系，让买卖双方更加放心
的在 2 7 3 二手车交易网进
行车辆交易。

买卖二手汽车，就到
273 二手车交易网。

网址：www. 273 .cn

全国客服电话：
400-600-0273

泰安岱维服务中心电
话：0538-8273 273

地址：泰安市唐訾路南
段 1 8 0 号 (凤凰小区南 1 0 0

米路东)

高级二手车评估师电
话：18605385105 (免费二手
汽车评估和咨询汽车维修
常识)

二手车交易新模式登陆泰安
品质促销量 口碑赢市场

英伦汽车完美收官 2011

汽车
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