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重磅回馈
长虹智能电视3D电视狂降5000元

智能时代真的来了！作为中国SmartHome技术标准制定者
的长虹自2011年8月25日率先发布智能战略后，又于龙年伊始推
出了智能3D电视狂降5000元，重磅回馈消费者的“惊雷行动”，标
志着智能时代已经从理论上升到了实践，智能势不可挡！

42寸智能3D电视

仅售3999元
笔者从本市各家电卖场了解

到，为了最大限度的拉近智能与非
智能电视之间的价格，实现“825智
能战略”中长虹公司给到广大消费
者的承诺，在本次活动中将利用

“直降”、“赠送”、“大送小”、“预定”
等多种优惠形式。原价8999元的长
虹42寸的智能3D电视在“惊雷行
动”中更是狂降5000元，达到惊人
的3999元，相当于普通非智能电视
的中低端产品价格。

买客厅送卧室

豪华产品配豪礼
除了惊爆的价格，本次活动

还配备了42寸和24寸电视、大容
量移动存储等豪华大礼。凡是购
买64寸长虹智尚A9000产品，均可
获赠42寸长虹电视一台，其它尺
寸段的A9000产品同样有24寸电
视相送，真可谓“买电视送电视、
买客厅送卧室”啊！

当然，除了电视之外，对于购
买智能880系列产品的消费者，配

套的3D蓝光播放器和大容量移动
存储也相当诱人。消费者再也不
用逛完一大片的家电商场还要到
碟机市场再折腾一圈，坐等收货
便可以开始享受海量的高清影视
节目了。

预存10元抵200

自家门口“捡便宜”
“我们同样是别人的消费者，

作为普通消费者和营销人，我们
不得不换位思考。人们在寻求最
高性价比的同时也同样会将‘方
便’作为重要的考量点。”当笔者
在采访长虹济南分公司总经理唐
学军时听到了这么一句话。

从2月9日开始，我市几个重要
的小区门口都摆上了“长虹语音智
能电视全面淘汰普通电视——— 惊
雷行动2012”的宣传点。除了为小
区的住户提供活动咨询，更是推
出了“预存10元冲抵200元”的大
幅度优惠让利。在德百家电和苏
宁入口处宣传点上笔者随机采访
了几位消费者，他们纷纷做出“自
己家门口的便宜，不捡白不捡”、

“长虹本身也是大品牌，家门口就
可以买到何必要跑那么远”等论
调。短短一个小时的走访，该宣传

点便有多达20名顾客预定。

长虹专注品质

值得信赖
一直以来，长虹秉承“顾客满

意”的理念，把顾客至上放在首
位，历经多年的企业文化沉淀，始
终坚持注重考虑消费者的切身利
益，从产品的性能到产品的价格，

再到产品的售后服务，都尽其所
能满足消费者需求。从技术层面
来讲，长虹作为军工企业，拥有全
国唯一的可靠性研究所，使每件
产品的出厂都能严格达到国家的
安全标准，更加为消费者负责，确
保消费者利益，并且长虹拥有了
国内最强大齐全的产品线阵容，
从LCD到超薄的LED、等离子、以
及到如今科技化的语音智能，全
方位来满足不同消费者的不同购

物需求，产品种类最全，同类产品
市场价格行业性价比最高，性能
最稳定可靠。

长虹老客户介绍新顾客，
成交后新老客户均有“油”相送

惊爆的价格、豪华的礼品
再加上全方位的服务，2月17-
19日长虹将在德州打响龙年
的第一声春雷！

咨询电话：0534-2977911
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