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为“婚”而装

在饰家中找到幸福的感觉

■小户型更适合做婚房

2月的情人节让许多情侣终成
眷属，对于每一对新人来讲，拥有
自己的爱居，是一件梦寐以求的
事。网络上有过一项调查：作为婚
房，多大面积，几居室最合适？调
查结果显示，85%的置业者选择了
70—90平米的小户型，两室两厅的
格局更是受年轻置业者的青睐。
相比较100平米以上的大户型，小
户型作为年轻人结婚住房首选，
有很多优势，不但前期买房压力
小，后期装修预算也会富裕一些。
如果说买房是大事，装房子是小
事，往往更花心思的还是那件小
事，家装是琐碎又反复的。大户
型，空间大，装修时便更加的费时
费力；小户型，虽然空间紧，但是
对于预算有限的年轻人来说，更
能够随心驾驭。小空间让人内心
感觉温馨，有安全感，80平米左右

的房子，以后有了宝宝，空间也不
会太拥挤。

■控制预算做到心中有数

家具、建材价格随着原材料、
人工等成本上涨也跟着攀升，所
以，在装修之前，一套完整详细的
规划方案会为你节省不少资金，
有的业主在装修之前比较迷茫，
不能够给设计师提供设计方向，
提醒即将装修的业主朋友，通过
与设计师沟通，把自己注重的空
间和需求告诉设计师，设计师将
根据居室布局、个人喜好及经济
状况 ,做出装修设计和装修预算，
这份预算清单就是购买装饰材料
的主要依据。

尹先生和女友都是80后，两人
准备在下半年结婚，贷款买房后
花光了他们所有的积蓄，等到装
修的时候，本想好好置办的两个

人显得力不从心，由于着急入住，
赶装修进度，买家具、建材的时
候，也是随意挑选。等到施工完
毕，装修结果达不到预期效果，有
些地方只能返工。与其为了填满房
间，不如集中资金，优先购买主要的
家具、建材，挑选自己喜欢的风格样
式。一步到位不见得是最好的装修
方案，给居室留点成长空间，在以后
的生活中，家具、软装慢慢添置，和
心爱的人共筑爱巢。

■选择装修方式是关键

对于首次装修的新人，选择哪
一种装修方式，是整体装潢工程实
施的开始，现在市场上装修方式主
要分为两种：找规范的装修公司，质
量、价格相对稳定，施工队和装饰公
司长期良好的共同协作，在施工上
会有保证，后期有保障，如果遇到施
工问题，可以第一时间解决。这种方
式也是比较适合初次装修的新人，
把整体装潢全权委托给装修公司，
省时省力；也可以选择市场上的“装
修游击队”，虽然施工费用较低，但
是从前期设计到购买主材，都需要
自己操办，如果有足够的时间和装
修兴趣，想把部分资金省到别处的
新人可以尝试，但有较大风险。

衡量高品质家居的标准，不在
于装修花费有多少，硬件有多好，而
是身在家中的幸福指数有多高，有
的人被装修整的焦头烂额，有的人
却在装房饰家中找到乐趣，最终得
到满足，找到适合自己的装修方式，
才是最重要的。

春节刚过，不少有家庭装
修计划的业主想必就开始了庞
大的采购计划，同时各大家居
卖场也推出了大小不等的促销
活动。笔者发现，上周开始，
三三两两的业主就开始出现在
各大家居卖场踩点，尤以北园
大街周边卖场人流量最密集。

那么，如何才能买到既省
钱又称心的家居产品呢？笔者
走访了泉城几大家居卖场以及
主力商家品牌，发现各大品牌
无一不在为即将到来的3· 1 5

活动紧密筹备。看来，真正的
开春“第一大惠”，商家们还
是同时瞄准了万人关注的3·
15传统节日。细心的消费者不
难发现，翻看龙年3· 1 5的各
种资讯，今年的活动主旨都是
“安全”。的确，经历2011年
各种甚嚣尘上的假冒伪劣商品
风波之后，如今中国的消费者
更多关注的是安全。

这里笔者汇总各路家居达
人的省钱经验，以飨读者：

1 .货比三家是硬道理。在
确定自己喜欢的家居风格之
前，最好对几家主流卖场进行

踩点，也可以搜集几大主流商
家的宣传单页。一是比较产品
风格；二是摸清各大商家促销
路数、促销价格以及时间节
点，有比较才能有选择。

2 .特惠不一定是好机会。
当商家推出特惠广告时，您一
定要睁大眼睛，看看特惠的款
式、套数、是否有购买条件限
制，以及前后对比价格等。

3 .瞅准时机才下手，大活
动买单礼品多。比如去年的
3· 1 5、五一等大活动，泉城
各大家居卖场都推出参与活动
送礼品，比如欧亚达家居的
1 2 0台空调、 4 0台双开门冰箱
疯狂抽，都是消费者在平时可
以享受的价格之外，商家实实
在在送出的消费大礼。但如此
大力度促销，商家只会瞄准大
节日。

欧亚达家居商场总经理胡
正勇表示：“欧亚达家居一向
对大活动都是重金投入豪礼相
待，这已经在很多泉城人消费
者心中留下了实在消费，大方
送礼的好印象，今年3· 1 5也
不会例外。”

格行业资讯

龙年

做好家居达人

关上门再促销

“红星美凯龙将实行
闭店团购，每一个顾客都
要凭入场券才能进场。”在

“幸福第一站”的活动策划
会上，关上门做促销的创
意成为此次活动的一个亮
点。据相关负责人介绍，此
次活动将优先组织部分小
区的业主进行团购，由于
促销力度大，幸福只能降
临到部分消费者身上，发
放入场券能很好地控制参
与活动的人数。

此次活动中，大约有
5 0 0家商户调整了促销价
格，其中不少知名品牌还推
出了“红星独有价”。同时，
红星美凯龙还在商场内部
划出了特别区域打造“奥特
莱斯专区”，摆放部分商户
推出1至5折的限量产品，先
到顾客先得。

幸福日 最实惠

2月 2 5日早 1 0点到晚
10点活动期间是此次活动
的“幸福日”，全款购物满
2000元的顾客均有机会赢
取整点免单大奖。单笔消
费满2000元的顾客即可领
取抽奖券1张，满4000元即
可领取抽奖券2张，依此类
推。可以同时参与整点的
抽奖活动。

顾客结账时，刷建行、
工商、光大、招商的等指定
银行的信用卡，还能领取精
美礼品一份。

幸福驿站 惊喜不断

曾有消费者说“到红
星美凯龙，好比跑遍全世
界”，可见，集家具、建材、
装修、设计、家饰、家电等
为一体的大型家居卖场确

实给消费者提供了丰富的
选择，但是大面积的展厅
也给消费者购物带来一些
不方便。因此，在此次活动
中，红星美凯龙特意设置
了100个专属“幸福驿站”，
顾客顺着指示牌即可轻松
进入驿站，享用免费冷餐，
并有机会参加该品牌的买
赠活动。

专享套票 折扣无限

2月25日、26日活动期
间，顾客必须凭入场券入
场。入场券内有 3 5 0 0元优
惠券，其中包括300元家具
代 金 券 、2 0 0 元建材代金
券、1 0 0 0元卢浮宫欧美家
具专用券、2 0 0 0元紫光阁
红木家具专用券。2月19日
起，有意向参加活动的读
者可拨打《爱家》版电话
8 5 1 9 6 1 5 3领取入场券，数
量有限，发完为止。

闭店团购 全国联动

红星美凯龙驶入“幸福第一站”
我们的生活中似乎并不缺乏幸福的元素，饥肠辘辘时，吃饱肚

子是最大的幸福；生命受到威胁时，平静的生活是最大的幸福；当分

手成为常态，厮守一起是最大的幸福……说到底，幸福没有统一的

标准，满足我们此时此刻的需求就是一种幸福。

对于饱受商家“忽悠”之苦、持币待购的准业主来说，遇到实实

在在的让利是一种幸福，如果能赶上家居卖场开年第一波儿促销的

消费者，则是新年置家最大的幸福。2月25日、26日，“幸福第一站”主

题活动将为红星美凯龙拉开全年营销的大幕。

格行业资讯

圣象地板“慢生活，健康骑”活动将启动
2 0 1 2年 2月 1 8日圣象地板

“慢生活，健康骑”活动将盛大
启动，作为业内的领袖企业，本
着“用爱承载”的企业理念，将
以一系列关怀社会、关注环境
的举措，传递温馨与希望，打造
充满社会责任感的的优质企业
公民形象。此次，圣象集团山东
公司举办的“买圣象地板，立变
有车一族”为主题的3·15活动，

将于2月18日在济南盛大启动。
据悉，活动当天圣象集团总裁
翁少斌先生，将亲临启动仪式
的现场，并将带领近百名热情
网友体验骑行，践行“绿色环保
出行”的主题。圣象集团特别支
持山东公司上万台电动车作为
礼品惠赠给广大消费者。活动
期间，凡购买圣象地板均有机
会尊享电动车大礼。

赶在2012年之前，大多数的80后开始扎堆结婚，房子

是现在很多80后奋斗的目标，房子又承载着人们最美好

的居住理想。当拿到婚房钥匙坐等入住的那一天起，除了

兴奋，面对空空的房间，多少有点不知所措，或许有诸多

想法装扮自己的爱巢，也变得无从下手，或许受预算、房

间格局等条件限制，理想中的装修效果无法实现，但和心

爱的人一起置办美家是一件幸福的事，想办法提升家的

幸福指数，让心满满的，让家美美的。
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