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运河金融·保险
今日运河

本刊 综合

很多保险消费者都有类似的疑
惑，面对大同小异的保险产品，真不知
道如何下手进行比较。的确，因为不是
衣服、食品那样的“有形产品”，保险产
品之间的比较显得比较复杂和困难一
些，但也并非意味着保险产品之间完
全无法比较。要想挑选到性价比高的
寿险产品，不妨从以下几个主要方面
来做些比较，同时结合产品背后的公
司背景、代理人素质等方面因素，做出
一番综合考量，最终购买到比较心仪
的产品。

一比保障范围

挑选保险时，当然可以比较价格
因素，但作为金融产品的保险，不同于
衣服、食品等有形商品，比较价格时不
能胡乱比，一定要科学地比，否则根本
起不到“两者相较择其优”的作用。

保险产品价格比较是一个复杂问
题，所以准备用于比较的几个产品本
身要具有可比性，这是保险价格比较
的一个最基本的原则。你很难说苹果
的价格贵还是荔枝的价格贵，因为它
们是两种不同的水果，具有不同的营
养价值和效用。保险产品也一样，不同
的保障内容肯定会有不同的价格。例
如你拿某一家公司终身寿险产品的价
格和另一家公司定期寿险产品的价格
作比较，就完全不能说明哪一家的产
品更便宜的问题。

其次，保险产品价格比较一定要
联系保险合同中具体的保障责任范围
来比较。即使是同一类险种，比如都是
综合疾病保险计划，甲公司的一款重
疾保险计划责任为重疾和身故保障利
益；乙公司的疾病保险计划则涵盖了
重疾、疾病终末期、老年护理、全残、身
故、各类意外身故残疾或烧伤、重大自
然灾害额外保障等多种保险利益，两
者之间显然不能简单地说，甲公司的
产品比乙公司的产品便宜，因为大家

的保障范围差异较大。
所以，在比较的时候，要选取同

样的险种来比较；即便是同类险种，
险种名称相同，也要仔细看看保障责
任部分的内容是否相同。否则，比了
也是白比。

二比产品价格

和其他商品一样，不同公司推出
的同类保险产品的价格(费率)也多少
会有差异，即便是同一家公司推出的
同类产品，也可能出现价格差异。因
此，比较价格是挑选保险产品时必要
的一步。

比如，保险责任比较容易理解的
意外险，保险责任和免责范围相同情
况下，同样投保10万元保额，同样是一
个30岁的男性去购买，A公司给出的价
格是200元，B公司给出的价格是180元，
C公司给出的价格是230元，存在差异，
自然要货比三家。

为何会出现保险责任基本相同，
但费率不同的情况呢？原来，作为商业
化的运作，保险的费率厘定是每个公
司的精算部门自行确定的，精算过程
中既要考虑提供这些保障给客户的成
本，也要考虑公司运营和销售产品过
程中需要的财务费用、管理费用、营业
费用等因素，还要根据公司自身的投
资收益水平等因素，来做综合的测算，
因此两家公司的同类产品，哪怕保险
责任完全一致，最终出来的产品费率，
很少有达到费率完全相同的。

三比除外责任范围

同样地，即便是相同的价格，相同
的责任保障范围，如果条款中对于除
外责任的范围变数不同，也就相当于
价格不同，原理同“保障范围”那一部
分。因此，要仔细阅读除外责任范围。

四比各种条件设置

同样的保障范围，同样的除外责
任，同样的价格，却也可能出现性价
比的差异。因为还可能有“观察
期”、“免赔天数”等条件设置的不
同，在健康医疗类险的比较中，特别
要注意这些。

比如，小王看中了D公司和E公司
两款类似的重大疾病保险，对于重大
疾病的保障范围和利益都是同样的，
除外责任范围也都一样，都是按照行
业统一规定的八项除外责任，给小王
的报价也就每年差了20元。

这时候，小王应看看两者对于
“观察期”的设置，因为按照规定，
在观察期内发生保险事故，保险公司
可以不理赔只退回保险费，过了观察
期才可享受正常的保险利益。最后，
小王发现D公司的观察期为90天，而E

公司的观察期设置为180天，那么即便
每年贵20元，小王也不妨选择前者。

又如，丙丁两家公司都有一款住
院医疗津贴保险，保险责任条款的表
述也都一样，都是一旦住院，每天给
付被保险人100元的住院津贴，除外责
任条款表述也一样，报价也相同。

但仔细查看条款后发现，双方对
于“免赔天数”的说法有差异。丙不
设免赔天数限制，一旦住院就开始给
予津贴，而丁设置了三天的免赔期，
那么显然丙产品的价格是相对较低
的，丙的性价比更高。

五比收益结算水平

如果要购买分红险、万能险、投
连险等具有投资理财功能的险种，则
还要比一比各自的收益水平情况。对
于分红险、万能险、投资连结保险，
缴纳的保险费仅仅是其真正价格的一
部分，还有一部分的“价格”可以从
今后的收益来得到体现，也就是说，
如果今后收益回报高，那么相当于抵
消了一部分的价格成本，从绝对价格
而言就低了；反之，产品的绝对价格
就显得较高了。

六比费用收取率

如果是打算购买万能险和投资连
结保险，还不得不仔细比较一下每款
产品各项费用的收取。万能险和投资
连结保险收取了保费之后，都是在扣
除了各种费用之后，剩余资金放入投
保者个人投资账户中用于资产累积。
因此，前期费用扣除得多，对投保人而
言，可以进入投资账户中的钱就会少。

这两类保险产品前期需要被扣除
的费用，主要有初始费用、风险保险
费、保单管理费、资产管理费等；此外
后期被收取的费用包括买卖差价(部
分产品已经取消了这一差价费用)、退
保手续费等。在选择这两类产品之前，
都要了解清楚。

不仅仅止于“比”产品

其实，买保险产品，并不见得

一定非要买一款“最划算”的，因
为很多时候，价格、保障内容等方
面的差异都是比较微小的，就算是
行家里手，也很难比出个优劣高低
来，毕竟现在产品同质化现象还是
比较严重的。反而是保险产品本身
之外的很多东西，我们要事先进行
了解，保险讲的就是风险的转移，
不同的承保规则，公司的偿付能
力、代理人素质高低等等，都是客
户考量保险价值的因素。

的确，我们买一份保险产品，从
经济角度看是为了给家人一道抵御潜
在财务风险的屏障墙，从心理角度看
就是为了满足自己和家人的安全感、
满足感，降低焦虑感，符合马斯洛五
层次需求理论中的所述。所以，保险
产品的价值除了体现在保障功能上，
也体现在更多的精神层面上。可以
说，买保险应该只买合适的，不选贵
的。但换个角度看，则也应该是，只
买对的，而不必唯“便宜”论。

买寿险如何货比三家
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