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今年房价几何

六成网友看跌
本报 2月 2 0日讯 (记者

宋珊珊 ) 自去年1月底
青岛执行限购以来，买卖
双方已经僵持一年多。2 0

日，青岛最大的房产门户
网站对1200名计划购房的
网友进行了问卷调查，统
计数据显示，6成多网友认
为2012年青岛房价将小幅
下跌。有三成网友计划租
房过渡。

青岛搜房网数据调查
显示，对于2012年青岛房价
走势，66 . 5%网友认为房价
会小幅下降，14%网友认为
房价会相对稳定，17%网友
认为房价有较大下行空间，
认为房价近期会小幅上涨
的不到1%。

在近期是否有购房打
算一栏中，超过40%网友表
示等等再买，半年内出手网
友占比21%，三成网友拟在
一年内出手。在置业优先考

虑因素中，受访网友普遍看
重价格、区域和交通，其中
价格占比43 . 5%，区域环境
占比 3 7 % ，交通状况占比
14 . 4%。

此外，在搜房网对2237

名网友的购房首选区域调
查显示，刚需盘聚集的李
沧、四方备受亲睐，超52 . 2%

的网友希望在这两个区域
购 房 ，其 中 李 沧 线 占 比
39 . 6%。

而另一个年轻人关注
的区域就是城阳，希望在
此置业的占比为11 . 6%。而
在以中高端项目为主的市
北、崂山区，有1 3 . 5%网友
有改善置业需求。

改善与刚需并举的白
沙湾区域占比不到7%；还有
16 . 3%的网友选择西海岸，
不过这些网友主要是为了
了解市场动向，近期会选择
购房的不多。
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曾经一年卖85套，去年只卖20套

20日下午，记者来到大尧三
路上的太平洋房屋福林店，店内
只有寥寥三四名员工。工作人员
告诉记者，当天恰逢周一，是他们
调休的日子，多半员工没来上班。

“今年刚刚开始上班，还看

不出来什么。但是去年房子卖
得很不好。”该店高级经理楚成
龙说，他从业6年来，2009年应
该是最好的一年，当年太平洋
房屋福林店一共卖出二手房85

套，2 0 1 0年卖出 5 0多套，到了

2011年只有20多套，成交量
下跌六成之多，今年到目前
为止只卖出1套。

记者注意到，从记者踏入
店面到最后离开的一个半小
时内，没有一个客户进来。

收入骤跌，月入2000元不够花

工作人员介绍，在房产中介
公司做销售，收入是很不稳定
的，有时候一单能赚好几万，有
时候一个月一单生意也做不成。
但是平均下来，销售人员月入三
千元以上应该是没问题的。然而
楚成龙最近几个月的收入都在
2000元左右，他说，店里有些工
作时间短的房产经纪人，每个月
只能赚1000元至1500元。“干我

们这行的，月收入五六千甚至近
万元都很正常。我去年只有两个
月拿到了1万元左右，一年下来
总共收入4万多元。”楚成龙说。

月入2000元够花吗？记者一
发问，店里三名小伙子纷纷凑上
来掰着指头计算自己的生活成
本：每人每月的房租在700元左
右，每天吃饭都要超过30元。房产
经纪人小李补充说，他每天要抽

一盒烟，一个月的花费大约是400

元；水电费100元，电话费125元。
这样算下来，小李每个月基本的
花费在2200元左右，“这已经是最
省的时候了！”小李说。

楚成龙笑着说，还好现
在刚过完年，租赁市场比
较火。要是靠卖房子就惨
了，他去年一共才卖了5

套房。

员工原有30人，如今只剩11人

“2009年的时候房子卖得
最好，那个时候人也多啊。”太
平洋房屋福林店的工作人员
称，2009年、2010年的时候，他们
店面差不多有30名员工，去年
开始员工人数有所减少，现在
只有11人，人数少了一半。曾经
差不多每人每个月都能卖上
一两套房子，现在很多人一个
月一套房子都卖不掉。

福林店的负责人称，房
产中介这一行人员流动性一

直很大，干了三五个月就甩手
走人的比比皆是。“工作不到
一年的新员工容易跳槽，可能
每个行业都有这种情况，但是
这两年房产中介人员流失更
严重一些。”楚成龙说，去年有
几十家小的房产中介公司都
关门了，太平洋房屋属于规模
较大的中介公司，有几家
店面春节过后员工
回 来 上 班

的不多，不得不关门
停业。与大多数房
产中介一样，太平
洋房屋也“几
乎 天 天 在
招人”。

情侣：

期望房价会降，选择租房结婚
本报2月20日讯(记者 潘旭业)

预期新房价格会跌，很多买房者
都持观望态度，推迟购房时间。开发
区就有一对年轻情侣，因不满意原
先的房屋，一直想换套新房结婚。但
考虑到房价会跌，他们宁愿先租房
结婚，也不愿现在就换。

2010年底，刚从部队转业的王
先生在位于开发区胶州湾隧道口附
近的山里小区买了一套新房作为婚
房。由于王先生的父母在开发区钱
塘江路附近居住，女友也在附近开
了一家店，而钱塘江路距离山里小
区较远，因而新房一直没有装修。

去年8月，工作稳定之后的王先
生考虑到自身情况，决定将山里小
区的房子卖掉，重新购买位于开发
区江山南路的湛园海德公园一号的
房子。正在王先生和女友一起看户
型，谈价格时，房地产调控风暴开始
带来影响，房价停止上涨，很多购房
者持币待购，青岛房价将跌的呼声
越来越高，准备掏钱换房的王先生
开始犹豫起来。

王先生定于今年1月1日结婚。如
果不买房，原先的房子也没有装修，
那么二人肯定不能在新房内结婚。如
果现在买房，从当前的形式来看，房

价下跌似乎就在眼前。权衡再三，两
人决定推迟换房，先租房结婚。

2011年10月，王先生将山里小区
的房屋以每月800元钱的价格租了出
去，又在位于钱塘江路和五台山路交
叉口处的天福园小区租了一套套二
的房子。今年1月1日，婚礼如期举行。

20日，王先生在接受记者采访
时称，去年的房产调控政策效果非
常明显。虽然目前开发区内大部分
楼盘未降价，但个别商家已经开始
搞优惠活动，房价下跌的趋势非常
明显。他决定再等一段时间，预计今
年下半年换房。

无房族：

继续观望，期待特价房
本报2月20日讯(记者 董海蕊)

直奔起价每平方米5000元的特价
房而来，看房时才知道特价房已经
售罄。来青岛近十年的孙女士决定
多等段时间，期望能买到开发商推
出的特价房。

18日，在卓越蔚蓝群岛售楼处，
孙女士和丈夫领着3岁的女儿一起跟
随看房团看房。“听说这个楼盘有起
价5000元的特价房，就想过来看一
下。”孙女士说，他和丈夫来青岛已经
近十年了，一家人住在租来的房子
里，面积比较小。随着女儿一天天长
大，他们商量着购买一套属于自己的

房子。“面积不用太大，八九十平方米
就行了。”孙女士说，前段时间听说这
个楼盘推出了起价5000元的特价房，
一家人就赶紧跟着看房团过来看一
下，如果合适今年就想买下一套。

“咱们推出的特价房，现在还有
吗？”当置业顾问回答特价房已经售
罄时，孙女士一脸失望。很快，孙女
士在该楼盘内看中了一套90平方米
的套三房子，“这边的环境挺好，小
区建设得漂亮，房子内部设计也挺
大气。”不过当置业顾问称房子起价
每平方米7800元时，孙女士就打消
了购买的念头。“价格还是高，买不

起，再多转几个楼盘吧，看看哪里还
推出特价房。”孙女士说，每平方米
五六千元的房价在他们的承受范围
之内，如果实在买不到这个价位的
特价房，那就只能继续等，等房价下
降后再考虑买房的事情。

计划在今年结婚的韩先生，同
样期待能买到便宜的特价房。韩先
生说，他和女朋友在青岛已经三年
了，一直租房住，现在想购买一套便
宜的特价房作为婚房。“最好是每平
方米5000元多一点的房子。”韩先生
说，毕竟房子的首付还要依靠家人
出，能省点儿就省点儿。

随着新房和二手房价格双双下跌，岛
城许多新房售楼处和二手房中介同时遭
遇寒冬。20日，记者探访岛城二手房中介
得知，岛城许多小中介已关门停业，大中
介的交易量也持续下滑，员工开始纷纷跳
槽走人。

房产中介公司门口，工作
人员向记者介绍在售的二手房
房源。
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