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家居市场“涨”声四起

消费者最好趁促销下单

┮刘亚伟

最近一段时间，方舟子与韩
寒因“代笔事件”在网上吵得热
火朝天，双方都有属于自己的拥
护者，坚定地站在各自的偶像一
边展开论战。但是在这种事件面
前，总是少不了这样一些人：他
们不言语，左顾右盼，很固执地
等待结果的出现。这些人有一个
很形象的称谓：骑墙派。所谓“骑
墙派”有点墙头草的意思，随风
摇摆，立场不坚定，只是坐在“墙

头”上等待事件渐渐明晰。
在很多行业都少不了“骑墙

派”，财经评论员叶檀在最近的
一篇文章中提到：“骑墙派”是本
轮房地产调控所必须的。不少人
在持币观望，而与房地产行业同
属一个产业链条的家居行业，也
产生了大量的“骑墙派”。许多已
经收房的准业主一遍一遍地逛
家居卖场，就是不下订单，他们
认为经济形势不好，商家之间会
为了竞争不断让利，他们担心订
单之后价格下跌，他们期待更优
惠的商场活动，消费者从来没有

像今天这般纠结、犹豫、等待。其
实，在市场经济环境下，每个人
都是消费者，货比三家本来就是
应有的消费策略。但是，今年的
家装市场真的是等到最后就是
赢家吗？

三年前，一个南方装修工人
一天的工资为100元-200元，
今年已经不能低于200元；三年
前，一款香脂木豆地板每平方米
大约300-400元，今年已超过800

元；三年前，某装饰公司签订的
一份未开工的装修合同，按照今
年的成本价都无法开工；三年

前，从广州运送家具大约在110

元每立方米，今年则在160元左
右。人工成本、原材料、运输成本
一直在上涨，这些数据都与消费
者对装修价格下行充满期待，形
成了鲜明的对比。

或许家居市场大量“骑墙
派”的出现，跟我们所处的市场
环境有关。房地产市场一轮又一
轮的调控措施，让消费者对房产
价格下跌持有非常乐观的态度，
相信跟房产紧密相关的家居也
应该与之有相同的命运。不过，
家居市场发展到今天，已逐渐趋

于理性，不再是暴利的行业。看
看济南的家居市场就知道，北园
大街一带的家居卖场比比皆是，
卖场内品牌林立，各种促销活动
此起彼伏，是一种完全竞争的状
态。另外，人工成本、租赁成本、
运输成本快速增长，逐渐挤压家
居市场的利润空间。在这种压力
下，各家居品牌已是鼎力维持现
有的消费格局，大幅度的价格下
调几率很小。

从“墙上”跳下来，由“骑墙
派”向“行动派”的转变，或许是
当下消费者最明智的选择。

┮本刊记者 朱俊义

现在买还是再等等？何时出手
才最优惠？现在不少准备布置和装
修的业主都处在观望情绪中。为此
记者走访了装修公司、家具卖场，采
集了不同观点。

装修公司：
“越早定越好！”
记者走访了多家装修公司发

现，与外界盛传的淡季调子正好相
反，不少公司的会客区都坐满了在
谈的客户，据城市人家的尹经理介

绍，从今年年初以来，城市人家的客

流量一直比较稳定，甚至还比去年

同期高出40%，主要原因还是价格上

涨。比如，城市人家现在还有一个

2008年签订的装修合同，但是业主

一直不着急开工，现在的成本价已

经超过了签订的合同价。

家装行业受市场环境影响比较

大，各种因素会不断增加装修公司

的成本。万泰装饰有限公司的设计

师小张说，实木地板每年价格涨幅

都在15%左右，5年价格就要翻一番，

装修合同越早定越好。

家居卖场：
“大多数客户都知道商家

备货需要提前订货，但是不知
道还能锁定特惠活动。”

据了解，有些客户会把家具、木

门等订制产品放在商家仓库里大半

年才会提货，这是什么原因呢？导购

员小梅告诉记者，主要是因为商场

在做一些优惠活动的时候，一些不

着急入住的业主认为比较划算，提

前下的定单。比如这周末红星美凯

龙就有一个大活动，部分商品甚至

都1-5折出售，有些知名品牌还推出

“红星特有价”，错过了今年就再也

买不到这么实惠的了。所以建议消

费者趁现在活动力度非常大的时候

赶紧下单，锁定优惠。

消费者：
“很多特价产品都是限量

抢购，真的很优惠。现在买正合
适。”

现在很多消费者都在等商家降

价，正在选购地板的孙小姐告诉记

者，新房子正在装修，现在先选购地

板。但是品牌太多，无从下手，不过

有些品牌必须买好的，买贵的。她
说，地板铺上不可能经常换，所以也
不能单图便宜。尽量选择口碑比较
好的知名品牌，一是产品质量信得
过，二是售后服务有保障，花钱买个
放心和省心。

另外，现在正好赶在3 . 15促销
之前，很多商家已经开始展开自己
的活动了。比如圣象地板推出的69

元/平强化地板，还有大自然地板推
出的特价，并承诺保证一年内价格
最低，否则差价双倍补偿。这次的活
动可以说是一年当中力度最大的一
次。
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