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菏泽财金
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2月24日，菏泽农村信用社
传出捷报，全市农村信用社各项
存款余额突破500亿元，较年初
增加30亿元，存款规模继续稳居
全市金融机构之首。

菏泽农村信用社高度重视
资金组织工作，将之作为壮大资
金实力、实现快速发展的“生命
工程”和加大资金投放、支持地
方经济发展的“保障工程”，不断
加大力度，强化措施，实现了存
款规模的稳定增长。

加强调查研究，做好经济环
境分析。年初,该社派出106个专
门工作小组，走访1069个村庄，

主动与当地农业主管部门联系，
深入农户、个体工商户和企业中
间，采取调查问卷、召开座谈会
等形式，就当地经济发展和资金
需求状况进行分析，与统计局、
金融办协作搭建信息共享平台，
深度挖掘经济发展与储源增长
的结合点。

公关基本账户，培育优质客
户群。该社将优质客户视为“业
务发展”的第一资源，对核心客
户群体加大公关力度。分层次组
织企业财务人员召开座谈会，对
贡献大的发放礼品，给予贷款优
惠、利率优惠等政策，巩固与优

质客户群体的关系。推行目标客
户管理，细分客户等级，建立台
账，专人管理，实施精细化、差异
化、个性化服务，拉近与客户的
距离，建立合作共赢、互惠互利
的业务关系，实现由拉“存款”到
拉“客户”的转变。积极组织以

“惠农一本通”、“农民自助服务
终端”为主题的宣传活动，做好

“新农保”等各类惠农补贴发放
工作，进一步巩固拓展农村存款
阵地。

完善金融服务，增强市场竞
争力。加强网点建设，斥巨资对
全辖营业网点进行装修改造，打

造现代“精品银行”，挖掘网点优
势。规范服务行为，对全部前台
人员开展全方位的规范化服务
培训，开展技术练兵，并将业务
素质能力强、服务态度好的年轻
员工充实到城区竞争激烈的网
点，增强网点竞争力。推进“银行
卡覆盖工程”，大力开展电话
POS、网上银行、财富在手卡等业
务，完善卡功能，并加大ATM、
POS机等现代金融服务器具布放
力度，优化银行卡使用环境，实
现以卡促存。

在资金规模稳步增长的同
时，全力抓好信贷投放，今年以

来，累计投放各类贷款45 . 6亿
元，大力支持地方经济发展。以
信贷支农“百千万”富民工程为
载体，围绕菏泽市“五大基地一
大产业”建设，全力支持菏泽传
统农业经济、特色农业产业链和
中小企业发展；不断积极创新贷
款方式和担保方式，着力解决贷
款难、担保难的问题，有效满足
各类客户的资金需求；不断完善
利率定价机制，提高贷款审批权
限，简化贷款程序，提高办贷效
率，推行阳光办贷，限时办结，开
辟“贷款提速”的绿色通道。

(通讯员 衣兰林 赵德童)

菏泽市农信社存款突破500亿元

菏泽事业单位公务员张先
生：选择合适理性消费，实现可持
续消费

随着社会经济的发展，人民生
活水平越来越高，人们的物质需求
也越来越大，与此同时，不可避免
地就产生了互相攀比、面子问题。
就如文章中所说的那样，你买复式
他就买别墅。我是一个理性消费
者，自己每个月就领那么多的工
资，怎么能有更多的存款就成了我
这个工薪阶层的一个问题。在这，
我呼吁大家要根据自己的经济状
况，选择合适的理性消费，实现可
持续消费！

菏泽市开发区公司员工李先
生：刚工作肯定要理性消费

过节互送礼物，送的是心意是
祝福。礼物的大小、轻重不能衡量
同事之间的情谊深度，尤其是像我
们刚参加工作的人，一月的工资已
经捉襟见肘，在这种情况下，仍是
攀比，要面子的话，最后只能是自
食其果。

面子消费应该注意合情理，做
到适可而止。在平时工作中，要以
平常的心态对待“礼尚往来”，不要
把有意义的事情，变成一种枯燥的
形式。

菏泽一公司高管周经理：面子
消费很现实

别管是面子消费还是理性
消费，用最小的钱换取最大的利
益就行。至于是否浪费，看能得
到多少利润。为了实现最后的盈
利，面子消费还是要的，毕竟这
也很现实。

市民各有各的观点，对此，菏
泽建行西城支行客户经理、国际金
融理财师(CFP)、齐鲁晚报·今日菏
泽理财专家团成员刘孝臣表示：

从一名理财师的角度，我要旗
帜鲜明的支持科学理性消费，使广
大客户不依赖任何惯性和心理因
素，不形成攀比消费等盲目行为，
对消费过程能够准确的认知和预
测，其消费水平与国民经济的状况
相适应，以达到物有所值的一种消
费方式。

这两种消费观念的交织，也是
社会存在的一种表象，如此例子在
我们身边比比皆是，房子、车子、票
子、儿子、位子哪一样都有人来攀
比，眼下的中国好多消费是典型的
炫耀式消费，购物支出已不重要，
重要的购物是为了让人知道自己
有能力消费，而且消费的起。可是
从理财师的角度，我们想说的还很
多，比如医疗、养老、子女教育、购
房买车、出行旅游等种种支出，你
真得准备好了吗？

所以，“面子消费”的客户一定
要注意，别因“面子”伤了“里子”，
为了将来能有自己的财务自由，生
活的自由、自主、自在，还需有好多
路要走，为避免过分的依赖他人，
应该注意投资。若目前的储蓄额仅
能够买一支基金，建议投资指数型
基金或ETF基金，来分散投资个股
的风险，只要在40岁开始准备，还
是可以兼顾退休后的基本养老金
的需要。

在保险方面，可以考虑购买
退休后能供给基本需求的养老
险，以报酬率来看，基金或投资性
保险可累计的退休金比较高，但
储蓄型保险的满期金基本可以确
定，而基金的投资风险需投资人
自己承担。

在信贷产品上，该类客户是适
用于信用卡、银行分期贷款的主要
客户群体。

为深入贯彻落实中共中
央国务院1号文件要求，加快
涉农贷款投放力度，推进农业
科学科技创新工作进展，邮储
银行菏泽市分行明确工作重
点，加快推进以服务“三农”为
主的小额贷款业务发展，并制
定四项措施力促农村信贷服
务能力提升。

深化体制改革，逐步实
现业务下沉。根据上级行部
署，全面实施强支行战略，
将信贷业务 (主要是小额贷
款 ) 下沉到二级支行，将二

级支行打造为信贷业务前
台服务中心，深入农村网点
办理信贷业务，为农村资金
需求者提供便利，提升农村
金融服务能力。

优化服务模式，推进专业
村建设。总结前期建设经验，
深化小额贷款批量化服务作
业模式，进一步优化专业村服
务模式和流程，确保2012年全
市建设信贷服务专业村600个
以上，支持农村专业户15000
个以上。

坚持“两小”战略，突出小

额贷款。2012年该行坚持“两
小”重点业务发展战略不放
松，优先投放涉农贷款，突出
小额贷款核心战略性地位。截
至2月22日该行本年小额贷款
规模净增达到2492 . 77万元，
列全省同业第1位。

响应共青团委、人民银行
农村信用青年示范户创建工
作要求，积极参加农村、农民
金融知识综合宣传活动和青
年信用示范户评定工作，营造
良好的农村信用环境。

（刘百生）

邮储银行菏泽市分行

四项措施推进农村信贷服务

为更好服务读者，为其提供一方沟通交流的平台，2月20日，菏泽财
金工作室特别策划推出一档关于金融、关于财富的漫话随笔式栏目《漫
话·财金》，栏目拒绝死板、枯燥的理论知识，强调故事性、趣味性，只要平
时喜欢打理自己的财务，并对“金融、财富”有自己独特的见解的读者，都
可以来稿发表观点。

在第一期《漫话·财金》栏目中，一篇名为《理性消费PK面子消费》
的文章阐述了目前社会上刮起的面子消费风的危害，倡导理性消费的
必要性。文章刊登后，引发读者热议，很多市民纷纷打来电话，诉说各
自的观点。

理性消费PK面子消费，一时硝烟四起。

中国人保寿险菏泽中心支公司

多措并举提升服务水平

中国人保寿险菏泽中心支公司
成立三年来，内树精神，外塑形象，
秉承“人民保险，服务于民”历史使
命，通过细致入微的工作，从各个方
面全面维护消费者的权益，致力于
服务顾客，服务社会，先后两次被评
为省、市级消费者满意单位。

近期，为进一步提升全体人员
的整体素质，提高员工的服务意识

和服务水平，中国人保寿险菏泽中
心支公司特在全市系统开展“读好
书，好心态”读书活动以及业务技能
大比武等活动。中国人保寿险菏泽
中心支公司将以此活动为契机，切
实强化“二线为一线服务，全员为客
户服务”的意识，使服务质量和水平
再上一个新的台阶。

(彭丽丽)

遗 失
声 明
★东明百诺得鑫

工程设备租赁有限公
司营业执照正、副本丢
失，声明作废。

★东明百诺得鑫
工程设备租赁有限公
司税务登记证正、副本
丢失，声明作废。

★王同景护照(号：
G30615812)丢失，特此声
明。
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