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重点

十余洗车店掉进“加盟陷阱”
诺跻尔公司老板携款跑路，900余张洗车卡形同废纸
文/本报记者 刘德峰 片/本报记者 蔡旭超

26日，记者就诺跻尔公
司与各加盟商签订的协议，
咨询了康桥律师事务所的
高大欣律师。高律师告诉记
者，名为“直营加盟连锁合
作协议书”的协议，从名称
上来看便不正规，因为“直
营”“加盟”“连锁”和“合作”
本就是不同的经营模式。而
协议本质上是“合作”而非

“加盟”。
工商执法人员提醒广

大经营者，在加盟连锁或从
事特许经营时，一定要弄清
总店是否取得相应的经营
资格和经营条件，并查看相
关证件。不要图一时的利
益，而轻易相信别人打的空
头支票，尤其是在投资小、
回报率大的生意前要经受
得住诱惑，不要盲目跟风，
否则就容易受骗上当，给自
己带来损失。

本报记者 刘德峰

近年来，对多数缺乏经
验的创业者来说，加盟某个
公司成为一种相对简单快
捷的道路。然而，很多人却
也因此而蒙受损失。

2011年12月，江苏人张
巍在看到武汉亨特兄弟科
技发展有限公司的宣传后，
加盟了该企业销售电热水
龙头。在签订合同、交上货
款之后，张巍却接到一批难
卖又频发故障的电热水龙
头。而当张巍试图退货时，
又遇到各种推托和阻挠。

在感觉被骗后，张巍在
网上搜索了“亨特兄弟”，此
时才发现，原来这家公司已
经不卖电热水龙头了，转而
卖起了无叶风扇。同时，张
巍也发现，这家公司此前还
卖过清洁湿巾、怡尔家鞋套
机等多种商品，上当受骗者
揭发该公司的帖子比比皆
是。

张巍告诉记者，自己最
近一直在反思自己的经历，
并总结出包括“加盟前查看
签订合同者身份证”在内的
14条建议。

“加盟类生意，甲方给
你的合同绝对是对其有利
的，你和甲方签订合同，一
定要经过大幅修改然后重
新打印出来，再签订。当今
社会做生意，尤其是加盟代
理类的生意，骗局太多太
多，而且不断翻新，大家一
定要小心谨慎、如履薄冰。”

本报记者 刘德峰

2月16日，不少手拿诺跻尔公司
洗车卡的济南市民还在纳闷，“年前
刚办了卡，洗车店年后怎么就关门
了呢？”已办理洗车卡的济南市民把
追偿的目标指向了各个加盟店。

而各加盟店却有自己的苦衷，
“办卡的钱早已全部汇入了诺跻尔
总部。”加盟商庄先生说，与办卡人
一样，自己也是受害者。

5000至30000元不等的加盟
费，对绝大多数加盟商来说已经打
了水漂。

在历城区从事汽车配件经营
的个体业主郭先生，在加盟诺跻尔
公司前，一直想扩展一下店里的经
营项目，正当自己为门路发愁时，诺
跻尔公司向他伸出了“橄榄枝”。

“该公司的加盟条件算是优越
的，不用我们掏一分钱。”郭先生
说，“他们租用我们的办公室和接
待室，共同经营使用店前的空地，
诺跻尔公司不仅提供洗车用的设
备，还提供洗车工和内勤人员。”

不仅如此，诺跻尔公司还在合
同中承诺，每年按月返还8万元的
保底金，加2万元租赁费，再加上
40%的单店费用和工资，算下来郭
先生一年能收入十几万元。“在天
花乱坠的宣传下，头脑一热就签订
了加盟合同。”郭先生说。

与郭先生类似，已经拥有几家
洗车店的张先生也被诺跻尔公司
号称的十几项汽车服务以及看似
正规化的运营所吸引，但没想到，
自己仅加盟了几个月的时间，诺跻
尔公司便人去楼空。

小庄曾是诺跻尔公司的员工，
他竟然也陷入了公司的“加盟陷
阱”。小庄于2011年10月进入公司，
工作一段时间后，经不住领导层的
鼓动，加上优厚的条件，小庄与公
司签订了加盟协议。

总结多份加盟协议不难看出，
高额的保底金，总部配备加盟店工
人，总部承担房租、水电费、洗车设
备，单店利润分成，还给加盟店主
发工资……种种便利条件意味着
各加盟店主只需要在店里坐坐就
不愁没钱赚。“太让人省心了。”小
庄当时想。

2011年11月11日于泉城广场
开业的山东诺跻尔汽车服务有限
公司，号称投入资金3500万元，注
册资金1000万元，员工超过200人，
并将于2014年上市。如此雄厚的实
力，更是给加盟商以安慰。

本报综合新华社、中新网消
息 一份由国务院发展研究中心
和世界银行共同完成的关于未来
中国发展战略的报告27日在京发
布。

报告提出了支撑中国未来20
年发展的六大战略。

这份名为《2030年的中国：建
设现代、和谐、有创造力的社会》的
报告指出，在经历多年高速增长之

后，中国需要再一次进行根本性的
战略转变。未来20年，中国经济将
面临人口老龄化和劳动力人数
减少、不平等程度上升、环境压力
和外部失衡等风险。

中外专家们在报告中为未来
20年中国的发展提出了六大战略
方向。即完成向市场经济转型；加
快开放型创新步伐；推进绿色发
展；增进机会均等，扩大面向全民

的卫生、教育和就业服务；加强国
内财政体系及其现代化；将中国的
结构性改革与国际经济变化联系
起来，进一步建立与世界各国的互
利共赢关系。

世界银行东亚和太平洋地区
首席经济学家维克拉姆·尼赫鲁
说，克服改革阻力，需要尽可能多
的灵活性，合理安排改革的优先顺
序非常重要。改革的推进中，要求

政府妥善应对外部和内部可能面
临的冲击，这需要中央政府强有力
的领导，也要充分鼓励地方和基层
的改革试验。

“中国过去30多年的发展，靠
的是改革，未来发展也要靠改革。”
出席论坛的财政部部长谢旭人提
出，中国未来发展要进一步深化改
革，要重视改革的顶层设计，尊重
群众的首创精神。

济南市世纪大道中段13966号一座三层楼房，曾是不少洗车店创业者心仪的地方。可现

在，空空如也的办公室、紧闭的大门上的封条，已成为他们心中的噩梦。今年1月中旬，山东

诺跻尔汽车服务有限公司董事长赵庆权携款潜逃的消息传出后，15个诺跻尔洗车加盟店、

直营店和总店就相继关门，已经售出的900余张洗车卡也形同废纸。

优厚条件

原是诱饵

世界银行和国研中心联合报告指出：

中国需再次进行根本性战略转变

投资小回报大

真有这便宜事？
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营业款竟然汇入个人账户2
签订协议前后，各加盟商还到诺

跻尔公司总部进行了考察，连小庄自
己也说，在公司上班的时候，觉得诺
跻尔非常正规，无任何异样。

加盟了诺跻尔公司后，印有统
一标志的诺跻尔洗车店广告牌，挂
到了15家加盟店、直营店的门头上。
与此同时，仅售6元、7元、9 . 9元的单
次洗车服务，出现在大小团购网站
上。短时间内，便宜的价格、良好的
服务吸引了大量济南市民到各分店
洗车。

后来，诺跻尔推出了价值100

元、200元不等的洗车卡，作为加盟
商之一的苗先生告诉记者，200元能
洗30次车，也就意味着每次洗车只
需要不到7元钱。

据诺跻尔公司某部经理于先生
透露，自开业至12月15日，诺跻尔公
司销售洗车卡(200元洗30次车)890
余张。

洗车卡虽然在各门店销售火爆，
但售卡的钱却全部汇入了赵庆权的
个人账户。据加盟商介绍，每天除了
销售洗车卡的钱，汇入赵庆权个人账
户的还包括各门店的营业款。

加盟商

血本无归3
今年1月份，按协议内容，诺

跻尔公司应该返还的保证金和
房租等款项，并未按时返还给各
门店。

加盟商小庄提供的单据显
示，从2011年11月开业以来，诺
跻尔公司仅返还小庄单月保底
金和单月房租6666元。加盟商苗
先生则表示，自己未收到任何返
还款项，“从指定的返还日期开
始一拖再拖，直到1月份再也联
系不到赵庆权。”

今年1月诺跻尔公司董事长
赵庆权离开公司、拒接电话，让
加盟商感到突然。

诺跻尔公司的于经理向记
者证实，1月12日，公司员工准备
向公司讨要工资时发现，诺跻尔
公司总部的大门已被公安机关
贴上了封条。

据于经理统计，诺跻尔办理
的洗车卡近千张，涉及金额20万
元左右；“拖欠加盟商的费用及
给加盟商带来的损失无法估算，
按每家店8万元计算，15家店共
计120万元。”

2月2 1日，记者走访了闵
子骞路、花园路、二环东路、世
纪大道上的多家加盟店、直营
店及总店，加盟店和总店的诺
跻尔标志已被刮落，直营店也
已关门停业。

据多位员工证实，诺跻尔公
司确实拥有工商营业执照等多
种手续。据悉，公安部门已经立
案，目前尚在调查中。

诺跻尔总店已被公安部门贴上了封条。

核 心
提 示

洗车店与诺跻尔公司
签订的协议。

富翔天地东门附近的诺跻
尔公司直营店，至今仍关门停
业。
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