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二手房交易低迷，不少小中介盼着被兼并

中介大鳄宣布“洗牌”开始
本报记者 李园园 见习记者 刘振

>>惠百家兼并连都地产，信号非同寻常
春节后，港城不少房

产中介相继关门。光在莱
山区，就有不下10家中介
已关门转行。这其中不仅
有中小型房产中介，还有
包括正大房产、21世纪不
动产等知名连锁中介在内
的门店。

在惠百家不动产烟台

区域经理安森看来，市场
低迷并不是一件坏事，优
胜劣汰能让整个行业更加
规范。去年10月份，惠百家
不动产便从限购城市青岛
来到烟台，并在莱山区沿
海岸线一口气开了4家店
面。

28日，惠百家不动产

宣布，已正式兼并连都地
产，并使之成为旗下的控
股子公司。在许多业内人
士看来，这是一个中介大
洗牌的强烈信号。

安森说，惠百家不动
产在青岛有60多家店面，
资金雄厚。来烟台不足半
年，市场占有率还比较小。

而连都地产在2007年就已
扎根烟台，市场资源丰富，
运作成熟。两家的企业文
化、产品定位非常相似，所
以才会有这次“姻缘”。

连都地产烟台区域
运营总监杜勇说，连都地
产“ 嫁 给 ”惠 百 家 不 动
产，属于各取优点，他们

将共同发展烟台的二手
房市场。

据了解，惠百家不动
产正借助市场低迷期，迅
速跑马圈地，扩张烟台市
场。安森说，他们计划今
年在莱山区布点完毕，目
前一直在招兵买马，并许
以优厚的工资待遇。

>>十几家小中介低价求收购，惠百家没动心
惠百家不动产的迅速

扩张，吸引了不少小中介，
他们纷纷想加入其中以保
饭碗，但都被惠百家拒绝。
安森说，他们收购的不仅
仅是店面，关键是店里储
备的人才和企业文化。

春节后，莱山区有十
几家小型中介公司主动找
到惠百家，希望被收购。这
些公司一般也就三五个
人，一两家店。由于没有核
心竞争力，市场环境一不
好，他们就撑不下去了。

用安森的话说，这时
候如果接手，价格“说实
话，很低”。不过经过再三
研究，安森他们觉得，这些
公司的企业文化和人员并
不适合惠百家，最终只能
一一拒绝。

安森说，目前烟台的
二手房中介市场还有许多
要规范的地方，惠百家来
烟台就是想做点事情，占
有烟台市场，并规范烟台
的市场。虽然来烟台的这
几个月，正是烟台二手房

市场最低迷的时候，不过
他们看好的，是中长期的
发展。

“市场的冷淡只是暂
时的，在低迷期扩张、储备
人才，等市场转好的时候
才会游刃有余。”安森说。

格业内观点

上半年完成洗牌
不少业内人士指出，春节后

仅仅是港城房产中介的第一轮
关门潮，预计上半年才能真正完
成洗牌的过程。

调控调控仍在继续，目前虽
有松动迹象，但政策走向仍不明
朗。春节后，租赁市场的活跃，让一
些中介得到了喘息的机会，苦苦
撑着店面。但业内人士普遍认为，
进入3月以后，房屋租赁热潮基本
结束，二手房买卖将再次成为各
中介的主攻业务。如果市场依然
冷淡，恐怕还会有一批中介倒闭
关门。最后，经过惨烈的市场淘汰，
剩下来的应该都是些大型的中
介。有分析人士称，估计上半年市
场就能完成这次中介大洗牌。

28日，惠百家不动产宣布，连都地
产正式成为旗下的控股子公司。过不
了几天，连都地产的招牌将统一换成
惠百家不动产。房产中介市场“大洗
牌”开始了。

由于港城二手房市场交易持续低
迷，许多中介难以为继。春节前，许多中介
就开始了店面合并，还有一些已经倒闭转
行。有的中介为了保住饭碗，主动找到大
中介寻求被收购。在此背景下，大中介开
始在烟台跑马圈地，开拓市场。

连都
地产一家店
面内，2月的
主 题 定 为

“血战”。

过不了
多久，港城连
都地产的招牌
都将换成“惠
百家不动产”。

本报记者
李园园 摄
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