
近日，在伊春路夜市上，有
一位卖鞋的八旬老太太引起了
不少人关注。28日，记者了解到，
老人虽然患有白内障做过一次
手术，但很喜欢做鞋，做鞋全凭
多年的习惯，摆摊卖鞋一半为了
生计一半图个乐趣。

28日，记者来到伊春路探访
卖鞋老人的故事。老人名叫郑丽
君，今年80岁，现在与二儿媳妇
住在一起，看着儿媳妇工作比较
辛苦，每个月的薪水也不高，她
就想做鞋摆摊卖，补贴一下家
用。“不光是为了赚钱，还图个乐
趣。”郑丽君老人说，她年轻时就
会做鞋，已经成了习惯，现在一
天不做鞋就闲得慌。在郑丽君老
人的家里，记者看到她戴着老花
镜剪鞋垫，用浆糊一层层地粘
好，再用针缝起来，特别熟练，床
上已经摆满了做好的鞋垫和鞋
子。老人一边忙活着一边对记者

说，她做的这种鞋子穿着不出
汗，比较舒服，现在很少有人会
做了。

老人的二儿媳妇说：“老太
太卖鞋最守诚信了，人家跟她约
好了，她怎么都要去。”27日风很
大，她本来不想让老人家去摆
摊，但是老人家说和客人约好
了，不能失信，硬要去，结果等了
一天顾客也没来。28日，有一位
顾客跟老人家约好了买双鞋子
带给日本的孙子穿，还没到摆摊
的时间，老人就一直念叨，一定
不能去晚了，人家还要拿鞋。

“我卖鞋垫、鞋子就那个价
格，多给也不要，少给也不行。”郑
丽君老人说，虽说自己手工做的
鞋垫大的3元一双，小的1 . 5元一
双也不贵，但还是有不少人跟她
讲价。不过很多顾客这次穿好了，
下次就会再来的，她做的鞋垫要
用七八层布，比较耐穿。做鞋垫和

鞋子的原料是老人从儿媳妇工作
的裁缝店拿来的剩布料，基本不
怎么花钱，所以鞋垫、鞋子的价格
老人要的都是实在价。

老人做的手工童鞋分三种，
一种是薄点的小鞋，8元一双；一
种鞋底稍厚些，10元一双，另外
一种是棉鞋，15元一双，比普通
鞋店卖的手工鞋要便宜不少。而
做这么一双鞋子则要花费老人
一天的时间。

老人患有白内障，曾经做过
一次手术，还有第二次手术要做，
视力不太好的她做起鞋来几乎完
全靠感觉。“现在做鞋不如以前
了，眼睛不好，鞋子做得也粗些
了。”老人说，做了这么多年童鞋，
现在视力不好，她也能凭经验摸
索出来，只是纫针要稍微费事点，
有时候要好几下才能纫好。老人
的儿媳妇，准备再给老人做个白
内障手术，把眼睛治好。

减少收费，青岛银行多项优惠让利于民

八旬老太摆摊卖鞋
半为生计半图乐趣

 做鞋，是老人生活中的
乐趣。
本报记者 张晓鹏 摄

 床上摆满了做好的
鞋垫和鞋子。
本报记者 张晓鹏 摄
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商业银行的收费情况
近来一直是媒体热议的焦
点，由于收费标准不相同，
多数老百姓对各家银行哪
些交易要付费，哪些免费
并不清楚。日前，银监会在
官网发布《关于整治银行
业金融机构不规范经营的
通知》。本月10日，中国银
监会、中国人民银行、国家
发展改革委又共同发布了

《商业银行服务价格管理
办法(征求意见稿)》，这意
味着银行业服务收费标准

及价格将有法可依。针对
此种情况，就岛城多家银
行来看，青岛银行一直坚
持同业最低收费标准，各
项收费更是明确透明，优
惠多多，让利于民。

多项费用减免

同业最低收费标准

据了解，相对于其他
银行个人网银业务收费优
惠不同，青岛银行直接将
个人网银的所有服务性收
费项目都给减免掉了。签

约青岛银行个人网上银行
只需开办时支付 2 6元的
U—KEY成本费，今后的
年费、转帐汇款手续费等
就全部免除。青岛银行电
子银行部负责人透露，青
岛银行个人网上银行最大
程度的让利于民，不仅网
上全国各地跨行转帐汇款
手续费全免，而且U-KEY

购买费用在同业中也是较
低的。这种优惠是什么概
念？一般银行个人网上银
行收费标准，执行柜面收

费的半价，如果一个客户
每月网上汇款10笔，每笔1

万元，使用青岛银行个人
网上银行支付，就会节省
出至少2个U-KEY的费用。

收费减免，

服务质量丝毫没有打折

青岛银行个人网银可
以实现账户查询、自助缴
费、行内转账、跨行汇款、
批量支付、网上购物、个人
贷款、挂失、网上基金等功
能。具有费用最优惠、方便

快捷、简单易用、资金到帐
速度快、安全可靠等特点。

此外，青岛银行的企
业网上银行也是免年费、
免证书费，签约企业网上
银行只需首次支付26元的
U-KEY成本费(最少2个)，
通过网上做交易多项功能
只收转帐汇款手续费，收
取标准为柜面标准打7折。

青岛银行不仅网上银
行各项免费项目是同业中
最多的，并且柜面跨行转
帐汇款手续费更是同业中

最低标准。而且个人开户
还执行开户费、账户管理
费、年费全免的优惠政策。
以普通持卡客户为例，青
岛银行执行开户费、账户
管理费等全免措施，而大
多数银行对未达标客户需
要收取账户管理费，如未
达标，每月将被收取5元账
户管理费，一年60元。高端
客户方面，有的银行对未
达标客户收取每月100多元
的账户管理费，一年近2000

元。

刘翔破亚洲纪录王者归来

出任安利纽崔莱全球代言人
北京时间2012年2月

18日，中国飞人刘翔在伦
敦奥运年惊艳首秀，以 7

秒 4 1成绩在英国伯明翰
室内赛中击败劲敌罗伯
斯夺冠，同时打破了冻结
5年之久的亚洲纪录。为
此，作为世界膳食补充剂
行业的领导品牌安利纽
崔莱，再次牵手刘翔，出
现其全球品牌代言人。

据悉，此次伯明翰室
内赛，是刘翔自去年将 8

步 上 栏 技 术 改 为 7 步 之
后，参加的首次室内赛。

在经历了一系列艰难曲
折之后，刘翔凭借一路超
越自我的运动精神，向世
界展现了一段令人叹服
的传奇人生轨迹。更因如
此，刘翔的市场品牌价值
持续名列最受赞助商青
睐运动员前列。据了解，
世界膳食补充剂行业的
领导品牌安利纽崔莱，已
确认再次牵手刘翔出任
其全球品牌代言人。安利
纽崔莱表示，此次选中刘
翔为其代言，正是看中刘
翔与该品牌多年来全心

打造的“从种子到成品”
不断追求卓越的品牌理
念十分契合。

伴随着伦敦奥运的
到 来 ，奥 运 营 销 炙 手 可
热。纽崔莱在此方面的把
握素来可圈可点。与刘翔
签约，是安利纽崔莱布局
伦敦奥运的重要一环。据
介绍，早在2011年6月，基
于对企业实力和优质产
品的信心，安利纽崔莱通
过国家有关部门严格的
兴奋剂及产品品质检测，
三度成为中国奥组委及

中国体育代表团的赞助
商，安利纽崔莱产品也成
为 2 0 1 2伦敦奥运会中国
体育代表团专用营养保
健食品。

2011年11月，安利纽
崔莱再度发力，凭借其保
健品行业龙头累积的资
源和科研优势，独家支持
由国家体育总局相关单
位主办，国家运动营养测
试研究中心承办的全国
运动营养培训班，为来自
全国各地的1 2 0余名运动
营养科技人员进行了备战

伦敦奥运的系统营养培
训。为运动队日常训练提
供更多的参考指导，纽崔
莱与国家运动营养测试研
究中心还共同编制“伦敦
奥运中国体育代表团运动
员合理营养指南”，并将下
发至各运动队。

安利纽崔莱在支持
奥运军团征战奥运的同
时，借助奥运东风，积极
推动、支持社会各界开展
全民健身运动和公众营
养健康教育，推广纽崔莱

“运动+营养=健康”的品

牌主张。2012年纽崔莱将
在全国范围内继续开展
已延续十年惠及近300万
人的“纽崔莱健康跑”活
动。

78年来，安利纽崔莱
凭借其对安全、质量、功
效、服务、品牌、科技等诸
多要素的不懈追求，成长
为全球营养保健品行业
的领导品牌。凭借各方面
卓越表现，纽崔莱已经连
续五年获得美国《读者文
摘》信誉品牌中国区白金
奖、亚洲区金奖。
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