
A24 2012年3月6日 星期二
编辑：张向阳 美编：许雁爽 组版：陈华

文娱

网店推书封扫描购书服务

实体书店欲阻止顾客拍照
本报记者 师文静 实习生 刘佳

受中美电影新协议刺激
美传媒公司股票齐上扬

本报讯 近日，中美双
方达成的电影引进新协议
引起了美国股市的强烈震
荡，不少此前走势低迷的美
国传媒公司股票齐齐大幅
度上扬，其中，以 IMAX公
司的股价上升最为明显。

在中美电影新协议和
中国将新开张多家 IMAX

影厅等诸多利好消息的刺
激之下，IMAX公司的股票
一改此前的颓势，一路上
涨。截至5日上午9点，已获
得每股26 . 44美元的收盘价
格，比起2月初的每股21 . 22

美元上升了24 . 5%。

此外，在宣布加大对中
国电影市场的投入之后，华
特·迪士尼的股价由月初的
每股39美元上涨到现在的
每股 4 2 . 3 6 美元，上涨了
8 . 62%。尽管最近出现了小
幅回落，但美国市场分析人
士表示，这并不影响华特·
迪士尼的整体涨幅。

与中国市场一直保持
密切关系的新闻集团公司，
也摆脱了此前“窃听事件”
的影响，以每股20 . 15美元
的成绩收盘，比月初的每股
19 . 6美元小幅上涨。

(法晚)

杨炳云书法赠送学雷锋先进

本报讯(记者 霍晓蕙)

为了弘扬雷锋精神，推动
中华优秀传统文化的传播，
3月 5日下午，济南市书法
家协会主席杨炳云专门创
作了一批书法作品，赠送给
济南公交系统学雷锋先进
集体和先进个人，并赠送了
自己的书法作品集。

在赠送仪式上，杨炳
云表示，要通过自己的作
品 表 达 对 公 交 战 线学雷
锋先进的敬意，在新时期

弘扬雷锋精神。在书写内
容上，他特意选择了一条
条 广为 流 传的 雷 锋同志
经典语录，挥毫泼墨，用
心书写。

“通过这样的活动我感
受到的是鼓励、鞭策以及让
我越做越好的动力。”接过
书法作品，济南公交总公司

“雷锋车队”队长郭泗镇难
掩激动之情，表达了在实际
工作中继续发扬传承雷锋
精神的决心。

日前，某网络书店再推免费图书封面、条码识别系统。记者调查中发现，只要读者在手机上下

载相关软件，就可以享受对着书封拍张照片，网店便给出该书折扣价格、促销活动、相关书籍信息

等服务。读者还可以马上通过手机下单购买，最快几小时之内这些书就会通过快递送到读者家

中。这样读者来到实体书店时只要拍拍照片，就既可以买到网购价格的便宜图书，又可以享受逛

书店的过程。这一系统在极大方便读者购书的同时，也对传统实体书店提出严峻考验。记者在采

访中了解到，面对网店推出的这项功能，不少书店称以后会阻止读者在店中用手机给图书拍照，

不过也有负责人称，要跟网店比质量不比价格。

▲手机客户端正在扫描图书条码

封面识别的目标

是手机支付群体

网店兴起之后，习惯于网购的消费
者逐渐把实体书店当做了“样品书店”，
只逛不买，只记书名，然后转战网上购
物。而近日某购物网站推出的手机图书
封面识别系统，似乎让“移动一族”又有
了新玩法。记者在泉城路新华书店发现，
偶尔会有读者拿着手机对着图书一顿
狂拍，一开始记者以为是读者拍照以方
便记下书名，后来咨询读者才发现，读者
的手机可以扫描图书条码，以方便获知
网上本书的价格和相关图书。

5日，记者也装载相应的客户端到
手机上，随意拿起《爱让成长不烦恼》

《谣言粉碎机》两本书进行封面识别。
第一本书同时
显示了相同作
者 的 其 他 新
书、价格、网站
赠送积分等信
息，相比于新
华书店的30元
原价，网店价
格是20 . 7元。
第二本书同样
打 了 较 低 的
折 扣 。随 后 ，
记 者 找 来 新
旧 十 几 本 书
进行扫描后发现，新书识别的成功率
比较高，而几年前的旧书则有些找不
到相关信息。

业内人士分析，别看只是一个小
小的封面识别软件，它的目标则是手
机支付人群，最终的目的是手机拍照
识别、网上下单、手机支付等一系列方
便的移动支付体验。“近年来国内移动
购物市场的增长率已远远超过传统网
络购物，未来3-5年将呈现爆发式增
长，国内电商纷纷布局移动应用也出
于此。条码扫描、封面扫描、移动支付
等新应用的诞生将逐渐充实移动购物
体验。”有专业人士称。

实体店优势是服务

若必要将阻止拍照

济南泉城路新华书店一楼一位销
售员告诉记者，自网络书店兴起以来，消
费者拿着纸和笔到实体书店记书名的

事情屡见不鲜，也有读者拿着相
机前来拍照，虽然他们也买书，但
是买的肯定没有记下来的多。以上销
售员称，读者“线下浏览，线上购物”的行
为方式，也是实体书店不得不逐渐接受
的现实。

济南市新华书店副总经理李运宝
告诉记者，对目前网络书店与实体书店
的激烈竞争，他们在工作中感触很深。

“甚至有出版公司通过当当、卓越、京东
等网络书店给新华书店发货，这可以说
明网店的定价已经低于出版商发书时
的定价。网店有雄厚的经济实力，他们敢
于大打折扣卖书，但是，在给读者实惠的
同时，却给整个图书行业带来危机。”

李运宝称，实体书店肩负着它的
职责，同时还要缴纳各种网店没有的

税费，运营起
来成本高，所以不

可能参与网店的价格大
战，但是实体书店的优势是良好的服
务及有质量保障的图书。“很多网店销
售的快速阅读图书粗制滥造，实体店
不仅品种丰富而且图书质量好。”

东图、三联等多家书店的负责人
表示，面对网店对实体书店的步步紧
逼，实体书店唯一能做的就是保障质
量。有书店负责人表示，对于网店推出
的封面识别系统心存担忧，怕书店沦
为读者的“样品店”。李运宝也表示，新
华书店地面店很多，图书上架及时，品
种又丰富，若以后很多读者拿着手机
来给图书拍照，他们将会严格阻止，当
然这也是无奈之举。

扫描的商品可
以直接放入购物
车购买
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