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车展

今日聊城

十余家参展商抢订展位
汽车文化巡回展东阿站展位预订过半

本报聊城 3 月 7 日讯(记者
张召旭 通讯员 谢斌) “我们
4S 店想要靠近广场入口的展位，
不知道还有没有？”记者从“ 2012
聊城春季汽车文化巡回展”组委
会获悉，仅 7 日一天，就有 10 余
家汽车经销商前来抢订展位。目
前，车展半数展位已经预订完。

据车展组委会工作人员介
绍，本次巡展的前期招商用“神

速”二字形容绝不为过，截至目
前，半数以上的场地已经被各大
汽车参展商瓜分一空，靠近广场
入口和主席台附近的展位也早就
被盯了已久的参展商抢走。“展位
争夺十分激烈，甚至出现有几个
经销商争抢同一个展位的局面。”
车展组委会工作人员透露。

从目前的展位争夺战可以看
出，本届车展无疑受到了汽车厂

商的高度重视，目前各大参展厂
商都谋划着在车展上亮出新招、
绝招，期望能在车展的激烈争夺
中出奇制胜。“我们的展区大概有
500 多平方米，除去展车摆放用
地，还能留出一个舞台位置，正好
可以请些人过来表演歌舞，也好
吸引参展市民的注意力。”城区一
家预订完展位的参展商表示，一
定要为东阿市民奉献一场精彩的

汽车文化盛宴。
参展商作为展会上搭台唱戏

的主角，自然更是要以聚拢人气
为纲。城区一家汽车经销商说，好
展位的效果就如同报纸的头版头
条，位置摆在这里，任谁来了都得
看上几眼。“展会入口位置和最里
面的位置效果肯定不一样，市民
参展肯定要从入口进，但不一定
会去最里面看。”城区一家汽车经

销商说。
由齐鲁晚报·今日聊城与聊

城市汽车流通行业协会联合主办
的“ 2012 聊城春季汽车文化巡回
展”东阿站，将于 3 月 10 日至 11
日在东阿广场举行。巡展活动现
场将包括汽车巡游、现场互动游
戏、新车揭幕、新车上市推广、优
惠促销、试乘试驾、车型推介与汽
车知识有奖问答等多种活动。

本报聊城 3 月 7 日讯
(记者 张召旭 ) “我要是
在汽车巡展上买了车，能不
能当场提走？”7 日，有市民
打进热线，咨询订车、提车
相关事宜。

7 日上午，东阿市民周
先生打来电话说，由本报主
办的的这次汽车巡展在很
大程度上方便了东阿市民
购车。“我同事去年在聊城
买了一辆卡罗拉，为了买车
他 至 少 往 聊 城 跑 了 四 五
趟。”周先生说，百余辆车同
时亮相东阿，免去了市民来
回奔波之苦。

东阿市民梁先生说，他
打算到车展上买辆 8 万元
左右的家用轿车，就是不知
道买了车能否当场提走。

“一般来说，从车展上订了
车，想要提车就得去聊城 4S
店。我想直接到车展上看

车、选车、买车、然后直接提
车，就是不知道能不能这样
走程序。”

“我们现在正在联系厂
家为车展购车市民争取最
大优惠。”城区一家汽车 4S
店市场部经理刘先生说，本
次汽车巡展是拓展县区市
场不可多得的好机会。对于
当场提车，刘经理说，他们
公司在东阿设有二级网点，
如果网点有顾客所需的现
车，可以到二级网点提车。

“如果是一些比较畅销而且
没有现车的车型，顾客可能
得等上一段时间，毕竟我们
不确定市民相中哪款车。”

此外，也有些参展商表
示，本次巡展一共有两天时
间，如果顾客有当场提车的
意向，可以安排销售人员从
车库提车后送往东阿，省去
顾客来回奔波的麻烦。

汽车巡展上买车

能否当场提走成关注焦点

2011 年 6 月份，本报主办的汽车巡展上，漂亮的车模为靓车增光不少。(资料片) 本报记者 张召旭 摄
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