
臧春红，生命人寿保险公司
银保部负责人，工作中雷厉风行，
尽职尽责，生活中善尽妻子、母
亲、女儿、儿媳的责任，在她身上，
展现出了热情、自信、优雅、睿智
的优良品质，言谈举止间晕染着
成熟职业女性的魅力。

在臧春红看来，每个人对幸
福的定义是不一样的，不能用一
两句话就概括。臧春红所定义的
幸福其实很简单，父母、孩子、爱
人身体健康，有一份舒心的工
作。现在的她有懂事的女儿，体
贴的老公，宽容的父母，幸运的
她正处在自己定义的幸福中。

作为一名职业女性，臧春红
将家庭和工作处理得井井有条。
她坚信，家庭与工作，并不矛盾，
相互依存，都很重要，为了工作
不顾家庭是不理智的，因为家庭
琐事懈怠工作更不可取，这需要
把握一个度。

臧春红说，工作上能做
到今天，离不开丈夫的
支持和理解。生活中她
也尽可能的抽时间，
弥 补 作 为 妻 子 、母

亲，女儿、儿媳应尽的责任，比如
说周末如果不加班、不出差，她
会承揽所有的家务，陪陪孩子和
老公，照顾照顾父母，家里的琐
事能做的尽量做。在臧春红眼
里，处理好家庭事业的，除了把
握一个度之外，夫妻之间的互相
理解、包容、信任、支持也至关重
要。

一个女人要想在事业上全
身心的投入，没有家人的支持是
绝对不行的，除非你不要家庭，
在这个基础上，要站到对方的角
度去考虑。要善于通过自我调适
优化心理环境，得心应手地处理
好各种关系，营造一个良好的工
作和生活环境。

谈到工作，臧春红说银保工
作需要用心去做，也需要社会各
界的支持和理解，在过去一年经
历了“银保新政”和市场资金紧
张的阵痛后，她相信2012年后银
保市场将迎来“小阳春”，竞争再
激烈、变革再猛烈，总会有人找
准“节点”，率先发力破局，找到
自己的制胜之道。 (本报记者

王誉龙)

初见王建光就被她那亲
和的气质所吸引，朴素而不
失优雅，豪爽而不失睿智；有
这样的管理者，也难免店里
的生意如此火爆。

在王建光看来，从2010

年入驻华联购物广场到现
在，如果没有新老顾客的惠
顾，她不可能有今天的事业。
王建光一直坚持的准则是：

“只要顾客满意，哪怕我们吃
点亏都无所谓”。这样的服务
理念也给王建光带来了很多
回头客。

对店里的售货员，王建
光时常教导他们：“善待每一
个顾客，不去诋毁同行，我们
要靠质量和服务取胜”。王建
光坚信，一个店能不能长期
发展，能不能在市场里占有

一席之地，靠的就是服务和
质量，当然最主要的是诚信
和一颗善良的心。

进军珠宝行业，王建光
一路走来，感受了几多风雨，
幸运的是她有亲朋好友的支
持，家人的默契和宽容。幸运
的王建光，同时拥有一份成
功的事业和幸福的家庭。

关于事业和家庭，王建

光始终认为，对一个女人来
说事业固然重要，但是最重
要的还是家庭。她和爱人每
个月都会回去探望老人，聊
聊天，帮忙做家务。孩子不在
身边，她也会每天打个电话
聊聊家常。“父母身体健康，
孩子成绩不错。”王建光说，
这样她就知足了。 (本报记
者 张良山)

靠服务和质量赢得市场

努力工作，快乐生活

“保险专家”工作生活两不误
从下岗女工到太平人

寿区域总监，孙雪芹只用了
12年的时间。在个人完成华
丽蜕变的同时，她更懂得一
个拥有成功事业的女性，背
后更需要一个温馨的家庭。
生活中她用自己的方式爱
家人，工作中她用真诚对客
户。在工作和生活中行走的
游刃有余。

2 0 0 0年 8月 8日孙雪芹
第一天在太平人寿上班。当
天她就签到了一个单，保单
的主人是她和丈夫。“之所
以把自己作为第一个客户，

就 是 因 为 我 了 解 相 信 保
险。”孙雪芹说，2000年中国
的保险意识非常淡薄，孙雪
芹就成了义务讲解员。“到
处发名片，只要有人愿意听
我讲我就觉得是成功了。”

孙雪芹说，从事保险行
业十几年来，她最亏欠的就
是孩子。基本上都是丈夫在
照顾家庭、孩子。但她总是
想尽办法来弥补，从孩子12

岁开始她每年都会让他到
国外去过夏令营长见识，每
到自己获得荣誉上台领奖、
庆功时她总会带上儿子。

“我想让孩子见证我的成
功。想让他知道，妈妈可以
成为他的骄傲。”

2 0 1 1年的情人节恰逢
孙雪芹丈夫的生日，因为
一直感恩丈夫这么多年来
对家庭的付出，孙雪芹当
天邀请了 2 5对夫妇前来参
加丈夫的生日宴会，还准
备了 9 9 朵玫瑰送给丈夫。
当她捧着玫瑰出现在丈夫
面前时，丈夫激动地说不
出话来。

保险行业竞争十分激
烈，想在行业里立足就要

明确目标。孙雪芹认为工
作中比的不是学历而是学
习的能力，从业这几年她
很注重学习。工作中她给
自己制定了严苛的目标，
而这个目标往往高于公司
制定的目标。

2012年，孙雪芹再次给
自己制定了目标——— 成为
区域经理。“虽然有难度，但
是我有信心。”生活上她也
有个多年的心愿希望实现，
一家三口出国度假好好享
受一下生活。 (本报记者

冯砚农)
“在自家蛋鸡养殖场喂

鸡拣蛋，去村支部开会安排
工作，到种植大棚了解生产
和销售情况，帮蛋鸡养殖户
防疫销蛋……”天刚亮，孙
秀云就一直在村里忙活着。

今年46岁的孙秀云是

乳山市徐家镇大浩口村党
支部书记，也是远近闻名的

“养鸡皇后”。自2010年9月
起担任村里的党支部书记
后，她发挥自己的特长，通
过“一帮一、一带一、结对
子”的方式，组织剩余劳动

力输出，带动禽类养殖和高
效果蔬种植，让全村484户
村民都揣上了致富“钥匙”。

带领全村人致富，孙秀
云依靠的是科技本领。她注
重自身养殖技术的学习和
研究，也注重剩余劳动力的

技能培训，每天利用闲余时
间到村图书室学习是她雷
打不动的习惯，时常邀请专
家到村里进行技能授课也
是持之以恒(本报记者 刘
洁 通讯员 刘国贤
姬立平)

“养鸡皇后”带领全村致富

敢打硬仗的女法官
古人云：巾帼不让须眉。

在威海高区人民法院法院的
25人法官队伍中，女法官就
有14人。而在这14人的女法
官队伍中，有这样一位优秀
的女法官，在2011年全年结
案数量高达430件，居全院法
官结案之首，被院里称为“办
案能手”，她就是高区法院处
理民商事的案件女法官张红
雨。

张法官告诉记者，1995

年初的她刚刚大学毕业，并

不是学法律专业的张法官，
参加了首批全国政法机关扩
编考试，从而进入了威海环
翠区人民法院，开始了自己
的职业生涯。

刚开始工作的张红雨只
是一名普通的书记员，在环
翠区法院工作10年左右时间
后，力求上进的张红雨成为
了民一庭的副厅长，并多次
被上级法院及政府部门授予
个人三等功及嘉奖。

一直到2010年5月初，威

海高区法院成立，张红雨经
过推荐及严格选拔后，来到
高区人民法院民庭工作。在
高区人民法院刚成立的半年
内，她一个人处理民商事案
件，共受案310件，名列全院
结案数量之首。2011全年结
案430件，同样是全院结案之
首，是一个敢打硬仗的女法
官。

翻开张红雨的案件期排
表，从周一到周五，一天平均
开庭四五个。张红雨告诉记

者，因为老百姓的信任、自己
的职业操守使自己坚守对人
民的承诺，每个案件都尽量
用最短的时间来解决。

生活中张红雨的也有自
己的兴趣和爱好。“难得休假
的时候，我会去登山、旅游，当
然我也喜欢唱歌和跳舞。”张
红雨告诉记者，工作的时候当
然要一丝不苟，休闲娱乐起来
同样也要尽兴。“如此公私分
明，生活和工作都能越来越
好。”（本报记者 齐璐）

臧春红：生命人寿保险公司银保部负责人。本报记者 王震 摄
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开篇语：
在各行各业，总有独当一面的女强人活

跃在我们身边。她们支撑着半边天，创造着
新天地，这个节日里，让我们向巾帼不让须
眉的女人致敬。
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